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Objetivo

1.

O objetivo deste pronunciamento € estabelecer os principios que a entidade deve aplicar para
apresentar informagdes uteis aos usudrios de demonstracdes contdbeis sobre a natureza, o
valor, a época e a incerteza de receitas e fluxos de caixa provenientes de contrato com cliente.

O principio bdsico deste pronunciamento consiste em que a entidade deve reconhecer receitas
para descrever a transferéncia de bens ou servicos prometidos a clientes no valor que reflita a
contraprestagdo a qual a entidade espera ter direito em troca desses bens ou servicos.

A entidade deve considerar os termos do contrato e todos os fatos e circunstancias relevantes
ao aplicar este pronunciamento. A entidade deve aplicar este pronunciamento, incluindo o uso
de expedientes praticos, de forma consistente com contratos que tenham caracteristicas
similares e em circunstancias similares.

Este pronunciamento especifica a contabilizacdo de contrato individual com o cliente.
Contudo, como expediente pratico, a entidade pode aplicar este pronunciamento a uma
carteira de contratos (ou de obrigacdes de desempenho) com caracteristicas similares, se essa
entidade esperar que os efeitos sobre as demonstracdes contdbeis da aplicacdo deste
pronunciamento a carteira ndo difiram significativamente da aplicacdo deste pronunciamento
aos contratos (ou obrigacdes de desempenho) individuais dentro dessa carteira. Ao
contabilizar a carteira, a entidade deve utilizar estimativas e premissas que reflitam o tamanho
e a composicao da carteira.

Alcance



5. A entidade deve aplicar este pronunciamento a todos os contratos com clientes, exceto os
seguintes:

(a) contratos de arrendamento dentro do alcance do CPC 06 — Operacdes de Arrendamento
Mercantil;

(b) contratos de seguro dentro do alcance do CPC 11 — Contratos de Seguro;

(c) instrumentos financeiros e outros direitos ou obrigacdes contratuais dentro do alcance do
CPC 38 — Instrumentos Financeiros: Reconhecimento e Mensuracdo, do CPC 36 —
Demonstragdes Consolidadas, do CPC 19 — Negécios em Conjunto, do CPC 35 —
Demonstra¢des Separadas e do CPC 18 — Investimento em Coligada, em Controlada e em
Empreendimento Controlado em Conjunto; e

(d) permutas ndo monetdrias entre entidades na mesma linha de negdcios para facilitar
vendas a clientes ou clientes potenciais. Por exemplo, este pronunciamento ndo se aplica
a contrato entre duas empresas do setor de 6leo e gis que pactuem a permuta de petréleo
para satisfazer a demanda de seus clientes em diferentes locais especificados, de forma
tempestiva.

6. A entidade deve aplicar este pronunciamento ao contrato (exceto contrato listado no item 5)
somente se a contraparte do contrato for um cliente. O cliente € a parte que contratou com a
entidade para obter bens ou servigos que constituem um produto das atividades normais da
entidade em troca de contraprestacdo. A contraparte do contrato ndo seja um cliente se, por
exemplo, a contraparte tenha contratado com a entidade sua participagdo em atividade ou em
processo no qual as partes do contrato compartilham os riscos e beneficios que resultam da
atividade ou do processo (como, por exemplo, o desenvolvimento de ativo em acordo de
colaboracdo) e nao para obter o produto das atividades normais da entidade.

7.  Um contrato com cliente pode estar parcialmente dentro do alcance deste pronunciamento e
parcialmente dentro do alcance de outros pronunciamentos listados no item 5:

(a) se outros pronunciamentos especificarem como separar e/ou mensurar inicialmente uma
ou mais partes do contrato, entdo a entidade primeiramente deve aplicar os requisitos de
separacdo e/ou mensuragdo desses pronunciamentos. A entidade deve excluir do preco da
transacao o valor da parte (ou das partes) do contrato que seja inicialmente mensurada, de
acordo com outros pronunciamentos, € deve aplicar os itens 73 a 86 para alocar o valor
do preco da transacdo que permanece (se houver) a cada obrigacdo de desempenho,
dentro do alcance deste pronunciamento, € a quaisquer outras partes do contrato
identificadas pelo item 7(b);

(b) se outros pronunciamentos ndo especificarem como separar e/ou mensurar inicialmente
uma ou mais partes do contrato, entdo a entidade deve aplicar este pronunciamento para
separar e/ou mensurar inicialmente a parte (ou partes) do contrato.

8.  Este pronunciamento especifica a contabilizacdo dos custos adicionais para obter um contrato
com cliente e dos custos incorridos para cumprir o contrato com o cliente, se esses custos nao
estiverem dentro do alcance de outro pronunciamento (ver itens 91 a 104). A entidade deve
aplicar esses itens somente aos custos incorridos que correspondam ao contrato com o cliente
(ou parte desse contrato) que esteja dentro do alcance deste pronunciamento.

Reconhecimento

Identificacdo do contrato



10.

1.

12.

13.

A entidade deve contabilizar um contrato com cliente que esteja dentro do alcance deste
pronunciamento somente quando todos os critérios a seguir forem atendidos:

(a) as partes do contrato aprovaram o contrato (por escrito, verbalmente ou de acordo
com outras praticas de negocios usuais) e estio comprometidas em cumprir suas
respectivas obrigacoes;

(b) a entidade pode identificar os direitos de cada parte em relacao aos bens ou servicos
a serem transferidos;

(c) a entidade pode identificar os termos de pagamento para os bens ou servicos a
serem transferidos;

(d) o contrato possui substancia comercial (ou seja, espera-se que o risco, a época ou o
valor dos fluxos de caixa futuros da entidade se modifiquem como resultado do
contrato); e

(e) é provavel que a entidade recebera a contraprestacao a qual tera direito em troca
dos bens ou servicos que serao transferidos ao cliente. Ao avaliar se a possibilidade
de recebimento do valor da contraprestacao é provavel, a entidade deve considerar
apenas a capacidade e a intencao do cliente de pagar esse valor da contraprestacao
no seu vencimento. O valor da contraprestacao a qual a entidade tem direito pode
ser inferior ao preco declarado no contrato se a contraprestacao for variavel, pois a
entidade pode oferecer ao cliente uma concessao de preco (ver item 52).

Contrato é um acordo entre duas ou mais partes que cria direitos e obrigacdes exequiveis. A
exequibilidade dos direitos e obrigacdes em contrato é matéria legal. Contratos podem ser
escritos, verbais ou sugeridos pelas praticas de negdcios usuais da entidade. As praticas e os
processos para estabelecer contratos com clientes variam entre jurisdicdes, setores e entidade.
Além disso, eles podem variar dentro da entidade (por exemplo, eles podem depender da
classe do cliente ou da natureza dos bens ou servigos prometidos). A entidade deve considerar
essas praticas e processos ao determinar se € quando um acordo com o cliente cria direitos e
obrigacdes exequiveis.

Alguns contratos com clientes podem nao ter nenhuma duracao fixa e podem ser rescindidos
ou modificados por qualquer das partes a qualquer tempo. Outros contratos podem ser
renovados automaticamente em base periddica que seja especificada no contrato. A entidade
deve aplicar este pronunciamento a duracido do contrato (ou seja, o prazo contratual) na qual
as partes do contrato tenham direitos e obrigacdes exequiveis presentes.

Para os fins de aplicacdo deste pronunciamento, um contrato nao existe se cada parte do
contrato tiver o direito exequivel unilateral de rescindir inteiramente o contrato ndo cumprido
sem compensar a outra parte (ou partes). O contrato estd inteiramente ndo cumprido se ambos
os critérios a seguir forem atendidos:

(a) aentidade ainda ndo transferiu nenhum bem ou servi¢o prometido ao cliente; e

(b) a entidade ainda ndo recebeu e ainda ndo tem o direito de receber nenhuma
contraprestagao em troca dos bens ou servicos.

Se o contrato com o cliente atender aos critérios do item 9 no inicio do contrato, a entidade
ndo deve reavaliar esses critérios a menos que haja indicagdo de alteragc@o significativa nos
fatos e circunstancias. Por exemplo, se a capacidade do cliente de pagar a contraprestacdo se
deteriorar significativamente, a entidade deve reavaliar se € provdvel que ela receberd a
contraprestacdo a qual terd direito em troca dos bens ou servicos restantes que serao
transferidos ao cliente.
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Se o contrato com o cliente ndo atender aos critérios do item 9, a entidade deve continuar a
avaliar o contrato para determinar se os critérios do item 9 serdo atendidos subsequentemente.

Quando o contrato com o cliente nao atender aos critérios do item 9 e a entidade receber
contraprestacao do cliente, a entidade deve reconhecer a contraprestagdo recebida como
receita somente quando qualquer uma das seguintes hipéteses tiver ocorrido:

(a) a entidade nao possui obrigagcdes restantes de transferir bens ou servigos ao cliente e a
totalidade, ou praticamente a totalidade, da contraprestacdo prometida pelo cliente foi
recebida pela entidade e nao é restituivel; ou

(b) o contrato foi rescindido e a contraprestacao recebida do cliente ndo € restituivel.

A entidade deve reconhecer a contraprestacdo recebida de cliente como passivo até que uma
das hipéteses do item 15 ocorra ou até que os critérios do item 9 sejam subsequentemente
atendidos (ver item 14). Dependendo dos fatos e circunstincias relativos ao contrato, o
passivo reconhecido representa a obrigacdo da entidade de transferir bens ou servicos no
futuro ou de restituir a contraprestacdo recebida. Em qualquer dos casos, o passivo deve ser
mensurado pelo valor da contraprestacao recebida do cliente.

Combinacio de contrato

A entidade deve combinar dois ou mais contratos celebrados na mesma data ou perto dessa
data com o mesmo cliente (ou partes relacionadas do cliente) e deve contabilizar os contratos
como um unico contrato se um ou mais dos seguintes critérios forem atendidos:

(a) os contratos forem negociados como um pacote com um Unico objetivo comercial;

(b) o valor da contraprestacdo a ser paga pelo contrato depende do preco ou do desempenho
de outro contrato; ou

(c) os bens ou servicos prometidos nos contratos (ou alguns bens ou servigos prometidos em
cada um dos contratos) constituem uma Unica obriga¢do de desempenho de acordo com
os itens 22 a 30.

Modificaciao de contrato

Modificacdo de contrato é uma alteracdo no alcance ou no preco (ou ambos) de contrato que
seja aprovada pelas partes do contrato. Em alguns setores e jurisdi¢cdes, uma modificacdo de
contrato pode ser descrita como uma mudanga do pedido, uma variacdo ou uma alteracdo. A
modificacdo de contrato existe quando as partes do contrato aprovam a modificacdo que cria
novos direitos e obrigacdes exequiveis das partes do contrato ou que modifica direitos e
obrigacdes exequiveis existentes. A modificacdo de contrato pode ser aprovada por escrito,
por acordo verbal ou sugerida por préticas de negdcios usuais. Se as partes do contrato nao
tiverem aprovado a modifica¢do do contrato, a entidade deve continuar a aplicar ao contrato
existente este pronunciamento até que a modificagdo do contrato seja aprovada.

Uma modificacdo de contrato pode existir ainda que as partes do contrato tenham um litigio
sobre o alcance ou o preco (ou ambos) da modificagdo ou as partes tenham aprovado a
mudanca no alcance do contrato, mas ainda ndo tenham determinado a alteragdo
correspondente no preco. Ao determinar se os direitos e as obrigagdes que sdo criados ou
alterados por uma modificacdo sdo exequiveis, a entidade deve considerar todos os fatos e
circunstancias relevantes, incluindo os termos do contrato e outras evidéncias. Se as partes do
contrato tiverem aprovado a alteracdo no alcance do contrato, mas ndo tiverem ainda
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determinado a alteragdo correspondente no preco, a entidade deve estimar a alteracdo no
preco da transagcao decorrente da modificacdo de acordo com os itens 50 a 54 ao estimar a
contraprestacdo varidvel e de acordo com os itens 56 a 58 ao restringir as estimativas de
contraprestagao variavel.

A entidade deve contabilizar uma modificacdo de contrato como contrato separado se ambas
as condi¢des seguintes estiverem presentes:

(a) o alcance do contrato aumentar devido a inclusdo de bens ou servicos prometidos que
sejam distintos (de acordo com os itens 26 a 30); e

(b) o preco do contrato aumentar ovalor da contraprestacdo que reflita os precos de venda
individuais dos bens ou servigos prometidos adicionais da entidade e quaisquer ajustes
apropriados desse preco para refletir as circunstancias do contrato especifico. Por
exemplo, a entidade pode ajustar o preco de venda individual do bem ou servico adicional
para refletir o desconto que o cliente receba, pois ndo é necessdrio para a entidade
incorrer nos custos relacionados a venda que incorreria ao vender o bem ou servigo

similar a novo cliente.

Se a modifica¢do do contrato ndo for contabilizada como contrato separado de acordo com o
item 20, a entidade deve contabilizar os bens ou servi¢os prometidos ainda nio transferidos na
data da modificagdo do contrato (ou seja, os bens ou os servicos prometidos restantes) por
qualquer das formas seguintes que for aplicavel:

(a) a entidade deve contabilizar a modificacdo do contrato como se fosse a rescisdo do
contrato existente e a criagdo de novo contrato, se os bens ou servicos restantes forem
distintos dos bens ou servigos transferidos na, ou antes da, data da modificagdo do
contrato. O valor da contraprestacdo a ser alocado as obrigacdes de desempenho restantes
(ou aos bens ou servicos distintos restantes ou a uma tunica obrigacdo de desempenho
identificada de acordo com o item 22(b)) € a soma da:

(1) contraprestacao prometida pelo cliente (incluindo quantias ja recebidas do cliente)
que foi incluida na estimativa do preco da transacdo e que ndo havia sido
reconhecida como receita; e

(i1) contraprestacdo prometida como parte da modificacdo do contrato;

(b) a entidade deve contabilizar a modificacdo do contrato como se fosse parte do contrato
existente, se os bens ou servicos restantes ndo forem distintos e, portanto, formarem parte
da unica obrigacdo de desempenho que seja parcialmente satisfeita na data da
modificacdo do contrato. O efeito que a modificacdo do contrato tem sobre o preco da
transacdo e sobre a mensuracdo pela entidade do progresso em relagdo a satisfagcdo
completa da obrigacdo de desempenho é reconhecido como ajuste da receita (seja como
aumento ou redugdo da receita) na data da modificacdo do contrato (ou seja, o ajuste da

receita € feito em base cumulativa);

(c) se os bens ou servigos restantes forem uma combinag¢do dos itens (a) e (b), entdo a
entidade deve contabilizar os efeitos da modificacdo sobre as obrigacdes de desempenho
ndo satisfeitas (inclusive parcialmente nao satisfeitas) no contrato modificado de forma
consistente com os objetivos deste item.

Identificacio de obrigacao de desempenho
No inicio do contrato, a entidade deve avaliar os bens ou servicos prometidos em

contrato com o cliente e deve identificar como obrigacao de desempenho cada promessa
de transferir ao cliente:
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(a) bem ou servico (ou grupo de bens ou servicos) que seja distinto; ou

(b) série de bens ou servicos distintos que sejam substancialmente os mesmos e que
tenham o mesmo padrao de transferéncia para o cliente (ver item 23).

Série de bens ou servicos distintos tem o mesmo padrdo de transferéncia para o cliente se
ambos os critérios a seguir forem atendidos:

(a) cada bem ou servico distinto da série que a entidade promete transferir ao cliente atende
aos critérios do item 35 para ser obrigagao de desempenho satisfeita ao longo do tempo; e

(b) de acordo com os itens 39 e 40, 0 mesmo método € utilizado para mensurar o0 progresso
da entidade em relagdo a satisfagdo completa da obrigacao de desempenho para transferir
ao cliente cada bem ou servigo distinto da série.

Promessas em contratos com clientes

Um contrato com cliente de modo geral declara expressamente os bens ou os servigos que a
entidade promete transferir ao cliente. Contudo, as obrigacdes de desempenho identificadas
no contrato com o cliente podem ndo estar limitadas aos bens ou servicos que sdo
expressamente declarados nesse contrato. Isso porque um contrato com cliente pode incluir
também promessas que sejam sugeridas pelas praticas de negdcios usuais, politicas publicadas
ou declaracdes especificas da entidade se, no momento da celebragdo do contrato, essas
promessas criarem uma expectativa valida do cliente de que a entidade transfira bem ou
servigo ao cliente.

Obrigagdes de desempenho ndo incluem atividades que a entidade deve realizar para cumprir
o contrato, a menos que essas atividades transfiram o bem ou o servigco ao cliente. Por
exemplo, o prestador de servicos pode precisar executar varias tarefas administrativas para
elaborar o contrato. A execugao dessas tarefas ndo transfere o servico ao cliente a medida que
as tarefas sao executadas. Portanto, essas atividades de elaboragdo nao constituem obrigacao
de desempenho.

Bens ou servigos distintos

Dependendo do contrato, bens ou servigos prometidos podem incluir, entre outros, os
seguintes:

(a) venda de bens produzidos pela entidade (por exemplo, estoque de fabricante);
(b) revenda de bens adquiridos pela entidade (por exemplo, mercadorias de varejista);

(c) revenda de direitos sobre bens ou servicos adquiridos pela entidade (por exemplo, ticket
revendido pela entidade, agindo como representante, conforme descrito nos itens B34 a
B38);

(d) execugdo de tarefa (ou tarefas) contratualmente pactuada para cliente;

(e) prestar servico que consiste em estar pronta para fornecer bens ou servicos (por exemplo,
atualizacdes nao especificadas de softwares que sejam fornecidas quando e se
disponiveis) ou disponibilizar bens ou servicos ao cliente a serem usados a medida que e
quando o cliente decidir;

(f) prestar servico de providenciar para outra parte a transferéncia de bens ou servigos ao
cliente (por exemplo, atuando como agente de outra parte, conforme descrito nos itens
B34 a B38);
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(g) conceder direitos sobre bens ou servicos a serem fornecidos no futuro que o cliente possa
revender ou fornecer a seu cliente (por exemplo, a entidade que vende um produto ao
varejista promete transferir o bem ou o servigo adicional a pessoa que compre o produto
do varejista);

(h) construir, fabricar ou desenvolver um ativo em nome do cliente;
(1) conceder licengas (ver itens B52 a B63B); e

(j) conceder opgdes para a compra de bens ou servigos adicionais (quando essas opgoes
fornecerem ao cliente um direito relevante, conforme descrito nos itens B39 a B43).

Bem ou servigco prometido ao cliente é distinto, se ambos o0s critérios a seguir forem
atendidos:

(a) o cliente pode se beneficiar do bem ou servigo seja isoladamente ou em conjunto com
outros recursos que estejam prontamente disponiveis ao cliente (ou seja, o bem ou o
servigco € capaz de ser distinto); e

(b) a promessa da entidade de transferir o bem ou o servico ao cliente é separadamente
identificdvel de outras promessas contidas no contrato (ou seja, compromisso para
transferir o bem ou o servico € distinto dentro do contexto do contrato).

O cliente pode beneficiar-se de bem ou servigco de acordo com o item 27(a), se 0 bem ou
servi¢o puder ser usado, consumido, vendido por valor que seja superior ao valor de sucata ou
de outro modo realizado de forma que gere beneficios econdmicos. Para alguns bens ou
servigos, o cliente pode ser capaz de beneficiar-se do bem ou servico isoladamente. Para
outros bens ou servigos, o cliente pode beneficiar-se do bem ou servico somente em conjunto
com outros recursos prontamente disponiveis. Um recurso prontamente disponivel é o bem ou
o servico que € vendido separadamente (pela entidade ou por outra entidade) ou o recurso que
o cliente ja obteve da entidade (incluindo bens ou servicos que a entidade ja terd transferido
ao cliente de acordo com o contrato) ou de outras transacdes ou eventos. Vdrios fatores
podem fornecer evidéncia de que o cliente pode beneficiar-se do bem ou servico seja
isoladamente ou em conjunto com outros recursos prontamente disponiveis. Por exemplo, o
fato de que a entidade vende regularmente o bem ou o servico separadamente indica que o
cliente pode beneficiar-se do bem ou servico isoladamente ou em conjunto com outros
recursos prontamente disponiveis.

Ao avaliar se as promessas da entidade para transferir bens ou servigos para o cliente sdo
identificdveis separadamente de acordo com o item 27(b), o objetivo é determinar se a
natureza da promessa, dentro do contexto do contrato, € para transferir cada um desses bens
ou servi¢os individualmente ou, em vez disso, para transferir item ou itens combinados para
0s quais as promessas de bens e servicos sao insumos. Fatores que indicam que duas ou mais
promessas de transferir bens ou servicos ao cliente ndo sdo separadamente identificdveis
incluem, mas nao estdo limitados, os seguintes:

(a) a entidade fornece um servico significativo de integrar o bem ou o servico, em conjunto
com outros bens ou servicos prometidos no contrato, no conjunto de bens ou servigos que
representam os produtos combinados contratados pelo cliente. Em outras palavras, a
entidade ndo estd usando o bem ou o servico como insumo para produzir ou entregar os
produtos combinados especificados pelo cliente. A saida ou saidas combinadas pode
incluir mais do que uma fase, elemento ou unidade;

(b) um ou mais bens ou servicos sdo significativamente modificados ou personalizados, ou
sdo significativamente modificados ou personalizados por um ou mais dos outros bens ou
servi¢os prometidos no contrato;
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(c) os produtos e os servigos sdo altamente interdependentes ou altamente interrelacionados.
Em outras palavras, cada um dos produtos ou servicos € significativamente afetado por
um ou mais dos outros bens e servicos do contrato. Por exemplo, em alguns casos, dois
ou mais produtos ou servicos sdo afetados significativamente pelo outro porque a
entidade ndo seria capaz de cumprir sua promessa por meio da transferéncia de cada um
dos bens ou servigos de forma independente.

Se o bem ou o servico prometido ndo for distinto, a entidade deve combinar esse bem ou
servico com outros bens ou servigos prometidos até que identifique um grupo de bens ou
servigos que seja distinto. Em alguns casos, isso pode resultar em que a entidade contabilize
todos os bens ou servigos prometidos no contrato como uma tnica obriga¢gdo de desempenho.

Satisfacao de obrigacio de desempenho

A entidade deve reconhecer receitas quando (ou a medida que) a entidade satisfizer uma
obrigacido de desempenho ao transferir o bem ou o servico (ou seja, um ativo) prometido
ao cliente. O ativo é transferido quando (ou a medida que) o cliente obtiver o controle
desse ativo.

Para cada obrigacao de desempenho identificada de acordo com os itens 22 a 30, a entidade
deve determinar no inicio do contrato se satisfaz a obrigacdo de desempenho ao longo do
tempo (de acordo com os itens 35 a 37) ou se satisfaz a obrigacdo de desempenho em
momento especifico no tempo (de acordo com o item 38). Se a entidade ndo satisfizer a
obrigacdo de desempenho ao longo do tempo, a obrigacdo de desempenho € satisfeita em
momento especifico no tempo.

Bens e servigos sdo ativos mesmo que apenas momentaneamente, quando sdo recebidos e
usados (como no caso de muitos servigos). O controle do ativo refere-se a capacidade de
determinar o uso do ativo e de obter substancialmente a totalidade dos beneficios restantes
provenientes do ativo. O controle inclui a capacidade de evitar que outras entidades
direcionem o uso do ativo e obtenham beneficios desse ativo. Os beneficios do ativo sdo os
fluxos de caixa potenciais (entradas ou economias em saidas) que podem ser obtidos direta ou
indiretamente de muitas formas, como, por exemplo:

(a) pelo uso do ativo para produzir bens ou prestar servigos (incluindo servigos publicos);
(b) pelo uso do ativo para aumentar o valor de outros ativos;

(c) pelo uso do ativo para liquidar passivos ou reduzir despesas;

(d) pela venda ou troca do ativo;

(e) pela caugdo do ativo em garantia de empréstimo; e

(f) pelaretengdo do ativo.

Ao avaliar se o cliente obtém o controle do ativo, a entidade deve considerar qualquer acordo
de recompra do ativo (ver itens B64 a B76).

Obrigacao de desempenho satisfeita ao longo do tempo
A entidade transfere o controle do bem ou servi¢o ao longo do tempo e, portanto, satisfaz a

obrigacdo de desempenho e reconhece receitas ao longo do tempo se um dos critérios a seguir
for atendido:



36.

37.

38.

(a) o cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios gerados pelo desempenho por
parte da entidade a medida que a entidade efetiva o desempenho (ver itens B3 e B4);

(b) o desempenho por parte da entidade cria ou melhora o ativo (por exemplo, produtos em
elaboragdo) que o cliente controla a medida que o ativo é criado ou melhorado (ver item
B5); ou

(c) o desempenho por parte da entidade ndo cria um ativo com uso alternativo para a
entidade (ver item 36) e a entidade possui direito executavel (enforcement) ao pagamento
pelo desempenho concluido até a data presente (ver item 37).

O ativo criado pelo desempenho por parte da entidade ndo possui uso alternativo para a
entidade, se a esta estiver contratualmente impedida de direcionar prontamente o ativo para
outro uso durante a criacdo ou melhoria desse ativo ou estiver limitada na pratica de
direcionar prontamente o ativo em seu estado concluido para outro uso. A avaliacdo se o ativo
possui uso alternativo para a entidade € feita no inicio do contrato. Apds o inicio do contrato,
a entidade ndo deve atualizar a avaliagdo do uso alternativo do ativo a menos que as partes do
contrato aprovem a modificacdo do contrato que altere substancialmente a obrigacdo de
desempenho. Os itens B6 a B8 fornecem orientacdo para avaliar se o ativo possui uso
alternativo para a entidade.

A entidade deve considerar os termos do contrato, bem como quaisquer leis que se apliquem
ao contrato, ao avaliar se possui direito exequivel a pagamento pelo desempenho concluido
até a data presente, de acordo com o item 35(c). O direito a pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente ndo necessita ser por valor fixo. Contudo, em todas as ocasides
ao longo da duracdo do contrato, a entidade deve ter direito ao valor que, no minimo, a
compense pelo desempenho concluido até a presente data se o contrato for rescindido pelo
cliente ou por outra parte por outras razdes que nao a omissdo da entidade em executar o
desempenho conforme prometido. Os itens B9 a B13 fornecem orientagdo para a avaliacio da
existéncia e exequibilidade do direito a pagamento e de se o direito a pagamento da entidade
daria a entidade o direito de receber por seu desempenho concluido até a data presente.

Obrigacgdo de desempenho satisfeita em momento especifico no tempo

Se a obrigacdo de desempenho ndo for satisfeita ao longo do tempo de acordo com os itens 35
a 37, a entidade satisfaz a obrigacdo de desempenho em momento especifico no tempo. Para
determinar 0 momento especifico no tempo no qual o cliente obtém o controle do ativo
prometido e a entidade satisfaz a obrigacdo de desempenho, a entidade deve considerar os
requisitos para controle dos itens 31 a 34. Além disso, a entidade deve considerar os
indicadores da transferéncia de controle, os quais incluem, entre outros, os seguintes:

(a) a entidade possui um direito presente a pagamento pelo ativo — se o cliente estiver
presentemente obrigado a pagar pelo ativo, isso pode indicar que o cliente obteve a
capacidade de direcionar o uso do ativo sujeito a troca e de obter substancialmente a
totalidade dos beneficios restantes desse ativo;

(b) o cliente possui a titularidade legal do ativo — titularidade legal pode indicar qual parte do
contrato tem a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a
totalidade dos beneficios restantes desse ativo ou de restringir o acesso de outras
entidades a esses beneficios. Portanto, a transferéncia da titularidade legal do ativo pode
indicar que o cliente obteve o controle do ativo. Se a entidade retém a titularidade legal
exclusivamente como prote¢do contra o nao pagamento pelo cliente, esses direitos da
entidade nao impedem o cliente de obter o controle do ativo;
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39.

40.

41.

(c) a entidade transferiu a posse fisica do ativo — a posse fisica do ativo pelo cliente pode
indicar que o cliente tem a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter
substancialmente a totalidade dos beneficios restantes desse ativo ou de restringir o
acesso de outras entidades a esses beneficios. Contudo, a posse fisica pode nao coincidir
com o controle do ativo. Por exemplo, em alguns contratos de recompra e em alguns
contratos de consignagdo, o cliente ou consignatario pode ter a posse fisica do ativo que a
entidade controla. Por outro lado, em alguns acordos onde hé o faturamento, mas nio ha a
entrega (bill-and-hold), a entidade pode ter a posse fisica do ativo que o cliente controla.
Os itens B64 a B76, B77 e B78 e B79 a B82 fornecem orientagdo sobre a contabilizagdao
de contratos de recompra, contratos de consigna¢do e acordos de venda na qual a entrega
da mercadoria é retardada a pedido do comprador (bill-and-hold), respectivamente;

(d) o cliente possui os riscos e os beneficios significativos da propriedade do ativo — a
transferéncia dos riscos e beneficios significativos da propriedade do ativo para o cliente
pode indicar que o cliente obteve a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter
substancialmente a totalidade dos beneficios restantes desse ativo. Contudo, ao avaliar os
riscos e os beneficios significativos da propriedade do ativo prometido, a entidade deve
excluir quaisquer riscos que deem origem a uma obrigacdo de desempenho separada
adicional a obrigacdo de desempenho que consiste em transferir o ativo. Por exemplo, a
entidade pode ter transferido o controle do ativo ao cliente, mas ainda ndo ter satisfeito a
obrigacdo de desempenho adicional que consiste em prestar servicos de manutengcao
relacionados ao ativo transferido;

(e) o cliente aceitou o ativo — o aceite do ativo pelo cliente pode indicar que ele obteve a
capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a totalidade dos
beneficios restantes desse ativo. Para avaliar o efeito da cldusula contratual de aceite pelo
cliente sobre quando o controle do ativo € transferido, a entidade deve considerar a
orientagdo dos itens B83 a B86.

Mensuragao do progresso apara a satisfacdo completa de obrigacdo de desempenho

Para cada obrigacao de desempenho satisfeita ao longo do tempo de acordo com os itens 35 a
37, a entidade deve reconhecer receitas ao longo do tempo, mensurando o progresso em
relacdo a satisfacdo completa dessa obrigacdao de desempenho. O objetivo ao mensurar o
progresso € descrever o desempenho por parte da entidade ao transferir o controle de bens ou
servicos prometidos ao cliente (ou seja, a satisfacdo da obrigacio de desempenho da

entidade).

A entidade deve aplicar um tnico método de mensuragdo do progresso para cada obrigacao de
desempenho satisfeita ao longo do tempo e a entidade deve aplicar esse método de forma
consistente a obrigacdes de desempenho similares e em circunstancias similares. Ao final de
cada periodo de relatério, a entidade deve remensurar seu progresso em relacdo a satisfacao
completa da obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo.

Meétodos para a mensuragdo do progresso

Métodos apropriados de mensuragdo do progresso incluem métodos de produto e métodos de
insumo. Os itens B14 a B19 fornecem orientagdo para o uso de métodos de produto e métodos
de insumo para mensurar o progresso da entidade em relacdo a satisfacdo completa da
obrigacdo de desempenho. Ao determinar o método apropriado para mensurar o0 progresso, a
entidade deve considerar a natureza do bem ou servigo que a entidade prometeu transferir ao
cliente.



42.

43.

44.

45.

Ao aplicar um método para mensurar o progresso, a entidade deve excluir da mensuracio do
progresso quaisquer bens ou servicos em relacdo aos quais a entidade nao transfere o controle
ao cliente. Inversamente, a entidade deve incluir na mensuragdo do progresso quaisquer bens
ou servicos em relacdo aos quais a entidade efetivamente transfira o controle ao cliente ao
satisfazer essa obrigacao de desempenho.

A medida que as circunstincias se modifiquem ao longo do tempo, a entidade deve atualizar a
sua mensuracao do progresso para refletir quaisquer alteracdes no resultado da obrigacao de
desempenho. Essas alteracdes na mensuragdo do progresso da entidade devem ser
contabilizadas como mudanca na estimativa contdbil de acordo com o CPC 23 — Politicas
Contabeis, Mudanga de Estimativa e Retificagdo de Erro.

Mensuragdo razodvel do progresso

A entidade deve reconhecer receitas referentes a obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo
do tempo somente se a entidade puder mensurar razoavelmente seu progresso em relagdo a
satisfacdo completa da obrigacio de desempenho. A entidade ndo € capaz de mensurar
razoavelmente seu progresso em relacdo a satisfacdo completa da obrigagdo de desempenho,
se ndo dispuser de informacdes confidveis que seriam exigidas para aplicar um método

apropriado de mensurag¢ao do progresso.

Em algumas circunstancias (por exemplo, nos estdgios iniciais do contrato), a entidade pode
ndo ser capaz de mensurar razoavelmente o resultado da obrigacdo de desempenho, mas a
entidade espera recuperar os custos incorridos na satisfacdo da obrigacdo de desempenho.
Nessas circunstancias, a entidade deve reconhecer as receitas somente na medida dos custos
incorridos até o momento em que possa mensurar razoavelmente o resultado da obrigacao de
desempenho.

Mensuracao

46.

47.

48.

Quando (ou a medida que) uma obrigacao de desempenho for satisfeita, a entidade deve
reconhecer como receita o valor do preco da transacdao (o qual exclui estimativas de
contraprestacao variavel que sejam restringidas de acordo com os itens 56 a 58) que é
alocado a essa obrigacao de desempenho.

Determinacio do preco da transacao

A entidade deve considerar os termos do contrato e suas praticas de negdcios usuais
para determinar o preco da transacdo. O preco da transacdo é o valor da
contraprestaciao a qual a entidade espera ter direito em troca da transferéncia dos bens
ou servicos prometidos ao cliente, excluindo quantias cobradas em nome de terceiros
(por exemplo, alguns impostos sobre vendas). A contraprestacao prometida em contrato
com o cliente pode incluir valores fixos, valores variaveis ou ambos.

A natureza, a época e o valor da contraprestacdo prometida por cliente afetam a estimativa do
preco da transacdo. Ao determinar o preco da transacdo, a entidade deve considerar os efeitos
de todos os itens a seguir:

(a) contraprestagao varidvel (ver itens 50 a 55 e 59);
(b) restricdo de estimativas de contraprestacdo varidvel (ver itens 56 a 58);
(c) existéncia de componente de financiamento significativo no contrato (ver itens 60 a 65);

(d) contraprestacdo ndo monetdria (ver itens 66 a 69); e
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49.

50.

51.

52.

53.

54.

(e) contraprestacdo a pagar ao cliente (ver itens 70 a 72).

Para fins de determinacido do preco da transagdo, a entidade deve presumir que os bens ou
servigos serdo transferidos ao cliente conforme prometido de acordo com o contrato existente
e que o contrato ndo serd cancelado, renovado ou modificado.

Contraprestacao varidvel

Se a contraprestacdo prometida no contrato incluir um valor varidvel, a entidade deve estimar
o valor da contraprestacdo a qual a entidade terd direito em troca da transferéncia dos bens ou
servicos prometidos ao cliente.

O valor da contraprestagdo pode variar em razdo de descontos, abatimentos, restituicoes,
créditos, concessdes de precos, incentivos, bonus de desempenho, penalidades ou outros itens
similares. A contraprestacdo prometida pode variar também se o direito da entidade a
contraprestagdo depender da ocorréncia ou niao ocorréncia de evento futuro. Por exemplo, o
valor da contraprestagdo € varidvel se o produto for vendido com direito de retorno ou se um
valor fixo for prometido como bodnus de desempenho em caso de ser atingido um marco
especificado.

A variabilidade relativa a contraprestacio prometida ao cliente pode ser declarada
expressamente no contrato. Além dos termos do contrato, a contraprestacio prometida é
varidvel, se existir qualquer das seguintes circunstancias:

(a) o cliente possui uma expectativa valida decorrente das praticas de negdcios usuais da
entidade, das politicas publicadas ou de declaragdes especificas de que a entidade deva
aceitar um valor de contraprestacdo que seja inferior ao preco declarado no contrato. Isto
é, espera-se que a entidade ofereca uma concessdo de preco. Dependendo da jurisdicao,
do setor ou do cliente, essa oferta pode ser referida como desconto, abatimento,
restituicao ou crédito;

(b) outros fatos e circunstancias indicam que a inten¢ao da entidade, ao celebrar o contrato
com o cliente, é oferecer uma concessao de preco ao cliente.

A entidade deve estimar o valor da contraprestacdo varidvel, utilizando qualquer dos métodos
a seguir, dependendo de por qual método a entidade espera melhor prever o valor da
contraprestacdo a qual tem direito:

z

(a) o valor esperado — o valor esperado € a soma de valores ponderados em fun¢do da
probabilidade de uma gama de possiveis valores de contraprestacdo. O valor esperado
pode ser uma estimativa apropriada do valor da contraprestacdo varidvel, se a entidade
tiver grande nimero de contratos com caracteristicas similares;

(b) o valor mais provavel — o valor mais provavel é o valor tnico mais provavel de uma
gama de possiveis valores de contraprestacdo (ou seja, o resultado tnico mais provavel
do contrato). O valor mais provdvel pode ser uma estimativa apropriada do valor da
contraprestacdo varidvel, se o contrato tiver apenas dois possiveis resultados (por
exemplo, a entidade atinja um bdnus de desempenho ou nio).

A entidade deve aplicar um método de forma consistente ao longo de todo o contrato ao
estimar o efeito da incerteza sobre o valor da contraprestacio varidvel ao qual a entidade tem
direito. Além disso, a entidade deve considerar todas as informag¢des (histéricas, atuais e
previstas) que estejam razoavelmente disponiveis a entidade e deve identificar um ndmero
razodvel de possiveis valores de contraprestacdo. As informagdes que a entidade utiliza para
estimar o valor da contraprestacdo varidvel normalmente sdo similares as informacdes que a



55.

56.

57.

58.

59.

administracdo da entidade utiliza durante o processo de planejamento e proposta e ao
estabelecer precos para bens ou servigos prometidos.

Passivo de restituicdo

A entidade deve reconhecer um passivo de restitui¢do, se receber contraprestagao do cliente e
esperar restituir a totalidade ou parte dessa contraprestacdo ao cliente. O passivo de restitui¢ao
deve ser mensurado pelo valor da contraprestagcao recebida (ou a receber) em relagdo a qual a
entidade ndo espera ter direito (ou seja, valores ndo incluidos no preco da transag¢do). O
passivo de restituicdo (e a alteragdo correspondente no preco da transa¢do e, portanto, no
passivo do contrato) deve ser atualizado ao final de cada periodo de relatério para refletir
alteracdes nas circunstancias. Para contabilizar o passivo de restitui¢do relativo a venda com
direito de retorno, a entidade deve aplicar a orientacdo dos itens B20 a B27.

Restricdo de estimativas de contraprestagcdo varidvel

A entidade deve incluir no preco da transacdo a totalidade ou parte do valor da
contraprestagao variavel estimado de acordo com o item 53, somente na medida em que for
altamente provavel que uma reversdao significativa no valor das receitas acumuladas
reconhecidas nao deva ocorrer, quando a incerteza associada a contraprestagao varidvel for
subsequentemente resolvida.

z

Ao avaliar se é altamente provdvel que uma reversdo significativa no valor das receitas
acumuladas reconhecidas ndo ocorra uma vez que a incerteza relativa a contraprestacao
variavel seja subsequentemente resolvida, a entidade deve considerar tanto a probabilidade
quanto a magnitude da reversao de receitas. Fatores que podem aumentar a probabilidade ou a

magnitude da reversao de receitas incluem, entre outros, quaisquer dos seguintes:

(a) o valor da contraprestacdo é altamente suscetivel a fatores fora da influéncia da entidade.
Esses fatores podem incluir volatilidade no mercado, julgamento ou agdes de terceiros,
condig¢des climéticas e alto risco de obsolescéncia do bem ou servigo prometido;

(b) ndo se espera que a incerteza sobre o valor da contraprestacdo seja resolvida por longo
periodo de tempo;

(c) a experiéncia da entidade (ou outras evidéncias) com tipos similares de contratos €
limitada ou essa experiéncia (ou outras evidéncias) possui valor preditivo limitado;

(d) a entidade tem a prética de oferecer ampla gama de concessdes de preco ou de alterar os
termos e condi¢des de pagamento de contratos similares em circunstancias similares;

(e) o contrato tem grande nimero e ampla gama de possiveis valores de contraprestacao.

A entidade deve aplicar o item B63 para contabilizar a contraprestacdo com base em royalties
baseados em vendas ou baseados em uso que sejam prometidos em troca de licenca de
propriedade intelectual.

Reavaliacdo da contraprestagdo varidvel

Ao final de cada periodo de relatdrio, a entidade deve atualizar o preco da transacdo estimado
(incluindo a atualizagdo de sua avaliagdo, se a estimativa de contraprestacdo varidvel €
restrita) para representar fielmente as circunstancias presentes no final do periodo do relatério
e as alteracdes nas circunstancias durante o periodo do relatério. A entidade deve contabilizar
alteracdes no prego da transacdo de acordo com os itens 87 a 90.
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60.

61.

62.

63.

64.

Existéncia de componente de financiamento significativo no contrato

Ao determinar o pre¢co da transacdo, a entidade deve ajustar o valor prometido da
contraprestacao para refletir os efeitos do valor do dinheiro no tempo, se a época dos
pagamentos pactuada pelas partes do contrato (seja expressa ou implicitamente) fornecer ao
cliente ou a entidade um beneficio significativo de financiamento da transferéncia de bens ou
servicos ao cliente. Nessas circunstincias, o contrato contém componente de financiamento
significativo. Componente de financiamento significativo pode existir, independentemente, se
a promessa de financiamento é expressamente declarada no contrato ou sugerida pelos termos
de pagamento pactuados pelas partes do contrato.

O objetivo ao ajustar o valor prometido da contraprestacio para um componente de
financiamento significativo é que a entidade reconhega receitas pelo valor que reflita o preco
que o cliente teria pago pelos bens ou servi¢os prometidos, se o cliente tivesse pago a vista
por esses bens ou servigos quando (ou a medida que) foram transferidos ao cliente (ou seja, o
preco de venda a vista). A entidade deve considerar todos os fatos e circunstancias relevantes
ao avaliar se o contrato contém componente de financiamento e se esse componente de
financiamento € significativo para o contrato, incluindo ambas as seguintes:

(a) a diferenca, se houver, entre o valor da contraprestacdo prometida e o preco de venda a
vista dos bens ou servigos prometidos; e

(b) o efeito combinado dos dois incisos seguintes:

(1) a duracdo de tempo esperada entre 0 momento em que a entidade transfere os bens
ou servicos prometidos ao cliente e 0 momento em que o cliente paga por esses bens
ou Servicos; e

(i1) as taxas de juros vigentes no mercado pertinente.

Nao obstante a avaliacio do item 61, o contrato com o cliente ndo terd componente de
financiamento significativo, se qualquer dos seguintes fatores estiver presente:

(a) o cliente pagou pelos bens ou servigos antecipadamente e a época da transferéncia desses
bens ou servicos serd a critério do cliente;

(b) um valor substancial da contraprestacdo prometida pelo cliente é varidvel e o valor ou a
época dessa contraprestacdo varia com base na ocorréncia ou ndo ocorréncia desse evento
futuro que nido esteja substancialmente dentro do controle do cliente ou da entidade (por
exemplo, se a contraprestacdo consistir em royalties baseados em vendas);

(c) a diferenca entre a contraprestacio prometida e o preco de venda a vista do bem ou
servi¢o (conforme descrito no item 61) resultar de outras razdes que niao o fornecimento
de financiamento ao cliente ou a entidade, e a diferenca entre esses valores for
proporcional a razao da diferenca. Por exemplo, os termos de pagamento podem fornecer
a entidade ou ao cliente protecio contra a omissdo da outra parte em cumprir
adequadamente a totalidade ou parte de suas obrigacdes de acordo com o contrato.

Como expediente pratico, a entidade nao precisa ajustar o valor prometido da contraprestagao
para refletir os efeitos de componente de financiamento significativo, se essa entidade esperar,
no inicio do contrato, que o periodo entre 0 momento em que a entidade transferir o bem ou
servico prometido ao cliente € 0 momento em que o cliente pagar por esse bem ou servico
serd de um ano ou menos.

Para atingir o objetivo do item 61 ao ajustar o valor prometido da contraprestacao para refletir
o componente de financiamento significativo, a entidade deve utilizar a taxa de desconto que



65.

66.

67.

68.

69.

70.

seria refletida em transacdo de financiamento separada entre a entidade e seu cliente no inicio
do contrato. Essa taxa refletiria as caracteristicas de crédito da parte que recebesse
financiamento no contrato, bem como qualquer garantia prestada pelo cliente ou pela
entidade, incluindo ativos transferidos no contrato. A entidade pode ser capaz de determinar
essa taxa identificando a taxa que desconta o valor nominal da contraprestacdo prometida ao
preco a vista que o cliente teria pago pelos bens ou servicos quando (ou a medida que) os
transferisse ao cliente. Apds o inicio do contrato, a entidade ndo deve atualizar a taxa de
desconto para refletir alteracdes nas taxas de juros ou outras circunstancias (tais como
alteracdo na avaliagdo do risco de crédito do cliente).

A entidade deve apresentar os efeitos do financiamento (receita de juros ou despesa de juros)
separadamente da receita de contratos com clientes na demonstracao do resultado abrangente.
A receita de juros ou a despesa de juros é reconhecida somente na medida em que ativo (ou
recebivel) de contrato ou passivo de contrato seja reconhecido na contabilizacdo do contrato
com o cliente.

Contraprestacdo ndo monetaria

Para determinar o preco de transacdo para contratos nos quais o cliente promete
contraprestagao na forma que ndo seja pagamento em dinheiro, a entidade deve mensurar a
contraprestacdo ndo monetdria (ou promessa de contraprestacdo ndo monetdria) pelo valor
justo.

Se a entidade ndo puder estimar razoavelmente o valor justo da contraprestacio nao
monetdria, a entidade deve mensurar a contraprestacdo indiretamente por referéncia ao preco
de venda individual dos bens ou servigos prometidos ao cliente (ou classe de clientes) em
troca da contraprestacao.

O valor justo da contraprestacio ndo monetdria pode variar em razdo da forma da
contraprestagao (por exemplo, a alteracdo no preco da acdo que a entidade tem o direito de
receber do cliente). Se o valor justo da contraprestacdo nao monetdria prometida pelo cliente
variar por outras razdes que ndo apenas a forma da contraprestagdo (por exemplo, o valor
justo pode variar em razdao do desempenho da entidade), a entidade deve aplicar os requisitos
dos itens 56 a 58.

Se o cliente entregar bens ou servicos (por exemplo, materiais, equipamentos ou mao de obra)
para facilitar o desempenho do contrato pela entidade, ela deve avaliar se obtém o controle
desses bens ou servicos recebidos. Caso afirmativo, a entidade deve contabilizar os bens ou
servicos recebidos como contraprestacdo ndo monetéria recebida do cliente.

Contraprestacao a pagar ao cliente

Contraprestacdo a pagar ao cliente inclui valores a vista que a entidade paga ou espera pagar
ao cliente (ou a outras partes que compram do cliente bens ou servicos da entidade). A
contraprestacdo a pagar ao cliente inclui ainda crédito ou outros itens (por exemplo, cupom ou
voucher) que podem ser aplicados contra valores devidos a entidade (ou a outras partes que
comprem do cliente bens ou servicos da entidade). A entidade deve contabilizar a
contraprestacdo a pagar ao cliente como redu¢do do preco da transagdo e, portanto, das
receitas, a menos que o pagamento ao cliente se dé em troca de bem ou servico distinto
(conforme descrito nos itens 26 a 30) que o cliente transfere a entidade. Se a contraprestacao a
pagar ao cliente incluir um valor varidvel, a entidade deve estimar o preco da transacio
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71.

72.

73.

74.

75.

76.

7.

(incluindo a avaliagdo se a estimativa da contraprestacdo varidvel € restrita), de acordo com os
itens 50 a 58.

Se a contraprestacdo a pagar ao cliente for pagamento com bem ou servico distinto do cliente,
entdo a entidade deve contabilizar a compra do bem ou servico da mesma forma que
contabiliza outras compras de fornecedores. Se o valor da contraprestacao a pagar ao cliente
exceder o valor justo do bem ou servico distinto que a entidade recebe do cliente, entdo a
entidade deve contabilizar esse excedente como redug@o do preco da transacdo. Se a entidade
nao puder estimar razoavelmente o valor justo do bem ou servigo recebido do cliente, ela deve
contabilizar toda a contraprestacao a pagar ao cliente como reducao do preco da transacgao.

Consequentemente, se a contraprestacao a pagar ao cliente for contabilizada como reducao do
preco da transacdo, a entidade deve reconhecer a reducdo das receitas quando (ou a medida
que) o dltimo de qualquer dos eventos a seguir ocorrer:

(a) a entidade reconhecer as receitas da transferéncia dos bens ou servigos correspondentes
ao cliente; e

(b) aentidade pagar ou prometer pagar a contraprestacdo (ainda que o pagamento dependa de
evento futuro). Essa promessa pode ser deduzida das préticas de negdcios usuais da
entidade.

Alocacao do preco da transacao a obrigacao de desempenho

O objetivo ao alocar o preco da transacao consiste em que a entidade aloque o preco da
transacio a cada obrigacao de desempenho (bem ou servico distinto) pelo valor que
reflita o valor da contraprestacdo a qual a entidade espera ter direito em troca da
transferéncia dos bens ou servicos prometidos ao cliente.

Para atingir o objetivo de alocacdo, a entidade deve alocar o preco da transacdo a cada
obrigacdo de desempenho identificada no contrato com base no preco de venda individual, de
acordo com os itens 76 a 80, exceto conforme especificado nos itens 81 a 83 (para a alocacdo
de descontos) e nos itens 84 a 86 (para a alocacdo de contraprestacdo que inclua valores
variaveis).

Os itens 76 a 86 ndo sdo aplicdveis, se o contrato tiver apenas uma obrigacdo de desempenho.
Contudo, os itens 84 a 86 podem ser aplicados, se a entidade prometer transferir uma série de
bens ou servicos distintos identificados como uma tnica obrigacdo de desempenho de acordo
com o item 22(b) e a contraprestagdo prometida incluir valores varidveis.

Alocagdo com base em preco de venda individual

Para alocar o preco da transagcdo a cada obrigacdo de desempenho com base no preco de
venda individual, a entidade deve determinar o preco de venda individual no inicio do
contrato do bem ou servigo distinto subjacente a cada obriga¢cdo de desempenho no contrato e
deve alocar o preco da transacao proporcionalmente a esses precos de venda individuais.

O preco de venda individual € o preco pelo qual a entidade venderia o bem ou o servico
prometido separadamente ao cliente. A melhor evidéncia do preco de venda individual é o
preco observavel do bem ou servico quando a entidade vende esse bem ou servico
separadamente em circunstancias similares e a clientes similares. O preco contratualmente
declarado ou o preco de tabela do bem ou servigo pode ser (mas ndo se deve presumir que
seja) o preco de venda individual desse bem ou servigo.



78.

79.

80.

81.

Se o preco de venda individual ndo for diretamente observavel, a entidade deve estimar o
preco de venda individual por valor que resulte em que a alocagdo do preco da transacio
atenda ao objetivo de alocacdo do item 73. Ao estimar o preco de venda individual, a entidade
deve considerar todas as informagdes (incluindo condi¢des de mercado, fatores especificos da
entidade e informacdes sobre o cliente ou classe de clientes) que estejam razoavelmente
disponiveis a entidade. Ao fazé-lo, a entidade deve maximizar o uso de informacdes
observaveis e deve aplicar métodos de estimativa de forma consistente para circunstancias
similares.

Métodos adequados para estimar o preco de venda individual de bem ou servigo incluem,
entre outros, os seguintes:

(a) abordagem de avaliacdo de mercado ajustada — a entidade pode avaliar o mercado no qual
vende bens ou servigos e estimar o preco que um cliente nesse mercado estaria disposto a
pagar por esses bens ou servigos. Essa abordagem pode incluir também consultar os
precos dos concorrentes da entidade para bens ou servigos similares e ajustar esses
precos, conforme necessario, para refletir os custos e margens da entidade;

(b) abordagem do custo esperado mais margem — a entidade pode prever seus custos
esperados para satisfazer uma obrigacdo de desempenho e entdo adicionar a margem
apropriada para esse bem ou servigo;

(c) abordagem residual — a entidade pode estimar o preco de venda individual por referéncia
ao preco de transagdo total menos a soma dos precos de venda individuais observaveis de
outros bens ou servigos prometidos no contrato. Contudo, a entidade pode usar uma
abordagem residual para estimar, de acordo com o item 78, o preco de venda individual
de bem ou servico somente se forem atendidos um dos seguintes critérios:

(1) aentidade vender o mesmo bem ou servico a diferentes clientes (a0 mesmo tempo ou
aproximadamente ao mesmo tempo) por ampla gama de valores (ou seja, o preco de
venda ¢é altamente varidvel porque o preco de venda individual representativo nao
pode ser discernido de transacdes passadas ou outras evidéncias observdveis; ou

(i) a entidade ainda ndo estabeleceu o preco para esse bem ou servico e o bem ou
servico ndo foi vendido anteriormente de forma individual (ou seja, o preco de venda
é incerto).

Uma combinacdo de métodos pode precisar ser usada para estimar os precos de venda
individuais dos bens ou servicos prometidos no contrato, se dois ou mais desses bens ou
servigos tiverem precos de venda individuais altamente varidveis ou incertos. Por exemplo, a
entidade pode usar uma abordagem residual para estimar o preco de venda individual total
para esses bens ou servi¢os prometidos com pregos de venda individuais altamente varidveis
ou incertos e entdo utilizar outro método para estimar os precos de venda individuais dos bens
ou servicos individuais relativos a esse preco de venda individual total estimado determinado
pela abordagem residual. Quando a entidade utilizar uma combinacdo de métodos para
estimar o preco de venda individual de cada bem ou servi¢o prometido no contrato, a entidade
deve avaliar se a alocacdo do preco da transacdo por esses precos de venda individuais
estimados é consistente com o objetivo de alocagdo do item 73 e com as exigéncias para a
estimativa de precos de venda individuais do item 78.

Alocagdo de desconto

O cliente recebe desconto por comprar um grupo de bens ou servigos, se a soma dos precos de
venda individuais desses bens ou servigos prometidos no contrato exceder a contraprestagao
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82.

83.

84.

85.

prometida no contrato. Exceto quando a entidade tiver evidéncias observaveis, de acordo com
o item 82, de que todo o desconto refere-se somente a uma ou mais das, mas ndo a todas as,
obrigacdes de desempenho do contrato, a entidade deve alocar o desconto proporcionalmente
a todas as obrigagdes de desempenho do contrato. A alocagdo proporcional do desconto
nessas circunstancias € uma consequéncia da alocacdo pela entidade do preco da transacdo a
cada obrigacdo de desempenho com base nos precos de venda individuais dos bens ou
servigos distintos subjacentes.

A entidade deve alocar todo o desconto a uma ou mais das, mas ndo a todas as, obrigagdes de
desempenho do contrato, se forem atendidos todos os critérios a seguir :

(a) a entidade vender regularmente cada bem ou servico distinto (ou cada grupo de bens ou
servigos distintos) do contrato de forma individual;

(b) a entidade também vender regularmente de forma individual um grupo (ou grupos) de
outros desses bens ou servigos distintos com desconto em relagdo aos precos de venda
individuais dos bens ou servigos em cada grupo; e

(c) o desconto atribuivel a cada grupo de bens ou servicos descrito no item 82(b) for
substancialmente o mesmo que o desconto do contrato e a andlise dos bens ou servicos de
cada grupo fornecer evidéncia observavel da obrigacdo de desempenho (ou obrigagdes de
desempenho) a qual pertence todo o desconto do contrato.

Se todo o desconto for alocado a uma ou mais obrigagdes de desempenho do contrato, de
acordo com o item 82, a entidade deve alocar o desconto antes de usar a abordagem residual
para estimar o preco de venda individual do bem ou servigo de acordo com o item 79(c).

Alocacdo de contraprestacdo variavel

A contraprestacao varidvel que é prometida no contrato pode ser atribuivel ao contrato inteiro
ou a parte especifica do contrato, como, por exemplo, qualquer das seguintes:

(a) uma ou mais das, mas nao todas as, obrigacdes de desempenho do contrato (por exemplo,
um bdnus pode depender da transferéncia pela entidade de bem ou servigco prometido
dentro do prazo especificado); ou

(b) um ou mais dos, mas nao todos os, bens ou servicos distintos prometidos em uma série de
bens ou servigos distintos que fazem parte de uma tnica obrigacdo de desempenho de
acordo com o item 22(b) (por exemplo, a contraprestacdo prometida para o segundo ano
do contrato de prestacdo de servicos de limpeza de dois anos aumentard com base nas
varia¢des do indice de inflagdo especificado).

A entidade deve alocar um valor varidvel (e alteracdes subsequentes nesse valor) inteiramente

a obrigacdo de desempenho ou ao bem ou servico distinto que faz parte de uma unica

obrigacdo de desempenho de acordo com o item 22(b), se forem atendidos ambos os seguintes

critérios:

(a) os termos de pagamento varidvel se referirem especificamente aos esforcos da entidade
para satisfazer a obrigacdo de desempenho ou transferir o bem ou servigo distinto (ao

resultado especifico da satisfacdo da obrigacdo de desempenho ou da transferéncia do
bem ou servico distinto); e

(b) a alocagao de todo o valor varidvel da contraprestagdo a obrigacdo de desempenho ou ao
bem ou servico distinto for consistente com o objetivo de alocacdo do item 73 ao
considerar todas as obrigacdes de desempenho e termos de pagamento do contrato.



86.

87.

88.

89.

90.

Os requisitos de alocag@o dos itens 73 a 83 devem ser aplicados para alocar o valor restante
do preco da transacdo que ndo atender aos critérios do item 85.

Alteracoes no preco da transacao

Ap6s o inicio do contrato, o preco da transacdo pode mudar por vérias razdes, incluindo a
solucdo de eventos incertos ou outras alteracdes nas circunstancias que alterem o valor da
contraprestacdo a qual a entidade espera ter direito em troca dos bens ou servigos prometidos.

A entidade deve alocar as obrigagdes de desempenho do contrato quaisquer alteracdes
subsequentes no preco da transacdo da mesma forma que no inicio do contrato.
Consequentemente, a entidade ndo deve realocar o preco da transagdo para refletir alteracdes
em precos de venda individuais apds o inicio do contrato. Valores alocados a obrigacdo de
desempenho satisfeita devem ser reconhecidos como receita, ou como reducao da receita, no
periodo em que o preco da transa¢do mudar.

A entidade deve alocar a alteracdo no prego de toda a transagdo a uma ou mais das, mas ndo a
todas as, obrigacdes de desempenho de bens ou servigos distintos prometidos em uma série
que faz parte de uma tnica obrigacdo de desempenho, de acordo com o item 22(b), somente
se forem atendidos os critérios do item 85 sobre alocagdo da contraprestacao varidvel.

A entidade deve contabilizar a alteracao no preco da transacdo que resultar da modificacao do
contrato de acordo com os itens 18 a 21. Contudo, para a alteracdo no prego da transagdo que
ocorrer apés a modificagdo do contrato, a entidade deve aplicar os itens 87 a 89 para alocar a
alteracdo no preco da transagdo por qualquer das seguintes formas que for aplicdvel:

(a) a entidade deve alocar a alteragdo no preco da transacdo as obrigacdes de desempenho
identificadas no contrato antes da modificacdo se, e na medida em que, a alteracdo no
preco da transacao for atribuivel ao valor da contraprestacdo varidvel prometido antes da
modificac¢do e a modificacdo for contabilizada de acordo com o item 21(a);

(b) nos demais casos em que a modificacdo ndo tiver sido contabilizada como contrato
separado, de acordo com o item 20, a entidade deve alocar a alteracdo no preco da
transacao as obrigacdes de desempenho do contrato modificado (ou seja, as obrigagcdes de
desempenho que se encontravam ndo satisfeitas ou parcialmente satisfeitas
imediatamente apds a modificacdo).

Custos do contrato

91.

92.

93.

Custo incremental para obtencao de contrato

A entidade deve reconhecer como ativo os custos incrementais para obtencio de
contrato com cliente, se a entidade espera recuperar esses custos.

Custo incremental para obtencdo de contrato s@o os custos que a entidade incorre para obter o
contrato com o cliente que ela nao teria incorrido, se o contrato nao tivesse sido obtido (por
exemplo, comissdo de venda).

Os custos para obter o contrato, que forem incorridos independentemente da obtencdo do

contrato, devem ser reconhecidos como despesa quando incorridos, a menos que esses custos
sejam expressamente cobrdveis do cliente, independentemente da obtencdo do contrato.
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9s.

96.

97.

98.

Como expediente préitico, a entidade pode reconhecer os custos incrementais para obtencao de
contrato como despesa quando incorridos, se o periodo de amortizagdo do ativo que a
entidade teria de outro modo reconhecido for de um ano ou menos.

Custos para cumprir o contrato

Se os custos incorridos no desempenho do contrato com o cliente nao estiverem dentro
do alcance de outro pronunciamento (por exemplo, 0 CPC 16 — Estoques, o CPC 27 -
Ativo Imobilizado ou o CPC 04 — Ativo Intangivel), a entidade deve reconhecer o ativo a
partir dos custos incorridos para cumprir o contrato, somente se esses custos atenderem
a todos os critérios a seguir:

(a) os custos referem-se diretamente ao contrato ou ao contrato previsto que a entidade
pode especificamente identificar (por exemplo, custos relativos a servicos a serem
prestados de acordo com a renovacao de contrato existente ou custos para projetar o
ativo a ser transferido, de acordo com contrato especifico que ainda nao foi
aprovado);

(b) os custos geram ou aumentam recursos da entidade que serao usados para satisfazer
(ou para continuar a satisfazer) obrigacoes de desempenho no futuro; e

(c) espera-se que os custos sejam recuperados.

Para custos incorridos no desempenho de contrato com cliente que estejam dentro do alcance
de outro pronunciamento, a entidade deve contabilizar esses custos de acordo com esses
outros pronunciamentos.

Os custos que se referem diretamente ao contrato (ou ao contrato previsto especifico) incluem
quaisquer dos seguintes:

(a) mao de obra direta (por exemplo, saldrios e ordenados de empregados que prestam os
servigos prometidos diretamente ao cliente);

(b) materiais diretos (por exemplo, suprimentos utilizados na prestacdo dos servigos
prometidos ao cliente);

(c) alocacdes de custos que se referem diretamente ao contrato ou a atividades do contrato
(por exemplo, custos de gestdo e supervisdo do contrato, seguro e depreciacdo de
ferramentas e equipamentos utilizados no desempenho do contrato);

(d) custos que sdo expressamente cobraveis do cliente de acordo com o contrato; e

(e) outros custos que sejam incorridos somente em razdo de a entidade ter celebrado o
contrato (por exemplo, pagamentos a subcontratadas).

A entidade deve reconhecer os seguintes custos como despesa quando incorridos:

(a) custos gerais e administrativos (a menos que esses custos sejam expressamente cobriveis
do cliente de acordo com o contrato, hipétese em que a entidade deve avaliar esses custos
de acordo com o item 97);

(b) custos relativos a perdas de material, mao de obra ou outros recursos para cumprir o
contrato que ndo foram refletidos no preco do contrato;

(c) custos que se referem a obrigacdes de desempenho satisfeitas (ou obrigacdes de
desempenho parcialmente satisfeitas) do contrato (ou seja, custos que se referem ao
desempenho passado); e



99.

100.

101.

102.

103.

104.

(d) custos em relacdo aos quais a entidade ndo pode distinguir se eles se referem a obrigacdes
de desempenho nao satisfeitas ou a obriga¢des de desempenho satisfeitas (ou obrigacdes
de desempenho parcialmente satisfeitas).

Amortizacio e reducio ao valor recuperavel

O ativo reconhecido, de acordo com o item 91 ou 95, deve ser amortizado em base sistematica
que seja consistente com a transferéncia ao cliente dos bens ou servicos aos quais o ativo se
refere. O ativo pode se referir a bens ou servicos a serem transferidos de acordo com contrato
previsto especifico (conforme descrito no item 95(a)).

A entidade deve atualizar a amortizacdo para refletir uma alteragdo significativa na época
esperada pela entidade de transferéncia ao cliente dos bens ou servigos aos quais o ativo se
refere. Essa alteracdo deve ser contabilizada como mudanca na estimativa contabil de acordo
com o CPC 23.

A entidade deve reconhecer a perda por reducdo ao valor recuperdvel no resultado na medida
em que o valor contdbil do ativo reconhecido, de acordo com o item 91 ou 95, exceda:

(a) o valor restante da contraprestacdo que a entidade espera receber em troca dos bens ou
Servigos aos quais o ativo se refere; menos

(b) os custos que se referem diretamente ao fornecimento desses bens ou servicos € que nao
foram reconhecidos como despesa (ver item 97).

Para fins de aplicacdo do item 101 para determinar o valor da contraprestacdo que a entidade
espera receber, a entidade deve utilizar os principios para determina¢@o do preco da transagao
(exceto em relacdo aos requisitos dos itens 56 a 58 sobre a restricdo de estimativas de
contraprestacdo varidvel) e deve ajustar esse valor para refletir os efeitos do risco de crédito
do cliente.

Antes que a entidade reconheca a perda por reducdo ao valor recuperdvel para ativo
reconhecido de acordo com o item 91 ou 95, a entidade deve reconhecer qualquer perda por
redugdo ao valor recuperdvel para ativos relacionados ao contrato que sejam reconhecidos de
acordo com outro pronunciamento (por exemplo, CPC 16, CPC 27 e CPC 04). Apds aplicar o
teste de reducdo ao valor recuperdvel do item 101, a entidade deve incluir o valor contébil
resultante do ativo reconhecido de acordo com o item 91 ou 95 no valor contdbil da unidade
geradora de caixa a qual ele pertence para fins de aplicacao do CPC 01 — Reducdo ao Valor
Recuperavel de Ativos a essa unidade geradora de caixa.

A entidade deve reconhecer no resultado a reversdo da totalidade ou de parte da perda por
redugdo ao valor recuperdvel reconhecida anteriormente, de acordo com o item 101, quando
as condi¢des de reducdo ao valor recuperdvel deixarem de existir ou tiverem melhorado. O
aumento do valor contdbil do ativo ndo deve exceder o valor que teria sido determinado
(liquido de amortiza¢do), se nenhuma perda por redugcdo ao valor recuperdvel tivesse sido
reconhecida anteriormente.

Apresentacio

10s.

Quando qualquer das partes do contrato tiver executado o desempenho, a entidade deve
apresentar o contrato no balanco patrimonial como ativo de contrato ou passivo de
contrato, dependendo da relacio entre o desempenho pela entidade e o pagamento do

22



106.

107.

108.

109.

cliente. A entidade deve apresentar separadamente como um recebivel quaisquer
direitos incondicionais a contraprestacao.

Se o cliente pagar a contraprestacdo ou a entidade tiver direito ao valor da contraprestacao que
seja incondicional (ou seja, um recebivel), antes que a entidade transfira o bem ou servico ao
cliente, a entidade deve apresentar o contrato como passivo de contrato quando o pagamento
for efetuado ou o pagamento for devido (o que ocorrer antes). Passivo de contrato € uma
obrigacdo da entidade de transferir bens ou servigos ao cliente em relacdo aos quais a entidade
recebeu a contraprestacdo (ou o valor da contraprestacdo € devido) do cliente.

Se a entidade executar o desempenho por meio da transferéncia de bens ou servicos ao cliente
antes que o cliente pague a contraprestacdo, ou antes que o pagamento seja devido, a entidade
deve apresentar o contrato como ativo de contrato, excluindo quaisquer valores apresentados
como recebivel. Ativo de contrato é um direito da entidade a contraprestacdo em troca de bens
ou servicos que a entidade transferiu ao cliente. A entidade deve avaliar um ativo de contrato
quanto a reducdo ao valor recuperdvel de acordo com o CPC 38. A reducdo ao valor
recuperavel de ativo de contrato deve ser mensurada, apresentada e divulgada da mesma
forma que um ativo financeiro que esteja dentro do alcance do CPC 38 (ver também item
113(b)).

Recebivel é um direito da entidade a contraprestacdo que seja incondicional. O direito a
contraprestagdo € incondicional, se somente a passagem do tempo for exigida antes que o
pagamento dessa contraprestacdo seja devido. Por exemplo, a entidade deve reconhecer um
recebivel se tiver o direito presente a pagamento ainda que esse valor possa estar sujeito a
restituicao no futuro. A entidade deve contabilizar o recebivel de acordo com o CPC 38. Por
ocasido do reconhecimento inicial do recebivel proveniente de contrato com cliente, qualquer
diferencga entre a mensuracdo do recebivel de acordo com o CPC 38 e o valor correspondente
da receita reconhecido deve ser apresentado como despesa (por exemplo, perda por
recuperagdo ao valor recuperavel).

Este pronunciamento utiliza os termos “ativo de contrato” e “passivo de contrato”, mas nao
proibe a entidade de utilizar descri¢des alternativas no balango patrimonial para esses itens.
Se a entidade utilizar uma descri¢do alternativa para ativo de contrato, a entidade deve
fornecer informacdes suficientes para que o usudrio das demonstracdes contdbeis diferencie
entre recebiveis e ativos de contrato.

Divulgacao

110.

I11.

O objetivo dos requisitos de divulgaciao consiste em que a entidade divulgue informacoes
suficientes para permitir aos usuarios de demonstracoes contibeis compreender a
natureza, o valor, a época e a incerteza de receitas e fluxos de caixa provenientes de
contratos com clientes. Para atingir esse objetivo, a entidade deve divulgar informacoes
qualitativas e quantitativas sobre todos os itens seguintes:

(a) seus contratos com clientes (ver itens 113 a 122);

(b) julgamentos significativos, e mudancas nos julgamentos, feitos ao aplicar este
pronunciamento a esses contratos (ver itens 123 a 126); e

(¢) quaisquer ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir um
contrato com cliente de acordo com o item 91 ou 95 (ver itens 127 e 128).

A entidade deve considerar o nivel de detalhe necessério para atingir o objetivo de divulgagao
e quanta énfase deve ser dada a cada um dos varios requisitos. A entidade deve agregar ou
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113.
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118.

desagregar divulgagdes de modo que informagdes importantes ndo sejam obscurecidas, seja
pela inclusdo de grande quantidade de detalhes insignificantes ou pela agregacdo de itens que
possuem caracteristicas substancialmente diferentes.

A entidade ndo precisa divulgar informagdes de acordo com este pronunciamento se tiver
fornecido as informag¢des de acordo com outro pronunciamento.

Contrato com cliente

A entidade deve divulgar todos os valores a seguir para o periodo de relatério a menos que
esses valores sejam apresentados separadamente na demonstracdo do resultado abrangente de
acordo com outros pronunciamentos:

(a) receitas reconhecidas de contratos com clientes, as quais a entidade divulga
separadamente de suas outras fontes de receitas; e

(b) quaisquer perdas por redugdo ao valor recuperdvel reconhecidas (de acordo com o CPC
38) sobre quaisquer recebiveis ou ativos de contrato provenientes de contratos da
entidade com clientes, as quais a entidade deve divulgar separadamente das perdas por
reducgdo ao valor recuperavel de outros contratos.

Desagregacao da receita

A entidade deve desagregar receitas reconhecidas de contratos com clientes em categorias que
descrevam como a natureza, o valor, a época e a incerteza das receitas dos fluxos de caixa sdao
afetados por fatores econdmicos. A entidade deve aplicar a orientagdo dos itens B87 a B89 ao
selecionar as categorias a serem utilizadas para desagregar receitas.

Além disso, a entidade deve divulgar informacdes suficientes para permitir aos usudrios de
demonstragdes contdbeis compreender a relagdo entre a divulgacao de receitas desagregadas
(de acordo com o item 114) e informagdes sobre receitas que sejam divulgadas para cada
segmento reportavel se a entidade aplicar o CPC 22 — Informagdes por Segmento.

Saldo do contrato

A entidade deve divulgar todos os itens seguintes:

(a) saldos inicial e final de recebiveis, ativos de contrato e passivos de contrato provenientes
de contratos com clientes, se ndo forem de outro modo apresentados ou divulgados
separadamente;

(b) receitas reconhecidas no periodo de relatério que foram incluidas no saldo de passivos de
contrato no inicio do periodo; e

(c) receitas reconhecidas no periodo de relatério provenientes de obrigacdes de desempenho
satisfeitas (ou parcialmente satisfeitas) em periodos anteriores (por exemplo, alteragcdes
no prec¢o da transacgdo).

A entidade deve explicar como a época de satisfacdo de suas obriga¢des de desempenho (ver
item 119(a)) se relaciona com a época usual de pagamento (ver item 119(b)) e o efeito que
esses fatores t€m sobre os saldos de ativos de contrato e de passivos de contrato. A explicagao
fornecida pode utilizar informagdes qualitativas.

A entidade deve fornecer explicacdo sobre as alteracdes significativas nos saldos de ativos de
contrato e de passivos de contrato durante o periodo de relatério. A explicagdo deve incluir
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119.

120.

informagdes qualitativas e quantitativas. Exemplos de alteracdes nos saldos de ativos de
contrato e passivos de contrato da entidade incluem quaisquer dos itens seguintes:

(a) alteracdes devidas a combinagdo de negdcios;

(b) ajustes cumulativos de receitas que afetam o ativo de contrato ou o passivo de contrato
correspondente, incluindo ajustes decorrentes da alteracdo na medida do progresso, da
alteracdo na estimativa do preco da transacdo (incluindo quaisquer alteracdes na
avaliacdo de se a estimativa da contraprestacio varidvel € restrita) ou da modificacido de
contrato;

(c) reducdo ao valor recuperdvel de ativo de contrato;

(d) alterac@o no prazo para que o direito a contraprestacao se torne incondicional (ou seja,
para que o ativo de contrato seja reclassificado como recebivel); e

(e) alterac@o no prazo para que a obrigacdo de desempenho seja satisfeita (ou seja, para o
reconhecimento de receitas provenientes de passivo de contrato).

Obrigagdo de desempenho

A entidade deve divulgar informacdes sobre suas obrigacdes de desempenho em contratos
com clientes, incluindo a descri¢ao de todos os itens seguintes:

(a) quando a entidade normalmente satisfaz suas obrigacOes de desempenho (por exemplo,
por ocasido da remessa, por ocasido da entrega, conforme os servicos sejam prestados ou
por ocasido da conclusdo dos servicos), incluindo quando as obrigagdes de desempenho
sdo satisfeitas em acordo onde hd o faturamento, mas nao hé a entrega (bill-and-hold);

(b) os termos de pagamento significativos (por exemplo, se o pagamento ¢ normalmente
devido, se o contrato tem componente de financiamento significativo, se o valor da
contraprestacdo € varidvel e se a estimativa da contraprestacdo varidvel ¢ normalmente
restrita de acordo com os itens 56 a 58);

(c) anatureza dos bens ou servigos que a entidade prometeu transferir, destacando quaisquer
obrigacdes de desempenho no sentido de providenciar que outra parte transfira bens ou
servicos (ou seja, se a entidade estiver atuando como agente);

(d) obrigacdes de devolucao, de restitui¢do e de outras obrigacdes similares; e

(e) tipos de garantia e obrigacdes relacionadas.
Preco de transagdo alocado a obrigacdo de desempenho restante

A entidade deve divulgar as seguintes informacdes sobre as suas obrigagdes de desempenho
restantes:

(a) o valor total do preco da transacdo alocado as obrigacdes de desempenho que ndo se
encontram satisfeitas (ou parcialmente satisfeitas) ao final do periodo de relatério; e

(b) uma explicacdo de quando a entidade espera reconhecer como receita o valor divulgado
de acordo com o item 120(a), o qual a entidade deve divulgar de uma das seguintes
formas:

(1) em base quantitativa, utilizando as faixas de tempo que seriam as mais apropriadas
para a duragdo das obrigacdes de desempenho restantes; ou

(i1) utilizando informacdes qualitativas.



121.

122.

123.

124.

125.

126.

Como expediente pratico, a entidade nao precisa divulgar as informagdes do item 120 para
uma obriga¢ao de desempenho se for atendida uma das condi¢des a seguir:

(a) a obrigacdo de desempenho for parte de contrato que possui uma duragdo original
prevista de um ano ou menos; ou

(b) a entidade reconhecer receitas provenientes da satisfacdo da obrigacdo de desempenho de
acordo com o item B16.

A entidade deve explicar qualitativamente se estd aplicando o expediente pratico do item 121
e se qualquer contraprestacdo proveniente de contratos com clientes nao estd incluida no
preco da transagdo e, portanto, nao estd incluida nas informacdes divulgadas de acordo com o
item 120. Por exemplo, a estimativa do preco da transa¢do nao deve incluir quaisquer valores
estimados de contraprestacdo varidvel que sejam restritos (ver itens 56 a 58).

Julgamentos significativos na aplicacio deste pronunciamento

A entidade deve divulgar os julgamentos, e as mudangas nos julgamentos, feitos ao aplicar
este pronunciamento que afetem significativamente a determinacdo do valor e época de
receitas provenientes de contratos com clientes. Em particular, a entidade deve explicar os
julgamentos, e as mudangas nos julgamentos, utilizados para determinar ambas as seguintes
informacoes:

(a) época de satisfacio de obrigacdes de desempenho (ver itens 124 e 125); e

(b) preco da transagdo e valores alocados a obrigacdes de desempenho (ver item 126).
Determinacao da época de satisfagdo de obrigacdo de desempenho

Para obrigacdes de desempenho que a entidade satisfaca ao longo do tempo, a entidade deve
divulgar ambas as seguintes informagdes:

(a) métodos utilizados para reconhecer receitas (por exemplo, descricdo dos métodos de
produto ou métodos de insumo utilizados e como esses métodos sdo aplicados); e

(b) explicacdo do motivo pelo qual os métodos utilizados fornecem uma descri¢do fiel da
transferéncia de bens ou servigos.

Para obrigacdes de desempenho satisfeitas em momento especifico no tempo, a entidade deve
divulgar os julgamentos significativos ao avaliar quando o cliente obtém o controle de bens
ou servigos prometidos.

Determinacao do preco da transacdo e os valores alocados a obrigacdes de desempenho
A entidade deve divulgar informacdes sobre métodos, informacdes e premissas utilizados para

todas as alineas seguintes:

(a) determinar o preco da transacdo, o que inclui, entre outras coisas, estimar a
contraprestagdo varidvel, ajustar a contraprestacdo para refletir os efeitos do valor do
dinheiro no tempo e mensurar a contraprestacao nao monetaria;

(b) avaliar se a estimativa de contraprestacao varidvel € restrita;

(c) alocar o preco da transacdo, incluindo estimar precos de venda individuais de bens ou
servicos prometidos e alocar descontos e contraprestagdo varidvel a parte especifica do
contrato (se aplicavel); e

(d) mensurar obrigacdes de devolugao, de restitui¢io e de outras obrigacdes similares.
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127.

128.

129.

Ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir contrato com cliente

A entidade deve descrever ambas as seguintes informagdes:

(a) julgamentos feitos ao determinar o valor dos custos incorridos para obter ou cumprir
contrato com cliente (de acordo com o item 91 ou 95); e

(b) método que utiliza para determinar a amortizacio para cada periodo de relatério.

A entidade deve divulgar todas as seguintes informacdes:

(a) saldos finais de ativos reconhecidos a partir dos custos incorridos para obter ou cumprir
contrato com cliente (de acordo com o item 91 ou 95), por categoria principal de ativo
(por exemplo, custos para obter contratos com clientes, custos pré-contrato e custos de
formacdo); e

(b) valor de amortizacio e de quaisquer perdas por recuperagdo ao valor recuperdvel
reconhecidas no periodo do relatério.

Expedientes praticos

Se a entidade escolher utilizar o expediente pratico do item 63 (sobre a existéncia de
componente de financiamento significativo) ou do item 94 (sobre custos incrementais de
obtenc¢do de contrato), a entidade deve divulgar esse fato.



Apéndice A - Definicao de termos
Este apéndice é parte integrante do pronunciamento.
Contrato — Acordo entre duas ou mais partes que cria direitos e obrigacdes exequiveis.

Ativo de contrato — Direito da entidade a contraprestacdo em troca de bens ou servi¢os que a
entidade transferiu ao cliente quando esse direito estd condicionado a algo além da passagem
do tempo (por exemplo, o desempenho futuro da entidade).

Passivo de contrato — Obrigacdo da entidade de transferir bens ou servicos ao cliente em
relagc@o aos quais a entidade recebeu contraprestacao (ou o valor € devido) do cliente.

Cliente — Parte que contratou com a entidade a obtencao de bens ou servigos que constituem
um produto das atividades normais da entidade em troca de contraprestacao.

Renda — Aumento nos beneficios econdmicos durante o periodo contébil na forma de fluxos
de entrada ou aumentos nos ativos ou reducdo nos passivos que resultam em aumento no
patrimdnio liquido, e que ndo sejam provenientes de aportes dos participantes do patrimonio.

Obrigacio de desempenho — Promessa em contrato com cliente para a transferéncia ao

cliente de:

(a) bem ou servigo (ou grupo de bens ou servigos) que seja distinto; ou

(b) série de bens ou servigos distintos que sejam praticamente os mesmos € que tenham o
mesmo padrio de transferéncia para o cliente.

Receita — Renda originada no curso das atividades normais da entidade.

Preco de venda individual (de bem ou servigo) — Preco pelo qual a entidade venderia um
bem ou servi¢o prometido separadamente ao cliente.

Preco da transacao (para contrato com cliente) — Valor da contraprestacdo a qual a entidade

espera ter direito em troca da transferéncia de bens ou servigos prometidos ao cliente,
excluindo valores cobrados em nome de terceiros.
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Apéndice B — Orientacao de Aplicacao

Este apéndice é parte integrante do pronunciamento. Ele descreve a aplicacdo dos itens 1 a
129 e tem a mesma importancia que as demais partes do pronunciamento.

BI1.

B2.

B3.

Esta orientacao de aplicacdo é organizada nas seguintes categorias:
(a) obrigacdes de desempenho satisfeitas ao longo do tempo (itens B2 a B13);

(b) métodos para mensurar o progresso em relacdo a satisfacdo completa de obrigagcao
de desempenho (itens B14 a B19);

(¢) venda com direito de devolucdo (itens B20 a B27);

(d) garantias (itens B28 a B33);

(e) consideragdes sobre representante e agente (itens B34 a B38);

(f) opgoes do cliente para bens ou servigcos adicionais (itens B39 a B43);
(g) direitos ndo exercidos dos clientes (itens B44 a B47);

(h) comissdes iniciais ndo restituiveis (e alguns custos relacionados) (itens B48 a B51);
(1) licenciamento (itens B52 a B63B);

(j) contratos de recompra (itens B64 a B76);

(k) acordos de consignacgao (itens B77 e B78);

(1) acordos do tipo faturar e aguardar (bill-and-hold) (itens B79 a B82);
(m) aceite do cliente (itens B83 a B86); e

(n) divulgacdo de receitas desagregadas (itens B87 a B89).
Obrigaciao de desempenho satisfeita ao longo do tempo

De acordo com o item 35, a obrigacdo de desempenho € satisfeita ao longo do tempo se
for atendido um ou mais dos seguintes critérios:

(a) o cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios gerados pelo
desempenho por parte da entidade a medida que a entidade efetiva o desempenho
(ver itens B3 e B4);

(b) o desempenho por parte da entidade cria ou melhora o ativo (por exemplo,
produtos em elaboragdo) que o cliente controla a medida que o ativo € criado ou
melhorado (ver item B5); ou

(c) o desempenho por parte da entidade ndo cria um ativo com uso alternativo para a
entidade (ver itens B6 a B8) e a entidade possui um direito exequivel a pagamento
pelo desempenho concluido até a data presente (ver itens B9 a B13).

Recebimento e consumo simultineo dos beneficios do desempenho pela entidade
(item 35(a))

Para alguns tipos de obrigacdes de desempenho, a avaliacdo, se o cliente recebe os
beneficios do desempenho da entidade a medida que a entidade executa o desempenho

e simultaneamente consome esses beneficios a medida que sdo recebidos, é direta.
Exemplos incluem servigos rotineiros ou recorrentes (tais como servicos de limpeza)
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B4.

BS.

B6.

B7.

BS.

nos quais o recebimento € o consumo simultaneo pelo cliente dos beneficios do
desempenho pela entidade podem ser prontamente identificados.

Para outros tipos de obrigacdes de desempenho, a entidade pode nao ser capaz de
identificar prontamente, se o cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios
do desempenho pela entidade a medida que a entidade executa o desempenho. Nessas
circunstancias, a obrigacdo de desempenho € satisfeita ao longo do tempo, se a entidade
determinar que outra entidade ndo precise praticamente reexecutar o trabalho que a
entidade concluiu até a data presente e se essa outra entidade tenha que cumprir a
obrigacdo de desempenho restante para o cliente. Ao determinar se outra entidade ndo
precise praticamente reexecutar o trabalho que a entidade concluiu até a data presente, a
entidade deve adotar ambas as premissas seguintes:

(a) desconsiderar restrigcdes contratuais potenciais ou limitacdes praticas que de outro
modo impecam a entidade de transferir a obrigacdo de desempenho restante a outra
entidade; e

(b) presumir que outra entidade que execute o restante da obrigacdo de desempenho
nao tenha o beneficio de qualquer ativo que seja atualmente controlado pela
entidade e que permaneca sob o controle da entidade, se a obrigacao de
desempenho fosse transferida a outra entidade.

Cliente controla o ativo a medida que ele é criado ou melhorado (item 35(b))

Ao determinar se o cliente controla um ativo a medida que ele € criado ou melhorado
de acordo com o item 35(b), a entidade deve aplicar os requisitos para controle dos
itens 31 a 34 e 38. O ativo que estd sendo criado ou melhorado (por exemplo, ativo de
produto em elaborag@o) pode ser tangivel ou intangivel.

Desempenho pela entidade nao cria ativo com uso alternativo (item 35(c))

Ao avaliar se o ativo possui uso alternativo para a entidade de acordo com o item 36, a
entidade deve considerar os efeitos de restri¢des contratuais e limitacdes praticas sobre
a capacidade da entidade de direcionar prontamente esse ativo para outro uso, como,
por exemplo, vendé-lo a cliente diferente. A possibilidade de que o contrato com o
cliente seja rescindido ndo é um elemento relevante ao avaliar se a entidade é capaz de
direcionar prontamente o ativo para outro uso.

Uma restricdo contratual sobre a capacidade de a entidade direcionar um ativo para
outro uso deve ser substantiva para que o ativo ndo tenha uso alternativo para a
entidade. A restricdo contratual é substantiva se o cliente puder executar os seus
direitos sobre o ativo prometido caso a entidade busque direcionar o ativo para outro
uso. Por outro lado, a restricdo contratual ndo € substantiva se, por exemplo, o ativo for
amplamente intercambidvel com outros ativos que a entidade pode transferir a outro
cliente sem quebrar o contrato e sem incorrer em custos significativos que de outro
modo ndo teriam sido incorridos em relac¢do a esse contrato.

Uma limitacdo prética sobre a capacidade de a entidade direcionar um ativo para outro
uso existe, se a entidade puder incorrer em perdas econdOmicas significativas para
direcionar o ativo para outro uso. A perda econdmica significativa pode surgir porque a
entidade incorreria em custos significativos para retrabalhar o ativo ou somente seria
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BO.

B10.

B11.

capaz de vender o ativo com perda significativa. Por exemplo, a entidade pode ser
limitada na prética de redirecionar ativos que tenham especificagdes de projeto que
sejam Unicas para o cliente ou que estejam localizados em dareas distantes.

Direito a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente (item 35(c))

De acordo com o item 37, a entidade tem direito a pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente, se a entidade tem direito ao valor que ao menos a
compense por seu desempenho concluido até a data presente caso o cliente ou outra
parte rescinda o contrato por outras razdes que nao a omissao da entidade em executar o
desempenho conforme prometido. O valor que compensaria a entidade pelo
desempenho concluido até a data presente seria o valor que se aproxima do preco de
venda dos bens ou servicos transferidos até a data presente (por exemplo, a recuperacao
dos custos incorridos pela entidade na satisfacdo da obrigacdo de desempenho mais
uma margem de lucro razodvel) em vez da compensagdo apenas pelos lucros cessantes
potenciais da entidade, se o contrato fosse rescindido. A compensacdo pela margem de
lucros razodvel ndo precisa ser equivalente a margem de lucro esperada, se o contrato
fosse cumprido como prometido, mas a entidade deve ter direito a compensacdo por
qualquer dos seguintes valores:

(a) propor¢cao da margem de lucro esperada no contrato que razoavelmente reflita a
extensdo do desempenho pela entidade de acordo com o contrato antes da rescisao
pelo cliente (ou outra parte); ou

(b) retorno razodvel do custo de capital da entidade para contratos similares (ou a
margem operacional usual da entidade para contratos similares), se a margem
especifica do contrato for maior que o retorno que a entidade normalmente gera de
contratos similares.

O direito da entidade ao pagamento pelo desempenho concluido até a data presente ndao
precisa ser um direito presente incondicional ao pagamento. Em muitos casos, a
entidade tem direito incondicional ao pagamento somente na forma pactuada ou por
ocasido da satisfacdo completa da obrigacdao de desempenho. Ao avaliar se tem direito
ao pagamento pelo desempenho concluido até a data presente, a entidade deve
considerar se teria direito exequivel de exigir ou reter pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente, se o contrato fosse rescindido antes da conclusdo por
outras razdes que ndo a omissdo da entidade em executar o desempenho conforme
prometido.

Em alguns contratos, o cliente pode ter o direito de rescindir o contrato somente em
ocasides especificadas durante a vigéncia do contrato ou o cliente pode ndo ter nenhum
direito de rescindir o contrato. Se o cliente agir para rescindir o contrato sem ter o
direito de rescindir o contrato naquela ocasido (incluindo quando o cliente deixa de
cumprir suas obrigacdes conforme prometido), o contrato (ou outras leis) pode dar a
entidade o direito de continuar a transferir ao cliente os bens ou servicos prometidos no
contrato e exigir que o cliente pague a contraprestacdo prometida em troca desses bens
ou servicos. Nessas circunstancias, a entidade tem direito ao pagamento pelo
desempenho concluido até a data presente porque a entidade tem o direito de continuar
a cumprir suas obrigacdes de acordo com o contrato e de exigir que o cliente cumpra
suas obrigacdes (o que inclui o pagamento da contraprestacao prometida).
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B12.

B13.

B14.

B15.

Ao avaliar a existéncia e a exequibilidade do direito ao pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente, a entidade deve considerar os termos contratuais, bem
como qualquer legislacao ou precedente legal que possa suplementar ou se sobrepor a
esses termos contratuais. Isso inclui a avaliagcdo de se:

(a) a legislagdo, a prética administrativa ou precedentes legais conferem a entidade o
direito ao pagamento pelo desempenho até a data presente, ainda que esse direito
ndo seja especificado no contrato com o cliente;

(b) os precedentes legais relevantes indicam que direitos similares ao pagamento pelo
desempenho concluido até a data presente em contratos similares ndo teriam efeito
legal vinculante; ou

(c) as praticas de negdcios usuais da entidade de escolher ndo executar o direito ao
pagamento resulta em que o direito seja tornado inexequivel nesse ambiente legal.
Contudo, ndo obstante o fato de que a entidade pode escolher renunciar ao seu
direito ao pagamento em contratos similares, a entidade continua a ter direito ao
pagamento na data presente se, no contrato com o cliente, o seu direito ao
pagamento pelo desempenho até a data presente permanecer exequivel.

O cronograma de pagamento especificado no contrato ndo necessariamente indica se a
entidade tem direito exequivel ao pagamento pelo desempenho concluido até a data
presente. Embora o cronograma de pagamento no contrato especifique a época e o valor
da contraprestacdo a pagar pelo cliente, o cronograma de pagamento pode ndo
necessariamente fornecer evidéncia do direito da entidade ao pagamento pelo
desempenho concluido até a data presente. Isso porque, por exemplo, o contrato pode
especificar que a contraprestacao recebida do cliente é restituivel por outras razdes que
nao a omissdo da entidade em executar o desempenho, conforme prometido no
contrato.

Métodos para mensurar o progresso em relacdo a satisfacado completa de
obrigacio de desempenho

Os métodos que podem ser utilizados para mensurar o progresso da entidade em relagdo
a satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo, de
acordo com os itens 35 a 37, incluem o seguinte:

(a) métodos de produto (ver itens B15 a B17); e

(b) métodos de insumo (ver itens B18 ¢ B19).
Método de produto

Os métodos de produto reconhecem a receita com base em mensuragdes diretas do
valor ao cliente dos bens ou servicos transferidos até a data em questao referentes aos
bens ou servicos remanescentes prometidos de acordo com o contrato. Os métodos de
produto incluem métodos como estudos de desempenho concluidos até a data em
questdo, avaliacdes de resultados atingidos, marcos alcangados, tempo transcorrido e
unidades produzidas ou unidades entregues. Quando a entidade avalia se deve aplicar
um método de produto para mensurar seu progresso, ela deve considerar se o produto
selecionado representa fielmente o desempenho da entidade em relacdo a satisfagcdo
completa da obrigacdo de desempenho. Um método de produto nio fornece a descri¢do
fiel do desempenho da entidade, se o produto selecionado falhar ao mensurar alguns

32



B16.

B17.

B18.

B19.

dos bens ou servicos cujo controle tenha sido transferido ao cliente. Por exemplo,
métodos de produto com base em unidades produzidas ou unidades entregues nao
descrevem fielmente o desempenho da entidade ao satisfazer a obrigacdo de
desempenho se, ao final do periodo de relatério, o desempenho da entidade tiver
produzido produtos em elaboracdo ou produtos acabados controlados pelo cliente que
nao estejam incluidos na mensuracao do produto.

Como expediente pratico, se a entidade tiver direito a contraprestacdo do cliente em
valor que correspondente diretamente com o valor para o cliente do desempenho
concluido pela entidade até a data em questdo (por exemplo, contrato de prestacdo de
servicos em que a entidade cobra valor fixo para cada hora de servigo prestado), a
entidade pode reconhecer receita no valor pelo qual a entidade tem direito de faturar.

As desvantagens de métodos de produto sdao que os produtos utilizados para mensurar o
progresso podem ndo ser diretamente observaveis e as informacdes requeridas para
aplica-los podem nio estar disponiveis a entidade sem demasiado custo. Portanto, pode
ser necessario aplicar um método de insumo.

Método de insumo

Os métodos de insumo reconhecem a receita com base nos esforcos ou insumos da
entidade para a satisfacdo da obrigacdo de desempenho (por exemplo, recursos
consumidos, horas de trabalho despendidas, custos incorridos, tempo transcorrido ou
horas de maquinas utilizadas) referentes aos insumos esperados totais para a satisfacao
dessa obrigacdo de desempenho. Se os esforcos ou insumos da entidade forem
igualmente gastos ao longo de todo o periodo de desempenho, pode ser apropriado para
a entidade reconhecer a receita pelo método linear.

Uma falha de métodos de insumo € que pode ndo existir uma relacdo direta entre os
insumos da entidade e a transferéncia de controle de bens e servigos ao cliente.
Portanto, a entidade deve excluir do método de insumo os efeitos de quaisquer insumos
que, de acordo com o objetivo de mensurar o progresso no item 39, ndo descreve o
desempenho da entidade ao transferir o controle de bens ou servigos ao cliente. Por
exemplo, ao utilizar o método de insumo baseado em custos, pode ser requerido um
ajuste a mensuragdo de progresso nas seguintes circunstancias:

(a) quando o custo incorrido ndo contribui para o progresso da entidade de satisfazer a
obrigacdo de desempenho. Por exemplo, a entidade ndo reconhece a receita com
base nos custos incorridos atribuiveis a ineficiéncias significativas no desempenho
da entidade que ndo foram refletidas no preco do contrato (por exemplo, 0s custos
de valores inesperados de desperdicio de materiais, mao de obra ou outros recursos
que foram incorridos para satisfazer a obrigacdo de desempenho);

(b) quando o custo incorrido ndo € proporcional ao progresso da entidade de satisfazer
a obrigacdo de desempenho. Nessas circunstancias, a melhor descricdo do
desempenho da entidade pode ser ajustar o método de insumo para reconhecer
receita somente na medida desse custo incorrido. Por exemplo, uma descricdo fiel
do desempenho da entidade pode ser reconhecer receita pelo valor equivalente ao
custo do bem utilizado para satisfazer a obrigacdo de desempenho, se a entidade
espera, na celebracio do contrato, que todas as condi¢des abaixo serdo atendidas:

(i) o bem nao € diferente;
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B20.

B21.

B22.

B23.

B24.

(i1) espera-se que o cliente obtenha controle do bem significativamente antes de
receber os servigos referentes ao bem,;

(ii1) o custo do bem transferido € significativo em relacdo aos custos esperados
totais para satisfazer completamente a obrigacao de desempenho; e

(iv) a entidade obtém o bem de terceiro e ndo estd significativamente envolvida no
projeto e fabrica¢do do bem (mas a entidade estd agindo como representante de
acordo com os itens B34 a B38).

Venda com direito a devolu¢ao

Em alguns contratos, a entidade transfere o controle do produto ao cliente e também
concede ao cliente o direito de devolver o produto por diversas razdes (tais como,
insatisfacdo com o produto) e receber qualquer combinagdo abaixo:

(a) reembolso total ou parcial de qualquer contraprestacdo paga;

(b) crédito que possa ser aplicado contra valores devidos, ou que serd devido, a
entidade; e

(c) outro produto em troca.

Para contabilizar a transferéncia de produtos com direito a devolugdo (e para alguns
servigos que sao prestados e sujeitos a reembolso), a entidade deve reconhecer todos os
itens abaixo:

(a) receita para os produtos transferidos no valor da contraprestacido ao qual a entidade
espera ter direito (portanto, a receita ndo seria reconhecida para os produtos que se
espera que sejam devolvidos);

(b) obrigacao de restitui¢cdo; e

(c) ativo (e correspondente ajuste ao custo de vendas) por seu direito de recuperar
produtos de clientes ao liquidar a obrigacdo de restitui¢ao.

A promessa de a entidade estar preparada para aceitar um produto devolvido durante o
periodo de devolugdo ndo deve ser contabilizada como obrigacdo de desempenho
adicional a obrigacdo de providenciar a restituicdo.

A entidade deve aplicar os requisitos dos itens 47 a 72 (incluindo os requisitos para
restri¢des de estimativas de contraprestagao varidvel nos itens 56 a 58) para determinar
o valor da contraprestacdo ao qual a entidade espera ter direito (ou seja, excluindo os
produtos que se espera que sejam devolvidos). Para quaisquer valores recebidos (ou a
receber) aos quais a entidade ndo espera ter direito, esta ndo deve reconhecer a receita
quando transferir produtos a clientes, mas deve reconhecer os valores recebidos (ou a
receber) como obrigacdo de restituicdo. Subsequentemente, ao final de cada periodo de
relatdrio, a entidade deve atualizar sua avaliacdo de valores aos quais espera ter direito
em troca dos produtos transferidos e deve fazer a alteracdo correspondente no preco de
transacao e, portanto, no valor da receita reconhecida.

A entidade deve atualizar a mensurac@o da obrigacdo de restitui¢do no final de cada
periodo de relatério para alteragdes nas expectativas sobre o valor de restituicdes. A
entidade deve reconhecer ajustes correspondentes como receita (ou redugdes de
receita).

34



B25S.

B26.

B27.

B28.

B29.

B30.

B31.

Um ativo reconhecido relativo ao direito da entidade de recuperar produtos de cliente
na liquidacdo de obrigacdo de restituicao deve ser inicialmente mensurado, tendo como
referéncia o antigo valor contédbil do produto (por exemplo, estoque) menos quaisquer
custos esperados para recuperar esses produtos (incluindo potenciais reducdes no valor
para a entidade dos produtos devolvidos). No final de cada periodo de relatério, a
entidade deve atualizar a mensuragdo do ativo resultante de alteracdes nas expectativas
sobre produtos a serem devolvidos. A entidade deve apresentar o ativo separadamente
da obrigacdo de restituicdo.

As trocas pelos clientes de produto por outro do mesmo tipo, qualidade, condi¢do e
preco (por exemplo, cor ou tamanho por outro) niao sdo consideradas devolugdes para
as finalidades de aplicar este pronunciamento.

Os contratos em que o cliente pode devolver produto defeituoso em troca de produto
sem defeitos devem ser avaliados de acordo com a orientagdo sobre garantias nos itens
B28 a B33.

Garantia

7

E comum para a entidade fornecer (de acordo com o contrato, a lei ou as préticas
comerciais usuais da entidade) garantia referente a venda de produto (seja bem ou
servico). A natureza da garantia pode variar significativamente entre os setores € 0s
contratos. Algumas garantias fornecem ao cliente determinada garantia de que o
produto relacionado funcionard como as partes pretendem porque ele cumpre as
especificagdes pactuadas. Outras garantias fornecem ao cliente servigo adicional a

garantia de que o produto cumpre as especificacdes pactuadas.

Se o cliente tiver a opcdo de comprar uma garantia separadamente (por exemplo,
porque a garantia € precificada ou negociada separadamente), a garantia deve ser um
servico distinto porque a entidade compromete-se a prestar o servico ao cliente
adicionalmente ao produto que tem a funcionalidade descrita no contrato. Nessas
circunstancias, a entidade deve contabilizar a garantia prometida como obrigacdo de
desempenho de acordo com os itens 22 a 30 e deve alocar parte do preco da transagdo a
essa obrigacdo de desempenho de acordo com os itens 73 a 86.

Se o cliente ndo tiver op¢do de comprar a garantia separadamente, a entidade deve
contabilizar a garantia de acordo com o CPC 25 — Provisdes, Passivos Contingentes e
Ativos Contingentes, salvo se a garantia prometida, ou parte dela, fornece ao cliente
servigco adicional a garantia de que o produto cumpre as especificacdes pactuadas.

Ao avaliar se a garantia fornece ao cliente servi¢o adicional a garantia de que o produto
cumpre as especificagdes pactuadas, a entidade deve considerar fatores como:

(a) a garantia é requerida por lei — se a entidade € obrigada por lei a fornecer uma
garantia, a existéncia dessa lei indica que a garantia prometida ndo € uma
obrigacdo de desempenho porque esses requisitos tipicamente existem para
proteger os clientes do risco de adquirir produtos defeituosos;

(b) a extensao do periodo de cobertura da garantia — quanto maior for o periodo de
cobertura, maior a probabilidade de que a garantia prometida seja uma obrigacdo
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B32.

B33.

B34.

de desempenho porque é maior a probabilidade de prestar servico adicional a
garantia de que o produto cumpre as especificacdes pactuadas;

(c) anatureza das tarefas que a entidade compromete-se a realizar — se for necessario a
entidade realizar tarefas especificas para fornecer a garantia de que o produto
cumpre as especificacdes pactuadas (por exemplo, servico de devolugio de produto
defeituoso), entdo essas tarefas provavelmente ndo resultardo em obrigacdo de
desempenho.

Se a garantia, ou parte dela, fornece ao cliente servico adicional a garantia de que o
produto cumpre as especificacdes pactuadas, o servico prometido € uma obrigagcao de
desempenho. Portanto, a entidade deve alocar o preco de transagdo ao produto e ao
servi¢o. Se a entidade promete tanto a garantia normal quanto a garantia estendida, mas
nao pode contabilizd-las razoavelmente de forma separada, a entidade deve contabilizar
ambas as garantias juntas como uma tnica obrigacao de desempenho.

A lei que exige que a entidade pague indenizagdo caso seus produtos causem lesdo ou
dano ndo resulta em obrigacdo de desempenho. Por exemplo, o fabricante pode vender
produtos em jurisdi¢do em que a lei responsabiliza o fabricante por quaisquer danos
(por exemplo, a propriedade pessoal) que possam ser causados pelo consumidor que
utiliza o produto para seu uso pretendido. Similarmente, a promessa da entidade de
indenizar o cliente por responsabilidades e danos resultantes de reivindicacdes de
patentes, direito autoral, marca comercial ou outra violagdo pelos produtos da entidade
ndo resulta em obrigacdo de desempenho. A entidade deve contabilizar as obrigacdes
de acordo com o CPC 25.

Consideracoes sobre representante e agente

Quando outra parte estiver envolvida no fornecimento de bens ou servigos ao cliente, a
entidade deve determinar se a natureza de sua promessa € uma obrigacdo de
desempenho para fornecer os préprios bens ou servigos especificos (ou seja, a entidade
€ representante) ou para organizar para que esses bens ou servicos sejam fornecidos por
outra parte (ou seja, a entidade é agente). A entidade determina se ela é a representante
ou o agente para cada bem ou servigo especifico prometido ao cliente. O bem ou
servico especifico é um bem ou servigo distinto (ou conjunto distinto de bens ou
servicos) a ser fornecido para o cliente (ver itens 27 a 30). Se o contrato com o cliente
inclui mais de um bem ou servigo especificado, a entidade pode ser o representante para
alguns bens ou servicos especificados e o agente para outros.

B34A. Para determinar a natureza do seu compromisso (como descrito no item B34), a

B35.

entidade deve:

(a) identificar os produtos ou servigos especificados a serem fornecidos para o cliente
(que, por exemplo, pode ser o direito sobre bem ou servico a ser prestado por outra
parte (ver item 26); e

(b) avaliar se ela controla (como descrito no item 33) cada bem ou servi¢o antes que o
bem ou servico especificado seja transferido para o cliente.

A entidade € representante se ela controla o bem ou servico especificado antes que o
bem ou o servico seja transferido ao cliente. Contudo, a entidade ndo necessariamente
controla o bem especificado se a entidade obtiver a titularidade legal para aquele bem
produto somente um pouco antes que a titularidade legal seja transferida ao cliente. A
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entidade que seja representante pode satisfazer a obrigacdo de desempenho para
fornecer o bem ou servigo especificado por si mesma ou pode contratar outra parte (por
exemplo, subcontratada) para satisfazer a totalidade ou parte da obrigacdo de
desempenho em seu nome.

B35A. Quando outra parte estd envolvida no fornecimento de bens ou servicos ao cliente, a

entidade que € o representante obtém o controle de qualquer um dos seguintes:

(a) bem ou outro ativo da outra parte que ela, em seguida, transfere para o cliente:

(b) direito ao servigo a ser executado pela outra parte, que dd a entidade a capacidade
de dirigir essa parte para prestar o servigo ao cliente em nome da entidade;

(c) bem ou servico da outra parte que, em seguida, é combinado com outros
bens ou servicos no fornecimento de bem ou servigo especificado ao cliente. Por
exemplo, se a entidade fornecer significativo servico de integracdo de bens ou
servicos (ver item 29(a)) fornecido por outra parte dentro do bem ou servico
especificado para o qual o cliente contratou, a entidade controla o bem ou o servigo
especificado antes que o bem ou o servigo seja transferida para o cliente. Isto
ocorre porque a entidade primeiro obtém o controle das entradas para o bem ou o
servigo especificado (que inclui bens ou servicos de outras partes) e dirige a sua
utilizacdo para criar a saida combinada que é do bem ou servico especificado.

B35B Quando (ou como) a entidade que € um dos representantes satisfaz a obrigacdo de

B36.

B37.

desempenho, a entidade deve reconhecer a receita no montante bruto da
contraprestagdo a que se espera ser direito em troca do bem ou servigo especificado
transferido.

A entidade é agente, se a obrigacdo de desempenho da entidade for providenciar o
fornecimento de bens ou servicos especificados por outra parte. A entidade que € o
agente nao controla o bem ou o servico especificado fornecido pela outra parte antes
que o bem ou servic¢o seja transferido ao cliente. Quando (ou como) a entidade que seja
agente satisfaz a obrigacdo de desempenho, ela deve reconhecer a receita equivalente
ao valor de qualquer taxa ou comissdo sobre a qual espera ter direito por providenciar
que a outra parte forneca seus bens ou servigos especificados a serem fornecidos pela
outra parte. A taxa ou comissdo da entidade pode ser o valor liquido da contraprestacdo
que a entidade retém apds pagar a outra parte a contraprestacdo recebida pelos bens ou
servicos a serem fornecidos por essa parte.

Os indicadores de que a entidade controla o bem ou servigo especificado antes de ser
transferido ao cliente (e €, por conseguinte, o representante (ver item B35)) incluem,
mas nao estdo limitados a, o seguinte:

(a) a entidade € a principal responsdvel para o cumprimento do compromisso de
fornecer o bem ou servico especificado. Isso normalmente inclui a
responsabilidade para a aceitabilidade do bem ou servico especificado (por
exemplo, a responsabilidade primdria pelo bem ou servico atendendo as
especificagdes do cliente). Se a entidade € o principal responsdvel para o
cumprimento do compromisso de fornecer o bem ou servico especificado, isso
pode indicar que a outra parte envolvida no fornecimento do bem ou servico

especificado estd agindo em nome da entidade;

(b) a entidade ndo tem risco de estoque antes antes do bem ou servigo especificado
tenha sido transferido ao cliente; ou ap0s a transferéncia do controle ao cliente (por
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exemplo, se o cliente tem o direito de retorno). Por exemplo, se a entidade obtém
ou compromete-se a obter o bem ou servigo especificado antes de obter o contrato
com o cliente, que pode indicar que a entidade tem a capacidade de dirigir a
utilizacdo do, e obter substancialmente todos os beneficios remanescentes, bem ou
servico antes de ser transferido ao cliente.;

(c) a entidade tem critério para determinagdo do preco para o bem ou servigo
especificado. Estabelecendo o preco que o cliente paga pelo bem ou servigo
especificado pode indicar que a entidade tem a capacidade de dirigir o uso desse
bem ou servigo e obter substancialmente todos os beneficios restantes. No entanto,
o agente pode ter liberdade para estabelecer os precos em alguns casos. Por
exemplo, o agente pode ter alguma flexibilidade na fixacdo dos pregos, a fim de
gerar receitas adicionais de seu servigco de organizar bens ou servigos a serem
fornecidos por outras partes para os clientes.

B37A. Os indicadores do item B37 podem ser mais ou menos relevantes para a avaliacdo do

B38.

B39.

B40.

B41.

controle, dependendo da natureza do bem ou servigo especificado e dos termos e
condi¢des do contrato. Além disso, diferentes indicadores podem fornecer evidéncias
mais convincentes em contratos diferentes.

Se outra entidade assumir as obrigacdes de desempenho da entidade e os direitos
contratuais no contrato de modo que a entidade ndo estd mais obrigada a satisfazer a
obrigacdo de desempenho de transferir o bem ou o servigo especificado ao cliente (ou
seja, a entidade ndo estd mais agindo como representante), a entidade ndo deve
reconhecer a receita para essa obrigacao de desempenho. Em vez disso, a entidade deve
avaliar se deve reconhecer a receita para satisfazer a obrigacdo de desempenho de obter
0 contrato para outra parte (ou seja, se a entidade estd agindo como agente).

Opcoes de clientes para bens ou servicos adicionais

As opg¢oes de clientes para adquirir bens ou servigos gratuitamente ou com desconto
ocorrem de muitas formas, incluindo incentivos de vendas, créditos de prémio ao
cliente (ou pontos), op¢des de renovagao de contrato ou outros descontos sobre bens ou
servigos futuros.

Se, no contrato, a entidade concede ao cliente a op¢do de adquirir bens ou servicos
adicionais, essa opcao resulta em obrigacdo de desempenho no contrato somente se a
opg¢ao proporciona um direito material ao cliente que ndo receberia sem celebrar esse
contrato (por exemplo, desconto que é incremental a faixa de descontos tipicamente
concedidos para esses bens ou servicos a essa classe de cliente nesse mercado ou drea
geografica). Se a op¢ao proporciona um direito material ao cliente, este, na verdade,
paga a entidade antecipadamente por bens ou servigos futuros e a entidade reconhece a
receita quando esses bens ou servicos futuros sdo transferidos ou quando a opcao
vence.

Se o cliente tem a opc¢do de adquirir um bem ou servico adicional pelo preco que
refletiria o preco de venda individual desse bem ou servigo, essa opcao nao proporciona
ao cliente um direito material mesmo se a op¢ao puder ser exercida somente ao celebrar
um contrato prévio. Nesses casos, a entidade que fez a oferta de comercializacio deve
contabilizar, de acordo com este pronunciamento, somente quando o cliente exercer a
op¢ao de comprar bens ou servicos adicionais.
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B44.

B45.

B46.

B47.

B48.

O item 74 requer que a entidade aloque o preco de transagdo as obrigacdes de
desempenho com base no preco de venda individual. Se o preco de venda individual
para a op¢ao do cliente de adquirir bens ou servicos adicionais nao for diretamente
observével, a entidade o deve estimar. Essa estimativa deve refletir o desconto que o
cliente obterd ao exercer a opc¢ao, ajustada para ambos os casos abaixo:

(a) qualquer desconto que o cliente receba sem exercer a opcao; e

(b) a probabilidade que a opg¢ao seja exercida.

Se o cliente tem direito material de adquirir bens ou servigos futuros e esses bens ou
servicos sdo similares aos bens ou servigos originais no contrato e sdao fornecidos de
acordo com os termos do contrato original, entdo a entidade pode, como alternativa
pratica para estimar o preco de venda individual da opg¢ao, alocar o preco de transacao
para os bens ou servigos opcionais como referéncia para os bens ou servicos que se
espera sejam fornecidos e a correspondente contraprestacdo esperada. Tipicamente,
esses tipos de opcdes s@o para renovacdes de contrato.

Direitos nao exercidos de clientes

De acordo com o item 106, por ocasido do recebimento de pré-pagamento de cliente, a
entidade deve reconhecer um passivo de contrato no valor do pré-pagamento por sua
obrigacdo de desempenho de transferir, ou de estar preparada para transferir, bens ou
servigcos no futuro. A entidade deve baixar esse passivo de contrato (e deve reconhecer
a receita) quando transferir esses bens ou servigos e, portanto, satisfizer sua obrigagcao
de desempenho.

Pré-pagamento nao restituivel de cliente a entidade d4 ao cliente o direito de receber
um bem ou servico no futuro (e obriga a entidade a estar preparada para transferir o
bem ou servigo). Entretanto, os clientes podem ndo exercer todos os seus direitos
contratuais. Esses direitos ndo exercidos frequentemente sao referidos como quebra.

Se a entidade espera ter direito ao valor por quebra em passivo de contrato, a entidade
deve reconhecer o valor por quebra esperado como receita proporcionalmente ao
padrao de direitos exercidos pelo cliente. Se a entidade ndo espera ter direito ao valor
por quebra, a entidade deve reconhecer o valor por quebra esperado como receita
quando a probabilidade do cliente exercer seus direitos restantes tornar-se remota. Para
determinar se a entidade espera ter direito ao valor por quebra, a entidade deve
considerar os requisitos nos itens 56 a 58 sobre restricdes de estimativas de
contraprestagdos variaveis.

A entidade deve reconhecer um passivo (e ndo uma receita) para qualquer
contraprestagdo recebida atribuivel a direitos ndo exercidos de cliente os quais a
entidade é obrigada a remeter a outra parte, por exemplo, entidade governamental de
acordo com as leis aplicdveis sobre propriedade ndo reclamada.

Taxas iniciais nao restituiveis (e alguns custos relacionados)

Em alguns contratos, a entidade cobra do cliente uma taxa inicial ndo restituivel na
celebracdo do contrato ou préximo a ela. Exemplos incluem taxa de inscricdo em
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B50.

BS5I1.

B52.

BS53.

contratos de associagdo em academias, taxas de ativacdo em contratos de
telecomunicagdes, taxas de instalacdo em alguns contratos de servigos e taxas iniciais
em alguns contratos de fornecimento.

Para identificar obrigacdes de desempenho nesses contratos, a entidade deve avaliar se
as taxas referem-se a transferéncia de bem ou servico prometido. Em muitos casos,
ainda que a taxa inicial ndo restituivel refira-se a atividade que a entidade € obrigada a
empreender na celebracdo do contrato, ou préximo a ela, para cumprir o contrato, essa
atividade ndo resulta na transferéncia de bem ou servigo prometido ao cliente (ver item
25). Em vez disso, a taxa inicial € um pagamento antecipado por bens ou servicos
futuros e, portanto, deve ser reconhecida como receita quando esses bens ou servigos
forem fornecidos. O periodo de reconhecimento da receita deve se estender além do
periodo contratual inicial, se a entidade conceder ao cliente a op¢do de renovar o
contrato e essa op¢do proporcionar ao cliente direito material, conforme descrito no
item B40.

Se a taxa inicial ndo restituivel refere-se a bem ou servigo, a entidade deve avaliar se
deve contabilizar o bem ou servico como obrigacdo de desempenho separada de acordo
com os itens 22 a 30.

A entidade pode cobrar uma taxa ndo restituivel em parte como compensagdo por
custos incorridos na elaboraciao do contrato (ou outras tarefas administrativas, conforme
descrito no item 25). Se essas atividades de elaborac¢do ndo satisfizerem uma obrigacdo
de desempenho, a entidade deve desconsiderar essas atividades (e respectivos custos)
ao mensurar o progresso de acordo com o item B19. Isso porque os custos de atividades
de elaborag¢do ndo descrevem a transferéncia de servicos ao cliente. A entidade deve
avaliar se os custos incorridos na elaboragdo do contrato resultaram em ativo que deve
ser reconhecido de acordo com o item 95.

Licenciamento

Uma licenga estabelece os direitos do cliente a propriedade intelectual da entidade. As
licencas de propriedade intelectual podem incluir, mas ndo estdo limitadas a, licencgas
de qualquer um dos seguintes itens:

(a) software e tecnologia;
(b) filmes, musica e outras formas de midia e entretenimento;
(c) franquias; e

(d) patentes, marcas registradas e direitos autorais.

Além da promessa de conceder licenca (ou licengas) ao cliente, a entidade também
pode comprometer-se a transferir outros bens ou servigos ao cliente. Essas promessas
podem estar explicitamente declaradas no contrato ou implicitas por praticas comerciais
usuais da entidade, politicas publicadas ou declaracdes especificas (ver item 24). Como
com outros tipos de contratos, quando o contrato com o cliente inclui uma promessa de
conceder uma licenga (ou licengas) adicionalmente a outros bens ou servigos
prometidos, a entidade aplica os itens 22 a 30 para identificar cada uma das obrigacdes
de desempenho no contrato.
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B54.

BS5S.

B56.

B57.

BS58.

B59.

Se a promessa de conceder uma licengca ndo for distinta de outros bens ou servicos
prometidos no contrato de acordo com os itens 26 a 30, a entidade deve contabilizar a
promessa de conceder a licenga e outros bens ou servigos prometidos juntamente como
uma Unica obrigacdo de desempenho. Exemplos de licencas que nao sdo distintas de
outros bens ou servicos prometidos no contrato incluem o seguinte:

(a) licenca que forma um componente de bem tangivel e que € parte integrante da
funcionalidade do bem; e

(b) licenca da qual o cliente pode beneficiar-se somente em conjunto com um servigo
relacionado (tal como servico online prestado pela entidade que permite ao cliente,
ao conceder a licenca, acessar o contetiido).

Se a licenga nao for distinta, a entidade deve aplicar os itens 31 a 38 para determinar se
a obrigacdo de desempenho (que inclui a licenca prometida) é obrigacdo de
desempenho que € satisfeita ao longo do tempo ou satisfeita em momento especifico no
tempo.

Se a promessa de conceder uma licenca for distinta dos outros bens ou servigcos
prometidos no contrato e, portanto, a promessa de conceder a licenga for obrigacdo de
desempenho separada, a entidade deve determinar se a licenca € transferida ao cliente
em momento especifico no tempo ou ao longo do tempo. Ao determinar isso, a entidade
deve considerar se a natureza da promessa da entidade ao conceder a licenga ao cliente
¢ fornecer ao cliente:

(a) direito de acesso a propriedade intelectual da entidade que exista durante todo o
periodo de licenga; ou

(b) direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade que exista em momento
especifico no tempo em que a licenca € concedida.

Determinacido da natureza da promessa da entidade
Eliminado.

A natureza da promessa da entidade de conceder uma licenca é um compromisso de
fornecer direito de acesso a propriedade intelectual da entidade se todos os seguintes
critérios forem atendidos:

(a) o contrato exige, ou o cliente razoavelmente espera, que a entidade realizard
atividades que afetam significativamente a propriedade intelectual sobre a qual o
cliente tem direitos (ver itens B59 e B5S9A);

(b) os direitos concedidos pela licenga expdem diretamente o cliente a quaisquer
efeitos positivos ou negativos das atividades da entidade identificadas no item
B58(a); e

(c) essas atividades ndo resultam na transferéncia de bem ou de servico ao cliente
conforme elas ocorrem (ver item 25).

Os fatores que podem indicar que o cliente poderia razoavelmente esperar que a
entidade realize atividades que afetam significativamente a propriedade intelectual
incluem as praticas comerciais usuais da entidade, politicas publicadas ou declaracdes
especificas. Embora nido seja um fator determinante, a existéncia de interesse
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econdmico compartilhado (por exemplo, royalties baseados em vendas) entre a entidade
e o cliente referente a propriedade intelectual sobre a qual o cliente tem direitos
também pode indicar que o cliente poderia razoavelmente esperar que a entidade
realizard as atividades.

B59A. Atividades da entidade afetam significativamente a propriedade intelectual que o

B60.

B61.

cliente tem direitos quando:

(a) espera-se que essas atividades mudem significativamente a forma (por exemplo,
desenho ou conteido) ou a funcionalidade (por exemplo, capacidade de executar
uma fun¢do ou tarefa) da propriedade intelectual; ou

(b) a capacidade do cliente para obter beneficios da propriedade intelectual ¢é
substancialmente derivada, ou dependentes, daquelas atividades. Por exemplo, o
beneficio da marca € muitas vezes derivado de, ou dependente de, atividades em
curso da entidade que apoiam ou mantém o valor da propriedade intelectual.

Assim, se a propriedade intelectual que o cliente tem direitos tem funcionalidade
autdbnoma significativa, parte substancial do beneficio dessa propriedade intelectual é
derivado dessa funcionalidade. Por conseguinte, a capacidade do cliente para obter
beneficios a partir da propriedade intelectual ndo € significativamente afectada pelas
atividades da entidade, a menos que essas atividades alterem significativamente a sua
forma ou funcionalidade. Tipos de propriedade intelectual que muitas vezes tém
funcionalidade autonoma significativa incluem software, compostos bioldgicos ou
formulas de drogas e contetido de midia completo (por exemplo, filmes, programas de
televisdo e gravacdes musicais).

Se os critérios no item B58 ndo forem atendidos, a entidade deve contabilizar a
promessa de conceder uma licenga como obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo
do tempo porque o cliente simultaneamente receberd e consumird o beneficio de a
entidade fornecer acesso a sua propriedade intelectual a medida que ocorre o
desempenho (ver item 35(a)). A entidade deve aplicar os itens 39 a 45 para escolher um
método apropriado para mensurar seu progresso em relacio a satisfagcdo completa dessa
obrigacdo de desempenho de fornecer acesso.

Se os critérios do item B58 nao forem atendidos, a natureza da promessa da entidade é
fornecer o direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade, conforme essa
propriedade intelectual exista (em termos de forma e funcionalidade) no momento
especifico no tempo em que a licenca € concedida ao cliente. Isso significa que o
cliente pode direcionar o uso da licenca no momento especifico no tempo em que a
licenca ¢ transferida, e obter substancialmente a totalidade dos beneficios
remanescentes dessa licenca. A entidade deve contabilizar a promessa de fornecer
direito de utilizacdo da propriedade intelectual da entidade como obrigacdo de
desempenho satisfeita em momento especifico no tempo. A entidade deve aplicar o
item 38 para determinar o momento especifico no tempo em que a licenga € transferida
ao cliente. Contudo, a receita ndo pode ser reconhecida para a licenca que fornece o
direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade antes do inicio do periodo
durante o qual o cliente € capaz de utilizar a licenca e beneficiar-se dela. Por exemplo,
se o periodo de licenca de software comeca antes de a entidade fornecer (ou, de outro
modo, disponibilizar) ao cliente o c6digo que permite ao cliente imediatamente utilizar
o software, a entidade nao deve reconhecer a receita antes que esse codigo tenha sido
fornecido (ou, de outro modo, disponibilizado).
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B62.

B63.

A entidade deve desconsiderar os seguintes fatores ao determinar se a licenca fornece
direito de acesso a propriedade intelectual da entidade ou direito de utiliza-la:

(a) restricdes de tempo, regido geogrifica ou uso — essas restricoes definem os
atributos da licenca prometida, em vez de definir se a entidade satisfaz sua
obrigacdo de desempenho em momento especifico no tempo ou ao longo do tempo;

(b) garantias fornecidas pela entidade de que ela possui uma patente valida sobre
propriedade intelectual e que defendera essa patente contra o uso nio autorizado —
a promessa de defender o direito da patente nao € obrigacido de desempenho porque
o ato de defender a patente protege o valor dos ativos de propriedade intelectual da
entidade e garante ao cliente que a licenga transferida cumpre as especificacoes da
licenca prometida no contrato.

Royalties baseados em vendas ou em uso

Nao obstante os requisitos dos itens 56 a 59, a entidade deve reconhecer a receita para
royalties baseados em vendas ou baseados em uso prometido em troca de licenca de
propriedade intelectual somente quando (ou conforme) o ultimo entre os seguintes
eventos ocorrer:

(a) avenda ou o uso subsequente; e

(b) a obrigag¢do de desempenho em relagdo a qual a totalidade ou alguns dos royalties
baseados em vendas ou baseados em uso que foram alocados tiver sido satisfeita
(ou parcialmente satisfeita).

B63A. A exigéncia de royalty com base em vendas ou com base em uso no item B63 aplica-

se quando o royalty refere-se apenas a licenca de propriedade intelectual ou quando a
licenca de propriedade intelectual é o item predominante para o qual o royalty diz
respeito (por exemplo, licenga de propriedade intelectual pode ser o item predominante
que o royalty se refere quando a entidade tem expectativa razodvel de que o cliente vai
atribuir significativamente mais valor a licengca do que para os outros bens ou servigcos
para os quais o royalty se relaciona).

B63B. Quando o requisito do item B63A for atendido, a receita de royalty com base na venda

B64.

B65.

ou com base no uso deve ser reconhecida integralmente, conforme com item B63.
Quando o requisito do item B63A ndo for cumprido, os requisitos relativos a
contraprestagdo varidvel nos itens 50 a 59 aplicam-se para royalty com base na venda
ou no uso.

Acordo de recompra

Acordo de recompra € um contrato em que a entidade vende o ativo e também promete
recomprar o ativo ou tem a opg¢ao de recompra-lo (seja no mesmo contrato ou em outro
contrato). O ativo recomprado pode ser o ativo que foi originalmente vendido ao
cliente, um ativo que seja praticamente igual a esse ativo, ou outro ativo do qual o ativo
que foi originalmente vendido € um componente.

Acordos de recompra geralmente sdo de trés formas:

(a) obrigacdo de a entidade recomprar o ativo (a termo);
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B66.

B67.

B68.

B69.

B70.

B71.

(b) direito de a entidade recomprar o ativo (op¢do de compra); e

(c) obrigacao de a entidade recomprar o ativo a pedido do cliente (op¢do de venda).
Opcao de compra ou a termo

Se a entidade tiver obrigacdo ou direito de recomprar o ativo (op¢ao de compra ou a
termo), o cliente nao obtem o controle do ativo porque estd limitado em sua capacidade
de direcionar o uso do ativo, e de obter praticamente a totalidade dos beneficios
remanescentes desse ativo, ainda que o cliente venha a ter a posse fisica do ativo.
Consequentemente, a entidade deve contabilizar o contrato de uma das seguintes
formas:

(a) arrendamento mercantil de acordo com o CPC 06, caso a entidade possa ou deva
recomprar o ativo por valor inferior ao preco de venda original do ativo; ou

(b) acordo de financiamento, conforme o item B68, caso a entidade possa ou deva
recomprar o ativo por valor equivalente ou superior ao preco de venda original do
ativo.

Ao comparar o preco de recompra com o preco de venda, a entidade deve considerar o
valor do dinheiro no tempo.

Se o acordo de recompra for um acordo de financiamento, a entidade deve continuar a
reconhecer o ativo e também deve reconhecer o passivo financeiro para qualquer
contraprestacdo recebida do cliente. A entidade deve reconhecer a diferenca entre o
valor da contraprestacao recebida do cliente e o valor da contraprestagdo a ser paga ao
cliente como juros e, se aplicdvel, como custos de processamento e retencdo (por
exemplo, seguro).

Se a op¢do vencer sem ser exercida, a entidade deve baixar o passivo e reconhecer a
receita.

Opcao de venda

Se a entidade tiver a obrigacdo de recomprar o ativo a pedido do cliente (opcdo de
venda) ao prego que seja inferior ao preco de venda original do ativo, a entidade deve
considerar no inicio do contrato, se o cliente tem incentivo econdmico significativo
para exercer esse direito. O exercicio desse direito pelo cliente resulta no fato de o
cliente efetivamente pagar a contraprestacdo da entidade pelo direito de utilizar o ativo
especifico por um periodo de tempo. Portanto, se o cliente tiver incentivo econdomico
significativo para exercer esse direito, a entidade deve contabilizar o acordo como
arrendamento mercantil de acordo com o CPC 06.

Para determinar se o cliente tem incentivo econdmico significativo para exercer seu
direito, a entidade deve considerar diversos fatores, incluindo a relacdo do preco de
recompra com o valor de mercado esperado do ativo na data da recompra e o tempo até
que o direito expire. Por exemplo, se espera-se que o preco de recompra supere
significativamente o valor de mercado do ativo, isso pode indicar que o cliente tem
incentivo econdmico significativo para exercer a op¢ao de venda.
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B72.

B73.

B74.

B75.

B76.

B77.

B78.

B79.

Se o cliente ndo tem incentivo econdmico significativo para exercer seu direito por
preco inferior ao preco de venda original do ativo, a entidade deve contabilizar o acordo
como se fosse a venda do produto com direito de devolugdo, conforme descrito nos
itens B20 a B27.

Se o preco de recompra do ativo for igual ou superior ao preco de venda original e for
superior ao valor de mercado esperado do ativo, o contrato é, de fato, acordo de
financiamento e, portanto, deve ser contabilizado, conforme descrito no item B68.

Se o preco de recompra do ativo for igual ou superior ao preco de venda original e for
inferior ou igual ao valor de mercado esperado do ativo, e o cliente ndo tiver incentivo
econdmico significativo de exercer seu direito, a entidade deve contabilizar o acordo
como se fosse a venda de produto com direito de devolucdo, conforme descrito nos
itens B20 a B27.

Ao comparar o preco de recompra com o preco de venda, a entidade deve considerar o
valor do dinheiro no tempo.

Se a op¢do vencer sem ser exercida, a entidade deve baixar o passivo e reconhecer a
receita.

Contratos em consignacao

Quando a entidade entrega o produto a outra parte (como revendedor ou distribuidor)
para venda a clientes finais, a entidade deve avaliar se essa outra parte obteve controle
do produto nesse momento especifico no tempo. O produto que foi entregue a outra
parte pode ser mantido sob contrato em consignagdo, se essa outra parte nao obteve o
controle do produto. Consequentemente, a entidade ndo deve reconhecer a receita por
ocasido da entrega do produto a outra parte, se o produto entregue estiver mantido em
consignagao.

Os indicadores de que um contrato € contrato em consignagao incluem, sem limitacao,
o0 seguinte:

(a) o produto é controlado pela entidade até que ocorra evento especifico, tal como a
venda do produto a cliente do revendedor ou até que um periodo especificado
expire;

(b) a entidade é capaz de exigir a devolugdo do produto ou de transferir o produto a
terceiro (tal como outro revendedor); e

(c) o revendedor ndo tem obrigacdo incondicional de pagar pelo produto (embora
possa ser requerido que faca um depdsito).

Acordos do tipo faturar e aguardar

Acordo do tipo faturar e aguardar é um contrato por meio do qual a entidade fatura o
produto para o cliente, mas retém a posse fisica do produto até que este seja transferido
ao cliente em momento especifico no futuro. Por exemplo, o cliente pode solicitar que a
entidade celebre esse tipo de contrato devido a falta de espaco disponivel do cliente
para o produto ou devido a atrasos no cronograma de producao do cliente.
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B3O0.

B8I.

B82.

B&3.

Bg4.

A entidade deve determinar quando tiver satisfeito sua obrigacdo de desempenho de
transferir o produto ao avaliar quando o cliente obtém o controle desse produto (ver
item 38). Para alguns contratos, o controle € transferido quando o produto € entregue no
local do cliente ou quando o produto € enviado, dependendo dos termos do contrato
(incluindo os termos de envio e entrega). Contudo, para alguns contratos, o cliente pode
obter o controle do produto mesmo que esse produto continue sob a posse fisica da
entidade. Nesse caso, o cliente tem a capacidade de direcionar o uso do produto, e de
obter substancialmente a totalidade dos beneficios remanescentes desse produto,
mesmo que tenha decidido ndo exercer seu direito de tomar a posse fisica desse
produto. Consequentemente, a entidade ndao controla o produto. Em vez disso, a
entidade presta servicos de custddia do ativo ao cliente.

Além de aplicar os requisitos do item 38 para que o cliente obtenha o controle do
produto em acordo do tipo faturar e aguardar, todos os seguintes critérios devem ser
atendidos:

(a) o motivo para o acordo do tipo faturar e aguardar deve ser substantivo (por
exemplo, o cliente solicitou o acordo);

(b) o produto deve ser identificado separadamente como pertencente ao cliente;
(c) no momento, o produto deve estar pronto para transferéncia fisica ao cliente; e

(d) a entidade nao pode ter a capacidade de utilizar o produto ou de direciond-lo a
outro cliente.

Se a entidade reconhecer a receita pela venda do produto na base do tipo faturar e
aguardar, a entidade deve considerar se tem obrigacdes de desempenho remanescentes
(por exemplo, por servicos de custddia), de acordo com os itens 22 a 30 em relagdo ao
qual a entidade deve alocar parte do prego de transagao de acordo com os itens 73 a 86.

Aceite do cliente

De acordo com o item 38(e), o aceite do ativo pelo cliente pode indicar que o cliente
obteve o controle do ativo. As clausulas de aceite do cliente permitem ao cliente
cancelar o contrato ou exigir que a entidade tome medidas corretivas, se 0 bem ou
servico ndo atender as especificagdes pactuadas. A entidade deve considerar essas
clausulas ao avaliar quando o cliente obtém o controle do bem ou servigo.

Se a entidade puder determinar objetivamente que o controle do bem ou servico foi
transferido ao cliente de acordo com as especificagdes pactuadas no contrato, entdo o
aceite do cliente € uma formalidade que ndo afeta a determinagdo da entidade sobre
quando o cliente obteve o controle do bem ou servigo. Por exemplo, se a clausula de
aceite do cliente basear-se no atendimento de caracteristicas de dimensao e peso
especificadas, a entidade deve ser capaz de determinar se esses critérios foram
atendidos antes de receber a confirmagdo do aceite do cliente. A experiéncia da
entidade com contratos para bens ou servigos similares pode fornecer evidéncia de que
o bem ou servi¢o fornecido ao cliente estd de acordo com as especificacdes pactuadas
no contrato. Se a receita for reconhecida antes do aceite do cliente, a entidade ainda
deve considerar se existem quaisquer obrigacdes de desempenho remanescentes (por
exemplo, instalacdo de equipamentos) e avaliar se deve contabiliza-las separadamente.
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B85.

Bg6.

B&7.

B88.

Bg9.

Contudo, se a entidade nido puder determinar objetivamente que o bem ou servigo
fornecido ao cliente estd de acordo com as especificacdes pactuadas no contrato, entdo
a entidade ndo deve ser capaz de concluir que o cliente obteve o controle até que a
entidade receba o aceite do cliente. Isso porque, nessa circunstancia, a entidade nao
pode determinar que o cliente tem a capacidade de direcionar o uso do bem ou servico,
ou de obter substancialmente a totalidade dos beneficios remanescentes desse bem ou
Servigo.

Se a entidade entrega produtos ao cliente para fins de teste ou avaliagcdo e o cliente ndo
estd comprometido a pagar qualquer contraprestacdo até o vencimento do periodo de
testes, o controle do produto ndo € transferido ao cliente até que este aceite o produto
ou até que o periodo de testes expire.

Divulgacao de receita desagregada

O item 114 requer que a entidade desagregue a receita de contratos com clientes em
categorias que descrevem como a natureza, o valor, a época e a incerteza da receita e
fluxos de caixa sdo afetados por fatores econdomicos. Consequentemente, a extensao em
que a receita da entidade é desagregada para os fins dessa divulgacdo depende dos fatos
e circunstancias que se referem aos contratos da entidade com clientes. Algumas
entidades podem precisar utilizar mais de um tipo de categoria para atender ao objetivo
do item 114 para desagregar receita. Outras entidades podem atender o objetivo
utilizando somente um tipo de categoria para desagregar receita.

Ao selecionar o tipo de categoria (ou categorias) a ser utilizada para desagregar receita,
a entidade deve considerar como as informacdes sobre a receita da entidade foi
apresentada para outras finalidades, incluindo o seguinte:

(a) divulgacdes apresentadas fora das demonstragdes contdbeis (por exemplo, em
divulgagdes de resultados, relatdrios anuais ou apresentagdes a investidores);

(b) informacdes regularmente revisadas pelo principal tomador de decisdes
operacionais para avaliar o desempenho financeiro de segmentos operacionais; e

(c) outras informacdes semelhantes aos tipos de informacdes identificadas no item
B88(a) e (b) e que sejam utilizadas pela entidade ou usudrios das demonstracdes
contdbeis da entidade para avaliar o desempenho financeiro da entidade ou tomar
decisdes de alocacdo de recursos.

Exemplos de categorias que podem ser apropriadas incluem, sem limita¢do, o seguinte:
(a) tipo de bem ou servigo (por exemplo, importantes linhas de produtos);
(b) regido geografica (por exemplo, pais ou regiao);

(c) mercado ou tipo de cliente (por exemplo, clientes governamentais e nao
governamentais);

(d) tipo de contrato (por exemplo, contratos de preco fixo e contratos de tempo e
materiais);

(e) duracdo do contrato (por exemplo, contratos de curto e de longo prazo);
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(f) época de transferéncia de bens ou servigos (por exemplo, receita de bens ou
servigos transferida a clientes em momento especifico no tempo e receita de bens
ou servigos transferida ao longo do tempo); e

(g) canais de vendas (por exemplo, bens vendidos diretamente a clientes e bens
vendidos por meio de intermedidrios).
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Apéndice C — Data de vigéncia e transicao

Este apéndice é parte integrante do pronunciamento e tem a mesma importdncia que as
demais partes do pronunciamento.

Data de vigéncia

Cl.

A entidade deve aplicar este pronunciamento para periodos anuais iniciados em ou apds
1° de janeiro de 2017.

Transicao

C2.

C3.

C4.

Cs.

Para as finalidades dos requisitos de transicao dos itens C3 a C8A:

(a) data da aplicacdo inicial € o inicio do periodo de relatério em que a entidade aplica
este pronunciamento pela primeira vez; e

(b) contrato concluido € um contrato pelo qual a entidade transferiu todos os bens ou
servicos identificados de acordo com o CPC 17 — Contratos de Construgdao, CPC
30 — Receita e as respectivas interpretacoes.

A entidade deve aplicar este pronunciamento utilizando um dos seguintes métodos:

(a) retrospectivamente a cada periodo de relatério anterior apresentado de acordo com
o CPC 23 - Politicas Contdbeis, Mudanca de Estimativa e Retificacdo de Erro,
sujeito aos expedientes no item C5; ou

(b) retrospectivamente com efeito cumulativo da aplicacdo inicial deste
pronunciamento reconhecido na data da aplicacdo inicial de acordo com os itens
C7¢e C8.

Nao obstante os requisitos do item 28 do CPC 23, quando este pronunciamento for
aplicado pela primeira vez, a entidade precisa somente apresentar as informacoes
quantitativas exigidas pelo item 28(f) do CPC 23 para o periodo anual imediatamente
precedente ao primeiro periodo anual ao qual se aplica este pronunciamento ("periodo
imediatamente precedente") e somente se a entidade aplicar este pronunciamento
retrospectivamente de acordo com o item C3(a). A entidade pode também apresentar
essas informacdes em relacdo ao periodo atual ou a periodos comparativos anteriores,
mas nao esta obrigada a fazé-lo.

A entidade pode utilizar um ou mais dos seguintes expedientes praticos ao aplicar este
pronunciamento retrospectivamente de acordo com o item C3(a):
(a) para contratos concluidos, a entidade ndo precisa reapresentar contratos que:

(1) iniciam e terminam no mesmo periodo de relatdrio anual;

(i1) sao contratos concluidos no inicio do primeiro periodo apresentado;

(b) para contratos concluidos que tém contraprestacdo varidvel, a entidade pode
utilizar o preco de transagc@o na data em que o contrato foi concluido em vez de
estimar valores de contraprestacdo varidvel nos periodos de relatério comparativos;

(c) para os contratos que foram modificados antes do inicio do primeiro periodo
apresentado, a entidade ndo precisa refazer retrospectivamente o contrato para
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Ce.

C7.

C7A.

C8.

aquelas alteracdes no contrato, de acordo com os itens 20 e 21. Em vez disso, a
entidade deve refletir o efeito agregado de todas as modificagdes que ocorreram
antes do inicio do primeiro periodo apresentado quando:

(1) identificar as obriga¢des de desempenho cumpridas e ndo cumpridas;
(i1) determinar o preco da transacao; e

(iii) alocar o preco da transacdo para as obrigagdes de desempenho cumpridas e
ndo cumpridas;

(d) para todos os periodos de relatério apresentados antes da data da aplicacao inicial,
a entidade ndo precisa divulgar o valor do preco de transacao alocado as obrigacdes
de desempenho remanescentes e uma explicacio de quando a entidade espera
reconhecer esse valor como receita (ver item 120).

Para quaisquer dos expedientes préticos no item C5 que a entidade utilizar, a entidade
deve aplicar esse expediente consistentemente a todos os contratos dentro de todos os
periodos de relatério apresentados. Além disso, a entidade deve divulgar todas as
seguintes informagdes:

(a) os expedientes que foram utilizados; e

(b) na medida do possivel, uma avaliacdo qualitativa do efeito estimado de aplicar
cada um desses expedientes.

Se a entidade escolhe aplicar este pronunciamento retrospectivamente de acordo com o
item C3(b), a entidade deve reconhecer o efeito cumulativo de aplicar inicialmente este
pronunciamento como ajuste ao saldo de abertura de lucros acumulados (ou outro
componente do patrimdnio liquido, conforme apropriado) do periodo de relatério anual
que inclui a data da aplicacdo inicial. De acordo com esse método de transi¢do, a
entidade pode eleger aplicar este pronunciamento retrospectivamente somente a
contratos que ndo sdo contratos concluidos na data da aplicacdo inicial (por exemplo, 1°
de janeiro de 2017 para a entidade com encerramento de exercicio em 31 de dezembro).

A entidade que aplicar esta Norma retrospectivamente de acordo com o item C3(b)
também pode usar o expediente pratico descrito no item C5(c):

(a) para todas as alteragdes do contrato que ocorreram antes do inicio do periodo mais
antigo apresentado; ou

(b) para todas as alteracdoes ao contrato que ocorreram antes da data da aplicagdo
inicial.

Se a entidade usar esse expediente pratico, a entidade deve aplicar o expediente

consistentemente a todos os contratos e divulgar as informacdes exigidas pelo item C6.

Para periodos de relatério que incluem a data da aplicacdo inicial, a entidade deve
fornecer ambas as seguintes divulgacdes adicionais, se este pronunciamento for
aplicado retrospectivamente de acordo com o item C3(b):

(a) o valor pelo qual cada rubrica da demonstracdo contdbil é afetada no periodo de
relatdrio corrente pela aplicacio deste pronunciamento em comparacdo com o CPC
17, CPC 30 e as respectivas interpretagdes que estavam vigentes antes da alteracao;
e
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(b) uma explicacdo dos motivos para alteracdes significativas identificadas em C8(a).
Referéncias a IFRS 9

C9. Eliminado.

Revogacao de outros pronunciamentos

C10. Este pronunciamento substitui os seguintes pronunciamentos:
(a) CPC 17 — Contratos de Construgao;
(b) CPC 30 — Receitas;
(c) Interpretacdo A — Programa de Fidelidade com o Cliente anexa ao CPC 30;
(d) ICPC 02 — Contrato de Constru¢ao do Setor Imobiliério;
(e) ICPC 11 — Recebimento em Transferéncia de Ativos dos Clientes; e

(f) Interpretacio B — Receita — Transagdo de Permuta Envolvendo Servicos de
Publicidade anexa ao CPC 30.
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EXEMPLOS ILUSTRATIVOS anexo ao CPC 30

IDENTIFICACAO DO CONTRATO (EI2)

Exemplo 1 — Possibilidade de recebimento da contraprestacao

Exemplo 2 — Contraprestaciao nao € o preco declarado — concessao de preco implicito
Exemplo 3 — Concessao de preco implicito

Exemplo 4 — Reavaliacio dos critérios para identificar um contrato

MODIFICACAO DO CONTRATO (EI18)

Exemplo 5 — Modificacao de contrato de mercadoria

Exemplo 6 — Alteraciao no preco da transacao apés modificacio contratual
Exemplo 7 — Modificacao de contrato de prestacao de servico

Exemplo 8 — Modificacao resultante de ajuste de equilibrio cumulativo na receita
Exemplo 9 — Alteracao nao aprovada em extensao e preco

IDENTIFICACAO DE OBRIGACAO DE DESEMPENHO (EI44)
Exemplo 10 — Produtos e servicos nao siao distintos

Exemplo 11 — Determinando se os produtos ou servicos sao distintos
Exemplo 12 — Promessas explicitas e implicitas em contrato

OBRIGACOES DE DESEMPENHO SATISFEITAS AO LONGO DO TEMPO (EI66)
Exemplo 13 —Cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios

Exemplo 14 — Avaliacio de uso alternativo e direito a pagamento

Exemplo 15 — Ativo nao tem uso alternativo para a entidade

Exemplo 16 - Direito exequivel a pagamento por desempenho concluido até a data presente
Exemplo 17 — Avaliando se a obrigacao de desempenho ¢ satisfeita em momento especifico no
tempo ou ao longo do tempo

MENSURACAO DO PROGRESSO PARA SATISFACAO COMPLETA DE OBRIGACAO
DE DESEMPENHO (EI91)

Exemplo 18 — Mensuracao do progresso ao disponibilizar produtos ou servicos

Exemplo 19 — Materiais nao instalados

CONTRAPRESTACAO VARIAVEL (EI101)
Exemplo 20 — Multa da origem a contraprestacao variavel
Exemplo 21 — Estimativa de contraprestacao variavel

ESTIMATIVAS LIMITADORAS DE CONTRAPRESTACAO VARIAVEL (EI109)
Exemplo 22 - Direito de devolucao

Exemplo 23 — Concessao de preco

Exemplo 24 — Incentivo de desconto por volume

Exemplo 25 — Honorario de gestao sujeito a restricao

EXISTENCIA DE COMPONENTE DE FINANCIAMENTO SIGNIFICATIVO NO
CONTRATO (EI134)

Exemplo 26 — Componente de financiamento significativo e direito de devolucao

Exemplo 27 — Pagamentos retidos em contrato de longo prazo

Exemplo 28 — Determinacio da taxa de desconto

Exemplo 29 - Pagamento antecipado e avaliacio da taxa de desconto

Exemplo 30 — Pagamento antecipado

CONTRAPRESTACAO NAO MONETARIA (EI155)
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Exemplo 31 - Direito a contraprestacio nao monetaria

CONTRAPRESTACAO A PAGAR AO CLIENTE (EI159)
Exemplo 32 — Contraprestacao a pagar ao cliente

ALOCACAO DO PRECO DA TRANSACAO AS OBRIGACOES DE DESEMPENHO
(EI163)

Exemplo 33 — Metodologia de alocacao

Exemplo 34 — Alocacao de desconto

Exemplo 35 — Alocac¢ao de contraprestacao variavel

CUSTOS DO CONTRATO (EI188)
Exemplo 36 — Custos incrementais de obtencao de contrato
Exemplo 37 — Custos que dao origem a ativo

APRESENTACAO (EI197)

Exemplo 38 — Passivo contratual e a receber

Exemplo 39 — Ativo contratual reconhecido para o desempenho da entidade
Exemplo 40 — Recebivel reconhecido para o desempenho da entidade

DIVULGACAO (E1209)

Exemplo 41 — Desagregacao de receita — divulgacao quantitativa

Exemplo 42 — Divulgacdo do preco da transacido alocado a obrigacio de desempenho
remanescente

Exemplo 43 — Divulgacdo do preco da transacdo alocado a obrigacio de desempenho
remanescente — divulgacao qualitativa

GARANTIAS (EI222)
Exemplo 44 — Garantias

CONTRAPRESTACAO DO PRINCIPAL VERSUS AGENTE (EI230)

Exemplo 45 — Providenciando o fornecimento de produtos ou servicos (a entidade é agente)
Exemplo 46 — Promessa de fornecer produtos ou servicos (a entidade é principal)

Exemplo 47 — Promessa de fornecer produtos ou servicos (a entidade é principal)

Exemplo 48 — Providenciando o fornecimento de produtos ou servicos (a entidade é agente)

OPCOES DE CLIENTES PARA PRODUTOS OU SERVICOS ADICIONAIS (EI249)
Exemplo 49 — Opc¢ao que da ao cliente direito material (voucher de desconto)

Exemplo 50 — Opc¢ao que nao da ao cliente direito material (produtos ou servicos adicionais)
Exemplo 51 — Opc¢ao que da ao cliente direito material (op¢ao de renovacao)

Exemplo 52 — Programa de fidelidade do cliente

HONORARIO INICIAL NAO RESTITUIVEL (EI271)
Exemplo 53 — Honorario inicial nao restituivel

LICENCIAMENTO (EI275)

Exemplo 54 — Direito de utilizar propriedade intelectual
Exemplo 55 — Licenca de propriedade intelectual
Exemplo 56 — Identificaciao de licenca distinta

Exemplo 57 — Direito de franquia

Exemplo 58 — Acesso a propriedade intelectual
Exemplo 59 — Direito de utilizar propriedade intelectual
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Exemplo 60 — Royalty sobre vendas em troca de licenca de propriedade intelectual
Exemplo 61 — Acesso a propriedade intelectual

ACORDOS DE RECOMPRA (EI314)
Exemplo 62 — Acordos de recompra

ACORDOS DO TIPO FATURAR E MANTER (ACORDOS ONDE HA O FATURAMENTO,
MAS NAO HA A ENTREGA) (EI322)

Exemplo 63 — Acordo do tipo faturar e manter (acordo onde ha o faturamento mas nao ha a
entrega)

Exemplos Ilustrativos

Estes exemplos acompanham o CPC 15 — Receita de Contrato com Cliente, mas ndo fazem parte
dele. Eles ilustram aspectos deste pronunciamento, mas ndo se destinam a fornecer orienta¢do
interpretativa.

EIl.

Estes exemplos retratam situagdes hipotéticas que ilustram como a entidade pode aplicar
alguns dos requisitos deste pronunciamento a aspectos especificos de contrato com cliente
com base nos fatos limitados apresentados. A andlise em cada exemplo ndo pretende
representar a Unica forma pela qual os requisitos podem ser aplicados, nem sido exemplos que
pretendem ser aplicados somente ao setor especifico ilustrado. Embora alguns aspectos dos
exemplos possam estar presentes em situagdes reais, todos os fatos e circunstancias relevantes
da situacdo especifica precisam ser avaliados ao aplicar este pronunciamento.

Identificacdo do contrato

EI2.

Os exemplos 1 a 4 ilustram os requisitos dos itens 9 a 16 deste pronunciamento sobre
identificacdo do contrato. Além disso, os seguintes requisitos estdo ilustrados nesses
exemplos:

(a) a interagdo do item 9 deste pronunciamento com os itens 47 e 52 deste pronunciamento
sobre estimar a contraprestacdo varidvel (Exemplos 2 e 3); e

(b) item B63 deste pronunciamento sobre contrapresta¢dao na forma de royalties sobre vendas
ou sobre uso em licencas de propriedade intelectual (Exemplo 4).

Exemplo 1 — Possibilidade de recebimento da contraprestacio

EI3.

EI4.

Uma incorporadora imobilidria celebra um contrato com um cliente para a venda de edificio
por $ 1 milhdo. O cliente pretende abrir um restaurante no edificio. O edificio estd localizado
em uma area onde novos restaurantes enfrentam elevados niveis de concorréncia e o cliente
tem pouca experiéncia no setor de restaurantes.

O cliente paga o dep6sito ndo restituivel de $ 50.000 no inicio do contrato e celebra um
contrato de financiamento de longo prazo com a entidade para os 95% remanescentes da
contraprestacdo prometida. O acordo de financiamento é estabelecido na base “non
recourse”, que significa que se o cliente inadimplir, a entidade pode retomar a posse do
edificio, mas nao pode buscar compensacdo adicional do cliente, mesmo se a garantia nao
cobrir o valor total do empréstimo devido. O custo do edificio da entidade é de $ 600.000. O
cliente obtém o controle do edificio no inicio do contrato.
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EIS.

El6.

Ao avaliar se o contrato atende aos critérios do item 9 deste pronunciamento, a entidade
conclui que o critério do item 9(e) deste pronunciamento ndo é atendido porque ndo é
provével que a entidade venha a receber a contraprestacdo a qual tem direito em troca da
transferéncia do edificio. Ao chegar a essa conclusdo, a entidade observa que a capacidade e a
intencao do cliente de pagar podem ser duvidosas devido aos seguintes fatores:

(a) o cliente pretende amortizar o empréstimo (que tem saldo significativo)
fundamentalmente a partir da receita gerada de seu negdcio de restaurante (que € um
negdcio que enfrenta riscos significativos devido a elevada concorréncia no setor e a
experiéncia limitada do cliente);

(b) o cliente nao possui outra receita ou ativos que possam ser utilizados para amortizar o
empréstimo; e

(c) aresponsabilidade do cliente referente ao empréstimo estd limitada, pois o empréstimo €
do tipo “non recourse”.

Devido ao fato de os critérios do item 9 deste pronunciamento ndo serem atendidos, a
entidade aplica os itens 15 e 16 deste pronunciamento para determinar a contabilizacdo do
depésito nao restituivel de $ 50.000. A entidade observa que nenhum dos eventos descritos no
item 15 ocorreu, ou seja, a entidade ndo recebeu substancialmente a totalidade da
contraprestacdo e ndo rescindiu o contrato. Consequentemente, de acordo com o item 16, a
entidade contabiliza o pagamento de $ 50.000 néo restituivel como um passivo de depdsito. A
entidade continua a contabilizar o depdsito inicial, bem como quaisquer pagamentos futuros
do principal e dos juros, como um passivo de depdsito, até a ocasido em que a entidade
conclui que os critérios do item 9 sdo cumpridos (ou seja, a entidade é capaz de concluir que é
provavel que a entidade receba a contraprestacdo) ou um dos eventos do item 15 tenha
ocorrido. A entidade continua a avaliar o contrato de acordo com o item 14 para determinar se
os critérios do item 9 sdo subsequentemente cumpridos ou se os eventos do item 15 deste
pronunciamento ocorreram.

Exemplo 2 — Contraprestacio nao € o preco declarado — concessao de preco implicito

EI7.

EI8.

EI9.

Uma entidade vende 1.000 unidades de medicamento controlado ao cliente pela
contraprestagdo prometida de $ 1 milhdo. Essa € a primeira venda da entidade ao cliente em
uma nova regido, que estd passando por dificuldade econdmica significativa. Dessa forma, a
entidade espera que ndo seja capaz de receber do cliente o valor total da contraprestacdo
prometida. Apesar da possibilidade de ndo receber todo o valor, a entidade espera que a
economia da regido se recupere durante os proéximos dois ou trés anos e determina que o
relacionamento com o cliente ajudaria a estabelecer relacionamentos com outros clientes em
potencial na regido.

Ao avaliar se o critério do item 9(e) deste pronunciamento é atendido, a entidade também
considera os itens 47 e 52(b) deste pronunciamento. Com base na avaliacdo dos fatos e
circunstancias, a entidade espera oferecer uma concessdo de preco e aceitar um valor menor
de contraprestacdo do cliente. Consequentemente, a entidade conclui que o preco da transacao
ndo é $ 1 milhdo e, portanto, a contraprestacdo prometida € varidvel. A entidade estima a
contraprestagdo varidvel e espera ter direito a $ 400.000.

A entidade considera a capacidade e a intencdo do cliente de pagar a contraprestacdo e conclui
que ainda que a regiao esteja passando por dificuldade econdmica, é provavel que receba $
400.000 do cliente. Consequentemente, a entidade conclui que o critério do item 9(e) deste
pronunciamento é atendido com base na estimativa de contraprestacdo variavel de $ 400.000.
Além disso, com base na avaliagdo dos termos contratuais e de outros fatos e circunstancias, a
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entidade conclui que os outros critérios do item 9 deste pronunciamento também sdo
atendidos. Consequentemente, a entidade contabiliza o contrato com o cliente de acordo com
o0s requisitos deste pronunciamento.

Exemplo 3 — Concessao de preco implicito

EI10.

EIll1.

EIl2.

EIl3.

Um hospital presta servicos médicos a paciente sem cobertura de seguro na sala de
emergéncia. A entidade ndo prestou servicos médicos anteriormente a esse paciente, mas €
obrigada por lei a prestar servicos médicos a todos os pacientes em sala de emergéncia.
Devido a condi¢do do paciente na chegada ao hospital, a entidade presta os servicos
imediatamente e, portanto, antes que a entidade possa determinar se o paciente estd
comprometido em cumprir suas obrigacdes decorrentes do contrato pelos servicos médicos
prestados. Consequentemente, o contrato ndo atende aos critérios do item 9 deste
pronunciamento e, de acordo com o item 14 deste pronunciamento, a entidade deve continuar
a avaliar sua conclusdo com base nos fatos e circunstancias atualizados.

ApOs prestar os servicos, a entidade obtém informagdes adicionais sobre o paciente, incluindo
uma revisao dos servigos prestados, dos honorarios normais desses servicos e da capacidade e
inten¢do do paciente de pagar a entidade pelos servigos prestados. Durante sua revisdo, a
entidade observa que seu honorario normal pelos servigos prestados na sala de emergéncia é
de $ 10.000. A entidade também revisa as informagdes do paciente e para ser consistente com
suas politicas enquadra o paciente em uma categoria de cliente com base na avaliagdo da
entidade sobre a sua capacidade e intencdo de pagar.

Antes de reavaliar se os critérios do item 9 deste pronunciamento foram atendidos, a entidade
considera os itens 47 e 52(b) deste pronunciamento. Embora a taxa normal pelos servigos seja
de $ 10.000 (que pode ser o valor cobrado do paciente), a entidade espera aceitar um valor
inferior de contraprestacdo pelos servi¢os. Consequentemente, a entidade conclui que o pregco
da transacdo ndo é $ 10.000 e, portanto, a contraprestacdo prometida é varidvel. A entidade
revisa seu histérico de recebimentos de caixa dessa categoria de cliente e outras informagdes
pertinentes sobre o paciente. A entidade estima a contraprestacdo varidvel e espera ter direito
a $ 1.000.

De acordo com o item 9(e) deste pronunciamento, a entidade avalia a capacidade e a intengao
do paciente de pagar (ou seja, o risco de crédito do paciente). Com base em seu histérico de
recebimento de pacientes nessa categoria de cliente, a entidade conclui que € provavel que ela
receba $ 1.000 (que é a estimativa de contraprestacdo varidvel). Além disso, com base na
avaliacdo dos termos contratuais e de outros fatos e circunstancias, a entidade conclui que os
outros critérios do item 9 deste pronunciamento também sdo atendidos. Consequentemente, a
entidade contabiliza o contrato com o paciente de acordo com os requisitos deste
pronunciamento.

Exemplo 4 — Reavaliacio dos critérios para identificar um contrato

Ell4.

EIlS.

Uma entidade licencia uma patente ao cliente em troca de royalty sobre o uso. No inicio do
contrato, este atende a todos os critérios do item 9 deste pronunciamento e a entidade
contabiliza o contrato com o cliente de acordo com os requisitos deste pronunciamento. A
entidade reconhece a receita quando ocorrer o uso subsequente pelo cliente, de acordo com o
item B63 deste pronunciamento.

Durante todo o primeiro ano do contrato, o cliente fornece relatérios trimestrais de uso e paga
dentro do periodo pactuado.
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EI16. Durante o segundo ano de contrato, o cliente continua a utilizar a patente da entidade, mas a
sua condi¢do financeira piora. O acesso atual do cliente ao crédito e o caixa disponivel estdo
limitados. A entidade continua a reconhecer receita com base no uso pelo cliente durante todo
o segundo ano. O cliente paga os royalties do primeiro trimestre, mas realiza pagamentos pelo
valor nominal pelo uso da patente nos trimestres 2 a 4. A entidade contabiliza qualquer
reducdo ao valor recuperdvel dos recebiveis existentes de acordo com a IFRS 9 -
Instrumentos Financeiros.

EI17.Durante o terceiro ano do contrato, o cliente continua a utilizar a patente da entidade.
Entretanto, a entidade toma conhecimento de que o cliente perdeu acesso ao crédito e que
seus principais clientes e, portanto, a sua capacidade de pagamento deterioraram-se
significativamente. Assim, a entidade conclui que é improvdavel que o cliente seja capaz de
efetuar quaisquer outros pagamentos de royalties pelo uso continuo da patente da entidade.
Como resultado dessa significativa alteracdo nos fatos e circunstancias, de acordo com o item
13 deste pronunciamento, a entidade reavalia os critérios do item 9 deste pronunciamento e
conclui que eles ndo sdo atendidos, pois ndo € mais provdvel que a entidade receba a
contraprestagao a qual tem direito. Consequentemente, a entidade nao reconhece qualquer
receita adicional associada ao uso futuro pelo cliente de sua patente. A entidade contabiliza
qualquer reducao ao valor recuperdvel dos recebiveis existentes de acordo com o CPC 38 —

Instrumentos Financeiros.
Modificaciao do contrato

EIl18.0s exemplos 5 a 9 ilustram os requisitos dos itens 18 a 21 deste pronunciamento sobre
modificagdes contratuais. Além disso, os requisitos seguintes estdo ilustrados nesses
exemplos:

(a) nos itens 22 a 30 deste pronunciamento sobre identificacdo das obrigacdes de
desempenho (Exemplos 7 e 8);

(b) nos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre estimativas limitadoras de contraprestacao
varidvel (Exemplos 6 e 8 € 9); e

(c) nos itens 87 a 90 deste pronunciamento sobre alteracdes no preco da transacao (Exemplo
6).

Exemplo 5 — Modificacao de contrato de mercadoria

EI19. Uma entidade promete vender 120 produtos ao cliente por $ 12.000 ($ 100 por produto). Os
produtos sdo transferidos ao cliente ao longo do periodo de seis meses. A entidade transfere o
controle de cada produto em momento especifico no tempo. Apds a entidade ter transferido o
controle de 60 produtos ao cliente, o contrato é modificado para solicitar a entrega de 30
produtos adicionais (total de 150 produtos idénticos) ao cliente. Os 30 produtos adicionais nao
foram incluidos no contrato inicial.

Caso A — Produtos adicionais por preco que reflete o preco de venda individual

EI20. Quando o contrato é modificado, o preco da modificacdo do contrato pelos 30 produtos
adicionais é pelo valor adicional de $ 2.850 ou $ 95 por produto. O prego pelos produtos
adicionais reflete o preco de venda individual dos produtos no momento da modificacdo do
contrato e os produtos adicionais sdo diferentes (de acordo com o item 27 deste
pronunciamento) dos produtos originais.
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EI21. De acordo com o item 20 deste pronunciamento, a modificagdo do contrato pelos 30 produtos
adicionais é, na pratica, um novo contrato separado para produtos futuros que nao afeta a
contabilizacdo do contrato existente. A entidade reconhece receita de $ 100 por produto para
os 120 produtos no contrato original e $ 95 por produto pelos 30 produtos no novo contrato.

Caso B — Produtos adicionais por preco que ndo reflete o preco de venda individual

EI22. Durante o processo de negocia¢do da compra de 30 produtos adicionais, as partes concordam
inicialmente com o prego de $ 80 por produto. Contudo, o cliente descobre que os 60 produtos
iniciais transferidos a ele continham pequenos defeitos que eram tnicos para aqueles produtos
entregues. A entidade promete um crédito parcial de $ 15 por produto para compensar o
cliente pela baixa qualidade daqueles produtos. A entidade e o cliente concordam em
incorporar o crédito de $ 900 (crédito de $ 15 x 60 produtos) ao preco que a entidade cobra
pelos 30 produtos adicionais. Consequentemente, a modificagdo contratual especifica que o
preco dos 30 produtos adicionais é de $ 1.500 ou $ 50 por produto. O preco compreende o
preco pactuado pelos 30 produtos adicionais de $ 2.400, ou $ 80 por produto, menos o crédito
de $ 900.

EI23. Na ocasido da modificagao, a entidade reconhece $ 900 como redugido do preco da transagio
e, portanto, como redugdo da receita pelos 60 produtos iniciais transferidos. Ao contabilizar a
venda dos 30 produtos adicionais, a entidade determina que o preco negociado de $ 80 por
produto nao reflete o preco de venda individual dos produtos adicionais. Consequentemente, a
modificacdo do contrato ndo atende as condi¢des do item 20 deste pronunciamento para ser
contabilizado como um contrato separado. Devido ao fato de os produtos remanescentes a
serem entregues serem diferentes daqueles ja transferidos, a entidade aplica os requisitos do
item 21(a) deste pronunciamento e contabiliza a modificacio como rescisdo do contrato
original e a criagdo de novo contrato.

EI24. Consequentemente, o valor reconhecido como receita para cada um dos produtos
remanescentes ¢ um pre¢o combinado de $ 93,33 {[($ 100 x 60 produtos ainda nao
transferidos de acordo com o contrato original) + ($ 80 x 30 produtos a serem transferidos de

acordo com a modificacdo contratual)] + 90 produtos remanescentes }.
Exemplo 6 — Alteracao no preco da transacao apés modificacio contratual

EI25. Em 1° de julho de 20X0, uma entidade promete transferir dois produtos distintos ao cliente. O
Produto X ¢ transferido ao cliente no inicio do contrato e o Produto Y € transferido em 31 de
marco de 20X1. A contraprestacdo prometida pelo cliente inclui a contraprestagdo fixa de $
1.000 e a variavel estimada em $ 200. A entidade inclui sua estimativa de contraprestagido
varidvel no preco da transa¢do porque conclui que € altamente provavel que uma reversao
significativa na receita acumulada reconhecida ndo deve ocorrer quando a incerteza for
resolvida.

EI26. O prego da transacdo de $ 1.200 é alocado igualmente para a obriga¢do de desempenho do
Produto X e a obrigacdo de desempenho do Produto Y. Isso porque ambos os produtos
possuem os mesmos precos de venda individuais e a contraprestagao varidvel ndo atende aos
critérios do item 85 que exige a alocacdo da contraprestacdo varidvel a uma das obrigacdes de
desempenho e nao a ambas.

EI27. Quando o Produto X é transferido ao cliente no inicio do contrato, a entidade deve reconhecer
a receita de $ 600.
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EI28.

EI29.

EI30.

EI31.

EI32.

Em 30 de novembro de 20X0, a extensdo do contrato € modificada para incluir a promessa de
transferir o Produto Z (além do Produto Y nao entregue) ao cliente em 30 de junho de 20X1 e
o preco do contrato ¢ aumentado em $ 300 (contraprestacdo fixa), o que ndo representa o
preco de venda individual do Produto Z. O preco de venda individual do Produto Z € igual aos
precos de venda individuais dos Produtos X e Y.

A entidade contabiliza a modificacdo como se fosse a rescisdo do contrato existente e a
criacdo de novo contrato. Isso porque os Produtos Y e Z remanescentes sdao diferentes do
Produto X, que foi transferido ao cliente antes da modificacdo, e a contraprestacdo prometida
pelo Produto Z adicional ndo representa seu preco de venda individual. Consequentemente, de
acordo com o item 21(a) deste pronunciamento, a contraprestacdo a ser atribuida as
obrigacdes de desempenho remanescentes compreende a contraprestacdo que havia sido
atribuida a obrigacdo de desempenho pelo Produto Y (que é mensurado ao valor do preco da
transacdo alocado de $ 600) e a contraprestacdo prometida na modificagdo (contraprestagao
fixa de $ 300). O preco da transa¢do pelo contrato modificado é de $ 900 e esse valor é
alocado igualmente a obrigacdo de desempenho pelo Produto Y e a obrigacdo de desempenho
pelo Produto Z (ou seja, $ 450 s@o alocados a cada obrigagdo de desempenho)

Apés a modificacdo, mas antes da entrega dos Produtos Y e Z, a entidade revisa sua
estimativa do valor de contraprestagdo variavel pela qual espera ter direito a $ 240 (em vez da
estimativa anterior de $ 200). A entidade conclui que a alteragdo na estimativa da
contraprestagao varidvel pode ser incluida no preco da transacdo, pois é altamente provavel
que uma reversao significativa na receita acumulada reconhecida ndo deve ocorrer quando a
incerteza for resolvida. Ainda que a modificac@o fosse contabilizada como se tivesse havido a
rescisdo do contrato existente e a criagdo de novo contrato de acordo com o item 21(a) deste
pronunciamento, o aumento no preco da transagdo de $ 40 é atribuivel a contraprestacao
varidvel prometida antes da modificacdo. Portanto, de acordo com o item 90 deste
pronunciamento, a alteracdo no preco da transacao € alocada as obrigacdes de desempenho do
Produto X e do Produto Y na mesma base como no inicio do contrato. Consequentemente, a
entidade reconhece a receita de $ 20 pelo Produto X no periodo em que ocorre a alteragdo no
preco da transagcdo. Devido ao Produto Y ndo ter sido transferido ao cliente antes da
modificagdo contratual, a alteracdo no prego da transagdo atribuivel ao Produto Y € alocada as
obrigacdes de desempenho remanescentes na época da modificacdo contratual. Isso é
consistente com a contabilizacio que teria sido requerida pelo item 21(a) deste
pronunciamento, se esse valor da contraprestacdo varidvel tivesse sido estimado e incluido no
preco da transacao na ocasido da modificag¢do contratual.

A entidade também aloca o aumento de $ 20 no pre¢o da transa¢do para o contrato
modificado igualmente as obrigagdes de desempenho do Produto Y e do Produto Z. Isso
porque os produtos possuem os mesmos precos de venda individuais e a contraprestacao
varidvel ndo atende aos critérios do item 85 que exigem a alocacdo da contraprestacdo
varidvel a uma das obrigacdes de desempenho e nao a ambas. Consequentemente, o valor do
preco da transacdo alocado as obrigacdes de desempenho do Produto Y e do Produto Z
aumenta em $ 10 para $ 460 cada.

Em 31 de mar¢o de 20X1, o Produto Y € transferido ao cliente e a entidade reconhece a
receita de $ 460. Em 30 de junho de 20X1, o Produto Z € transferido ao cliente e a entidade
reconhece a receita de $ 460.

Exemplo 7 — Modificacao de contrato de prestacao de servico
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EI33.

EI34.

EI35.

EI36.

Uma entidade celebra um contrato de trés anos para a limpeza semanal dos escritérios do
cliente. O cliente compromete-se a pagar $ 100.000 ao ano. O preco de venda individual dos
servicos no inicio do contrato é de $ 100.000 ao ano. A entidade reconhece receita de $
100.000 ao ano durante os dois primeiros anos da prestacdo dos servicos. No fim do segundo
ano, o contrato é modificado e a remuneracdo para o terceiro ano € reduzida para $ 80.000.
Além disso, o cliente concorda em prorrogar o contrato por mais trés anos pela
contraprestacdo de $ 200.000 a pagar em trés parcelas anuais iguais de $ 66.667 no inicio dos
anos 4, 5 e 6. Ap6s a modificagdo, o contrato tem quatro anos remanescentes pela
contraprestagdo total de $ 280.000. O preco de venda individual dos servigos no inicio do
terceiro ano é de $ 80.000 ao ano. O preco de venda individual da entidade no inicio do
terceiro ano, multiplicado pelo nimero de anos que restam para prestar os servicos, €
considerado uma estimativa adequada do preco de venda individual do contrato de multiplos
anos (ou seja, o preco de venda individual € 4 anos x $ 80.000 ao ano = $ 320.000).

No inicio do contrato, a entidade avalia que cada semana de servigco de limpeza € diferente, de
acordo com o item 27 deste pronunciamento. Nao obstante cada semana de servico de limpeza
ser diferente, a entidade contabiliza o contrato de limpeza como obrigacdo de desempenho
unica de acordo com o item 22(b) deste pronunciamento. Isso porque os servigos de limpeza
semanais sdo uma série de servicos diferentes que sdo praticamente oS mesmos € possuem o
mesmo padrdo de transferéncia para o cliente (os servigos sao transferidos ao cliente ao longo
do tempo e utilizam o mesmo método para mensurar o progresso, isto é, a mensuracdo de
progresso baseada no tempo).

Na data de modificacdo, a entidade avalia os servicos remanescentes a serem prestados e
conclui que eles sdo diferentes. Contudo, o valor da contraprestacdo remanescente a ser paga
($ 280.000) ndo reflete o preco de venda individual dos servicos a serem prestados ($
320.000).

Consequentemente, a entidade contabiliza a modificacdo de acordo com o item 21(a) deste
pronunciamento como rescisdo do contrato original e a criacdo de novo contrato com
contraprestacdo de $ 280.000 por quatro anos de servigcos de limpeza. A entidade reconhece a
receita de $ 70.000 ao ano ($ 280.000 + 4 anos), conforme os servigos sdo prestados ao longo
dos quatro anos remanescentes.

Exemplo 8 — Modificacao resultante de ajuste em base cumulativa na receita

EI37.

EI38.

Uma empresa de construgdo celebra um contrato para construir um edificio comercial para um
cliente em terreno de propriedade do cliente pela contraprestagao prometida de $ 1 milhdo e
bonus de $ 200.000, se o edificio estiver concluido dentro de 24 meses. A entidade contabiliza
o pacote de produtos e servicos prometidos como uma unica obrigacdo de desempenho
realizada ao longo do tempo, de acordo com o item 35(b) deste pronunciamento, porque o
cliente controla o edificio durante a construcdo. No inicio do contrato, a entidade espera o
seguinte:

$
Preco da transagao 1.000.000
Custos esperados 700.000
Lucro esperado (30%) 300.000

No inicio do contrato, a entidade exclui o bonus de $ 200.000 do preco da transagdo porque
nao pode concluir que € altamente provavel que ndo ocorrerd uma reversao significativa no
valor da receita acumulada reconhecida. A conclusdao do edificio € altamente suscetivel a
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EI39.

EI40.

EI41.

fatores fora da influéncia da entidade, incluindo o clima e aprovacdes regulatdrias. Além
disso, a entidade tem experiéncia limitada com tipos de contratos similares.

A entidade determina que a mensuracdo de entrada, com base nos custos incorridos, fornece
uma mensuracdo apropriada do progresso para a satisfacdo completa da obrigacdo de
desempenho. Ao fim do primeiro ano, a entidade realizou 60% de sua obrigacdo de
desempenho com base nos custos incorridos até a presente data ($ 420.000) em relacido aos
custos esperados totais ($ 700.000). A entidade reavalia a contrapresta¢do variavel e conclui
que o valor ainda estd restrito de acordo com os itens 56 a 59 deste pronunciamento.
Consequentemente, a receita acumulada e os custos reconhecidos para o primeiro ano sao os
seguintes:

$
Receita 600.000
Custos 420.000
Lucro bruto 180.000

No primeiro trimestre do segundo ano, as partes do contrato concordam em modificar o
contrato alterando a planta baixa do edificio. Como resultado, a contraprestacdo fixa e os
custos esperados aumentam em $ 150.000 e $ 120.000 respectivamente. A contraprestagdo
potencial total apés a modificagao € de $ 1.350.000 ($ 1.150.000 contraprestacdo fixa + $
200.000 bonus de conclusdo). Além disso, o prazo permitido para conseguir o bonus de $
200.000 € prorrogado em 6 meses, para 30 meses a partir da data de inicio do contrato
original. Na data da modificacdo, com base em sua experi€éncia e no remanescente da obra a
ser realizada, que é fundamentalmente dentro do edificio e ndo estd sujeita as condig¢des
climéticas, a entidade conclui que é altamente provdvel que a inclusdo do bonus no preco da
transacao nao resultard na reversao significativa no valor da receita acumulada reconhecida de
acordo com o item 56 deste pronunciamento e inclui os $ 200.000 no preco da transacdo. Ao
avaliar a modificacdo contratual, a entidade avalia o item 27(b) deste pronunciamento e
conclui (com base nos fatores do item 29 deste pronunciamento) que os produtos e servicos
remanescentes a serem fornecidos, utilizando o contrato modificado, ndao sdo diferentes dos
produtos e servicos transferidos até a data da modificacdo do contrato; ou seja, o contrato
continua sendo uma unica obrigacdo de desempenho.

Consequentemente, a entidade deve contabilizar a modificagao contratual como se ela fizesse
parte do contrato original (de acordo com o item 21(b) deste pronunciamento). A entidade
atualiza sua mensuragdo de progresso e estima que cumpriu 51,2% de sua obrigacdao de
desempenho ($ 420.000 custos reais incorridos + $ 820.000 custos totais esperados). A
entidade reconhece receita adicional de $ 91.200 ((51,2% concluido x $ 1.350.000 prego da
transacdo modificado) — $ 600.000 receita reconhecida até a presente data) na data da
modificagdo como ajuste em base cumulativa.

Exemplo 9 — Alteracao nao aprovada em extensao e preco

EI42.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente para construir um edificio em terreno do
cliente. O contrato estabelece que o cliente deve fornecer a entidade acesso ao terreno dentro
de 30 dias do inicio do contrato. Entretanto, a entidade nao forneceu acesso até 120 dias ap6s
o inicio do contrato devido a dano por temporal no local que ocorreu apds o inicio do
contrato. O contrato especificamente identifica qualquer atraso (incluindo for¢a maior) no
acesso da entidade ao terreno do cliente como evento que d4 direito a entidade a compensagdo
equivalente aos custos reais como resultado direto do atraso. A entidade € capaz de
demonstrar que os custos especificos diretos foram incorridos como resultado do atraso de
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EI43.

acordo com os termos do contrato e elabora uma reivindicacdo. O cliente inicialmente
discordou da reivindicagdo da entidade.

A entidade avalia a base legal da reivindicacdo e conclui, com base nos termos contratuais
subjacentes, que possui direitos exerciveis. Consequentemente, ela contabiliza a reivindicacao
como modificacdo contratual de acordo com os itens 18 a 21 deste pronunciamento. A
modificacdo ndo resulta em quaisquer produtos ou servi¢os adicionais a serem fornecidos ao
cliente. Além disso, todos os produtos e servicos remanescentes apds a modifica¢do nao sdo
distintos e fazem parte de uma unica obrigacdo de desempenho. Consequentemente, a
entidade contabiliza a modificagdo de acordo com o item 21(b) deste pronunciamento ao
atualizar o preco da transacdo e a mensuragdo do progresso para a satisfacdo completa da
obrigacdo de desempenho. A entidade considera a limitagdo sobre estimativas de
contraprestacdo varidvel nos itens 56 a 58 deste pronunciamento ao estimar o preco da
transacao.

Identificacao de obrigacao de desempenho

El44.

Os exemplos 10 a 12 ilustram os requisitos dos itens 22 a 30 deste pronunciamento sobre a
identificacao de obrigacdo de desempenho.

Exemplo 10 — Produtos e servicos nao siao distintos

Caso

EI45.

El46.

EI47.

EI48.

Caso

A — Integracao significativa de servicos

Uma empreiteira celebra um contrato para construir um hospital para cliente. A entidade é
responsavel pela administracdo geral do projeto e identifica vdarios produtos e servigos
compromissados, incluindo engenharia, desobstrucdo do local, fundagdo, aquisicoes,
construgdo da estrutura, tubulacdo e fiacdo, instalacdo de equipamentos e acabamento.

Os produtos e servicos prometidos podem ser diferenciados, de acordo com o item 27(a) deste
pronunciamento. Ou seja, o cliente pode beneficiar-se dos produtos e servigos por si s6 ou
juntamente com outros recursos imediatamente disponiveis. Isso € comprovado pelo fato de
que a entidade, ou seus concorrentes, vende, regularmente, muitos desses produtos e servicos
separadamente a outros clientes. Além disso, o cliente pode gerar beneficio econdmico dos
produtos e servigos individuais ao utilizar, consumir, vender ou manter esses produtos ou
Servigos.

Contudo, os compromissos de transferir produtos e servicos ndo sdo identificiveis
separadamente, de acordo com o item 27(b) deste pronunciamento (com base nos fatores do
item 29 deste pronunciamento). Isso é comprovado pelo fato de que a entidade presta um
servigo significativo de integrar os produtos e servigos (os insumos) ao hospital (a producao
combinada) para os quais o cliente contratou.

Devido a ambos os critérios do item 27 deste pronunciamento ndo serem atendidos, os
produtos e servicos nao sao distintos. A entidade contabiliza todos os produtos e servi¢os no

contrato como uma Unica obrigaciao de desempenho.

B - Integracio significativa de servicos

EI48A. A entidade contrata com cliente que a venda de varias unidades de dispositivo altamente

complexo e especializado. Os termos do contrato exigem que a entidade estabeleca o processo
de fabricacdo, a fim de produzir as unidades contratadas. As especificacdes sdo exclusivas
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para o cliente, com base em projeto personalizado que é de propriedade do cliente e que foram
desenvolvidas sob os termos de contrato separado que nao faz parte da corrente troca que foi
negociada. A entidade € responsdvel pela gestdo global do contrato, o que exige o
desempenho e a integracdo de varias atividades, incluindo aquisicio de materiais,
identificacao e gestdo de subcontratados, e executar a fabrica¢do, a montagem e o0s testes.

EI48B. A entidade avalia os compromissos do contrato e determina que cada um dos dispositivos
prometidos pode ser distinto, de acordo com o item 27(a), porque o cliente pode se beneficiar
de cada dispositivo por conta prépria. Isso ocorre porque cada unidade pode funcionar de
forma independente das outras unidades.

EI48C. A entidade destaca que a natureza de seu compromisso € estabelecer e fornecer o servigo de
produzir o conjunto completo de dispositivos para os quais o cliente contratou de acordo com
as especificacdes do cliente. A entidade considera que é responsavel pela gestdo global do
contrato e para a prestacdo de servico significativo de integracdo dos diferentes bens e
servigos (entradas) em seu servi¢o global e os dispositivos resultantes (a saida combinada) e,
portanto, os dispositivos e os varios bens e servigos inerentes a producdo desses dispositivos
prometidos ndo sdo identificdveis separadamente, de acordo com os itens 27(b) e 29. Nesse
caso, o processo de fabricagcdo fornecido pela entidade € especifico para o seu contrato com o
cliente. Adicionalmente, a natureza do desempenho da entidade e, em particular, o servigo de
integracdo significativa das diversas atividades significa que a alteracdo de uma das
actividades da entidade para produzir os dispositivos tem efeito significativo sobre as outras
actividades necessdrias para produzir os dispositivos altamente complexos e especializados
que as atividades da entidade sdo altamente interdependentes e altamente inter-relacionadas.
Porque o critério do item 27(b) ndo é cumprido, os bens e osservigos que serdo fornecidos
pela entidade ndo sao identificdveis separadamente e, portanto, ndo sao distintos. A entidade
contabiliza todos os produtos e servicos prometidos no contrato como uma tnica obrigacdo de
desempenho.

Exemplo 11 — Determinando se os produtos ou servicos sao distintos
Caso A — Produtos ou servigos distintos

EI49. Um desenvolvedor de software celebra um contrato com cliente para transferir uma licenca de
software, prestar servico de instalacdo e fornecer atualizagdes de software ndo especificadas e
suporte técnico (online e via telefone) pelo periodo de dois anos. A entidade vende a licenga,
o servico de instalacdo e o suporte técnico separadamente. O servico de instalacdo inclui
alteracdo da tela de internet para cada tipo de usudrio (por exemplo, marketing, gerenciamento
de estoques e tecnologia da informagdo). O servico de instalacdo € rotineiramente realizado
por outras entidades e ndo modifica significativamente o software. O software continua
funcional sem as atualizagdes e o suporte técnico.

EI50. A entidade avalia os produtos e servicos prometidos ao cliente para determinar quais produtos
e servigos sao distintos, de acordo com o item 27 deste pronunciamento. A entidade observa
que o software € entregue antes dos outros produtos e servi¢os e continua funcional sem as
atualizacdes e o suporte técnico. O cliente pode se beneficiar das atualizacdes em conjunto
com a licenca de software transferida no inicio do contrato. Dessa forma, a entidade conclui
que o cliente pode beneficiar-se de cada um dos produtos e servicos por si s6 ou juntamente
com os outros produtos e servigos imediatamente disponiveis e que o critério do item 27(a)
deste pronunciamento € atendido.
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EIS1.

EI52.

EIS3.

A entidade também considera os principios e os fatores do item 29 deste pronunciamento e
conclui que a promessa de transferir cada bem e servico ao cliente € separadamente
identificdvel de cada uma das outras promessas (assim, o critério do item 27(b) deste
pronunciamento € atendido). Para chegar a essa determinacdo, a entidade considera que,
embora integra o software no sistema do cliente, os servicos de instalacdo nio afetam
significativamente a capacidade do cliente de usar e se beneficiar da licenca do software,
porque os servigos de instalacdo sdo de rotina e podem ser obtidos a partir de fornecedores
alternativos. As atualizacdes de software nao afetam significativamente a capacidade do
cliente de usar e se beneficiar da licenca de software durante o periodo de licenca. A entidade
observa ainda que nenhum dos bens ou servicos prometidos modifica significativamente ou
personaliza um do outro, nem € a entidade que presta servico significativo de integrar o
software e os servigos na produ¢cdao combinada. Por tltimo, a entidade conclui que o software
e os servicos ndo afetam significativamente entre si e, portanto, ndo siao altamente
interdependentes ou altamente inter-relacionados, porque a entidade é capaz de cumprir sua
promessa de transferir a licenga do software inicial independentemente de sua promessa de
posteriormente fornecer o servico de instalacdo, atualizagdes do software ou suporte técnico.

Com base nessa avaliacdo, a entidade identifica quatro obrigagdes de desempenho no contrato
para os seguintes produtos ou servicos:

(a) licenca de software;
(b) servico de instalacao;
(c) atualizagdes de software; e

(d) suporte técnico.

A entidade aplica os itens 31 a 38 deste pronunciamento para determinar se cada uma das
obrigacdes de desempenho pelo servico de instalacdo, atualizacdes de software e suporte
técnico sdo cumpridas em momento especifico no tempo ou ao longo do tempo. A entidade
também avalia a natureza da promessa da entidade de transferir a licenca de software, de
acordo com o item B58 deste pronunciamento (ver Exemplo 54 nos itens EI276 e E1277).

Caso B — Customizagdo significativa

EI54.

EISS.

Os produtos e servicos prometidos sdo os mesmos do Caso A, exceto que o contrato
especifica que, como parte do servico de instalacdo, o software deve ser substancialmente
customizado para incluir uma nova funcionalidade significativa que possibilite ao software
fazer uma interface com outros aplicativos de software customizados utilizados pelo cliente.
O servico de instalagdo customizado pode ser prestado por outras entidades.

A entidade avalia os produtos e servigos prometidos ao cliente para determinar quais produtos
e servigos sao distintos de acordo com o item 27 deste pronunciamento. A entidade avalia
primeiro se o critério do item 27(a) foi cumprido. Pelas mesmas razdes, como no caso A, a
entidade determina que a licenca do software, instalacdo, atualiza¢des e suporte técnico a cada
item atende esse critério. A entidade em seguida avalia se o critério no item 27(b) foi
cumprido avaliando os principios e os fatores do item 29. A entidade observa que os termos
do contrato resultam no compromisso de prestar um servigo significativo de integrar o
software licenciado ao sistema de software existente, prestando um servico de instalacdo
customizado conforme especificado no contrato. Em outras palavras, a entidade estd usando a
licenca e o servico de instalacdo customizado como insumos para produzir um produto
combinado (ou seja, um sistema de software integrado e funcional) especificado no contrato
(ver item 29(a) deste pronunciamento). O software € significativamente modificado e
customizado pelo servigco (ver item 29(b) deste pronunciamento). Consequentemente a
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entidade determina que o compromisso de transferir a licenca ndo € separadamente
identificdvel do servigo de instalacdo customizado e, portanto, o critério do item 27(b) deste
pronunciamento ndo € atendido. Assim, a licenca de software e o servico de instalacio
customizado ndo sdo distintos.

EI56. Com base na mesma andlise no Caso A, a entidade conclui que as atualizacdes de software e o
suporte técnico sdo distintos das outras promessas no contrato.

EI57. Com base nessa avaliacdo, a entidade identifica trés obrigacdes de desempenho no contrato
para os seguintes produtos ou servicos:

(a) servico de instalacdo customizado (que inclui a licenca de software) customizacdo de
software (que compreende a licenga para o software e o servico de instalacdo
personalizado);

(b) atualizagdes de software; e

(c) suporte técnico.

EI58. A entidade aplica os itens 31 a 38 deste pronunciamento para determinar se cada obrigacao de
desempenho ¢ satisfeita em momento especifico no tempo ou ao longo do tempo.

Caso C — Compromisso € identificdvel separadamente (instalagao)

EIS8A. A entidade contrata com cliente para vender um equipamento e servico de instalacdo. O
equipamento estd operacional, sem qualquer personalizacio ou modificacdo. A instalacdo

necessdria ndo é complexa e é capaz de ser realizada por vdrios prestadores de servicos
alternativos.

EI58B. A entidade identifica dois produtos e servigcos prometidos no contrato: (a) equipamento e (b)
instalacdo. A entidade avalia os critérios estabelecidos no item 27 para determinar se cada
promessa de bem ou de servico € distinta. A entidade determina que o equipamento e a
instalacdo isoladamente satisfazem o critério previsto no item 27(a). O cliente pode se
beneficiar do equipamento por conta propria, usando-o ou revendendo-o por valor maior do
que valor de sucata, ou em conjunto com outros recursos prontamente disponiveis (por
exemplo, servicos de instalacdo disponiveis a partir de fornecedores alternativos). O cliente
também pode se beneficiar dos servigos de instalacdo, juntamente com outros recursos que o
cliente ja tenha obtido a partir da entidade (por exemplo, o equipamento).

EIS8C. A entidade ainda determina que seus compromissos de transferir o equipamento e fornecer
os servigos de instalagdo sdo identificiveis separadamente (de acordo com o item 27(b). A
entidade considera os principios e os fatores do item 29 na determinacdo de que o
equipamento e os servigos de instalagdo ndo sdo entradas para um item combinado nesse
contrato. Nesse caso, cada um dos fatores do item 29 contribui para, mas nio ¢é
individualmente determinante, a conclusdo de que o equipamento e os servicos de instalagdo
sdo identificdveis separadamente como se segue:

(a) a entidade nao esta fornecendo servico de integracdo significativo. Isto é, a entidade
prometeu entregar o equipamento e, em seguida, instald-lo; a entidade pode cumprir sua
promessa de transferir o equipamento separadamente de sua promessa de instald-lo
posteriormente. A entidade ndo prometeu combinar 0 equipamento e 0s servicos de
instalacdo na forma que iria transforma-los em produto combinado;

(b) os servicos de instalacdo da entidade ndo vao personalizar significativamente ou
modificar significativamente o equipamento;
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(c) embora o cliente possa se beneficiar com os servigos de instalacdo somente depois de ter
obtido o controle do equipamento, os servicos de instalagdo nao afetam
significativamente o equipamento porque a entidade € capaz de cumprir sua promessa de
transferir o equipamento independentemente do sua promessa de fornecer os servigos de
instalacio. Uma vez que o equipamento e os servicos de instalacido ndo afetam
significativamente um ao outro, eles ndo sdo altamente interdependentes ou altamente
inter-relacionados. Com base nessa avaliacdo, a entidade identifica duas obrigacdes de
desempenho decorrentes do contrato para os seguintes produtos ou servigos:

(1) equipamento; e

(i1) servicos de instalacao.

EI5S8D. A entidade aplica os itens 31 a 38 para determinar se cada obrigacdo de desempenho ¢é
satisfeita em um momento no tempo ou ao longo do tempo.

Caso D — Compromisso € identificavel separadamente (restricao contratual)

EI58E. Suponha os mesmos fatos, tal como no casop C, exceto que o cliente estd contratualmente
obrigado a usar os servigos de instalacao da entidade.

EI5S8F. A exigéncia contratual para usar servicos de instalagdo da entidade nao altera a avaliagao de
se os bens e os servicos prometidos sdo distintos nesse caso. Isto é porque a exigéncia
contratual da entidade usar servigos de instalacdo ndo altera as caracteristicas dos bens ou
servicos, nem altera os compromissos da entidade para o cliente. Apesar do cliente ser
obrigado a utilizar os servicos de instalacdo da entidade, o equipamento e os servigos de
instalacdo sdo capazes de ser distintos (ou seja, cada um deles atende ao critério no item
27(a)) e os compromissos da entidade para fornecer o equipamento e a prestagao de servigos
de instalacdo sdo cada um identificdvel separadamente, ou seja, cada um deles preenche o
critério no item 27(b). A andlise da entidade a esse respeito € consistente com a do caso C.

Caso E — Compromisso € identificdvel separadamente (material de consumo)

EI5S8G. A entidade contrata com cliente para fornecer equipamento de prateleira (isto €, o
equipamento estd em funcionamento, sem qualquer significativa personalizacio ou
modificagcdo) e para fornecer material de consumo especializado para uso no equipamento em
intervalos predeterminados ao longo dos préximos trés anos. Os mateeriais de consumo sao
produzidos apenas pela entidade, mas sao vendidos separadamente pela entidade.

EI5S8H. A entidade determina que o cliente pode se beneficiar do equipamento em conjunto com os
materiais de consumo disponiveis prontamente. Os materiais de consumo estdo prontamente
disponiveis, de acordo com o item 28, porque eles sdo regularmente vendidos separadamente
pela entidade (ou seja, por meio de ordens de reposicdo aos clientes que anteriormente
adquiriram o equipamento). O cliente pode se beneficiar dos materiais de consumo que serao
entregues nos termos do contrato, juntamente com o equipamento entregue que € transferido
para o cliente inicialmente sob contrato. Portanto, o equipamento e os materiais de consumo
sdo distintos um do outro, em conformidade com o item 27(a).

EI58I. A entidade determina que seus compromissos de transferir o equipamento e para fornecer
material de consumo ao longo do periodo de trés anos sdo cada um identificavel
separadamente de acordo com o item 27(b). Ao determinar que o equipamento € os materiais
de consumo ndo sdo entradas para um item combinado neste contrato, a entidade considera
que nao esta fornecendo servigo de integracdo significativo que transforma o equipamento e
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os materiais de consumo como produto combinado. Adicionalmente, nem o equipamento
nem os materiais de consumo sdo significativamente personalizados ou modificados por
outro. Finalmente, a entidade conclui que os equipamentos e materiais de consumo ndo sao
altamente interdependentes ou altamente interrelacionados porque eles ndo afetam
significativamente um ao outro. Apesar do cliente poder se beneficiar dos materiais de
consumo no presente contrato somente apds ele ter obtido o controle do equipamento (ou seja,
os materiais de consumo nao t€ém nenhum uso sem o equipamento) € 0s materiais de consumo
s@0 necessarios para a fun¢do do equipamento, o equipamento e os materiais de consumo cada
um ndo afeta significativamente o outro. Isso ocorre porque a entidade pode cumprir cada um
de seus compromissos no contrato, independentemente do outro. Ou seja, a entidade pode
cumprir sua promessa de transferir o equipamento, mesmo se o cliente ndo comprasse todos
os materiais de consumo e pode cumprir o seu compromisso de fornecer os materiais de
consumo, mesmo se o cliente adquirisse o equipamento separadamente.

EI58J. Com base nessa avaliacdo, a entidade identifica duas obrigacdes de desempenho decorrentes
do contrato para os seguintes produtos ou servigos:

(a) equipamento; e

(b) materiais de consumo.

EIS8K. A entidade aplica os itens 31 a 38 para determinar se cada obrigacdo de desempenho &
satisfeita em um momento no tempo ou ao longo do tempo.

Exemplo 12 — Promessas explicitas e implicitas em contrato

EI59. Um fabricante vende um produto ao distribuidor (ou seja, seu cliente) que em seguida o
revenderd ao cliente final.

Caso A — Compromisso explicito de servico

EI60. No contrato com o distribuidor, a entidade promete prestar servicos de manuten¢do sem
contraprestacdo adicional (ou seja, “gratuito”) a qualquer parte (ou seja, cliente final) que
compra o produto do distribuidor. A entidade terceiriza a prestacdo dos servigos de
manutencdo a distribuidora e paga a esta um valor pactuado por prestar esses servicos em
nome da entidade. Se o cliente final ndo utiliza os servicos de manutencao, a entidade nao é
obrigada a pagar o distribuidor.

EI61. O contrato com o cliente inclui dois compromissos (a) produtos e (b) servicos de manutengao.
A promessa de servigos de manuteng¢do € uma promessa de transferir produtos ou servigos no
futuro e € parte da troca negociada entre a entidade e o distribuidor. A entidade avalia se cada
bem ou servigo € distinto de acordo com o item 27. A entidade determina que tanto o produto
e os servicos de manutencdo cumprem o critério no item 27(a). A entidade regularmente
vende o produto em base individual, o que indica que o cliente pode se beneficiar do produto
por conta propria. O cliente pode se beneficiar dos servigos de manuten¢do em conjunto com
o recurso do cliente ja obtido a partir da entidade (ou seja o produto).

EI61A. A entidade determina ainda que seus compromissos de transferir o produto e fornecer os
servicos de manutencao sdo identificiveis separadamente (de acordo com o item 27(b)) com
base nos principios e nos fatores do item 29. O produto e a manutencio de servi¢os nio sdo
entradas para item de combinado no contrato. A entidade ndo estd fornecendo servigo de
integracdo significativa porque a presenca do produto e 0s servigos juntos nesse contrato nao
resultam em qualquer adicional ou funcionalidade combinada. Além disso, nem o produto
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nem os servicos modificam ou personalizam um ao outro. Por ultimo, o produto e os servigos
de manutengdo nao sao altamente interdependente ou altamente interligados porque a entidade
pode cumprir cada um dos compromissos do contrato independentemente dos seus esforcos
para cumprir o outro (ou seja, a entidade pode transferir o produto, mesmo se o cliente
declinasse dos servicos de manutencdo e € capaz de fornecer servigcos de manutencdo em
relacdo aos produtos vendidos anteriormente por meio de outro distribuidor). A entidade
também observa, ao aplicar o principio do item 29, que o compromisso da entidade para
fornecer manutencdo ndo € necessdria para que o produto continue a fornecer beneficio
significativo para o cliente. Por conseguinte, a entidade atribui parte do preco da operacao
para cada uma das duas obrigacdes de desempenho (ou seja, o produto e os servigos de
manutengdo) no contrato.

Caso B — Compromisso implicito de servi¢o

EI62.

EI63.

Caso

El64.

EI6S.

A entidade tem prestado historicamente servicos de manutencdo sem contraprestacdao
adicional (ou seja, “gratuito”) a clientes finais que compram o produto da entidade por meio
do distribuidor. A entidade nao promete explicitamente servicos de manutencdo durante as
negociagdes com o distribuidor, e o contrato final entre a entidade e o distribuidor ndo
especifica os termos e condi¢des por esses Servigos.

Entretanto, com base em sua prética comercial usual, a entidade determina no inicio do
contrato que assumiu uma promessa implicita de prestar servi¢cos de manutengdo como parte
da troca negociada com o distribuidor. Isto €, as praticas passadas da entidade de prestar esses
servigos criam expectativas validas sobre os clientes da entidade (ou seja, o distribuidor e os
clientes finais) de acordo com o item 24 deste pronunciamento. Consequentemente, a entidade
avalia se o compromisso de servicos de manutencdo é obrigacdo de desempenho. Pelas
mesmas razdes do caso A, a entidade determina que o produto e os servigos de manutengdo
s@o obrigacdes de desempenho separadas.

C — Servicos ndo sdo obrigacdo de desempenho

No contrato com o distribuidor, a entidade ndo promete prestar quaisquer servicos de
manutencdo. Além disso, a entidade normalmente ndo presta servicos de manutencio e,
portanto, as praticas comerciais usuais da entidade, politicas publicadas e declaragoes
especificas na época da celebracdo do contrato ndo criaram uma promessa implicita para
fornecer produtos ou servigos a seus clientes. A entidade transfere o controle do produto ao
distribuidor e, portanto, o contrato estd concluido. Contudo, antes da venda ao cliente final, a
entidade faz uma oferta para prestar servicos de manutencao a qualquer parte que comprar o
produto por meio do distribuidor sem um compromisso de contraprestacdo adicional.

A promessa de manutencdo ndo estd incluida no contrato entre a entidade e o distribuidor no
inicio do contrato. Ou seja, de acordo com o item 24 deste pronunciamento, a entidade ndo se
compromete, explicita ou implicitamente, a prestar servigos de manutencdo ao distribuidor ou
ao cliente final. Consequentemente, a entidade nao identifica o compromisso de prestar
servicos de manutencdo como obrigacdo de desempenho. Em vez disso, a obrigacio de prestar
servicos de manutencdo é contabilizada de acordo com o pronunciamento CPC 25 —
Provisoes, Passivos Contingentes e Ativos Contingentes.

Caso C — Servico nao € compromisso de servigo
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EI65A. Embora os servicos de manuten¢do ndo sejam um servico prometido no atual contrato, em
futuros contratos com clientes, a entidade tem de avaliar se criou uma pratica de negdécios
resultando em compromisso implicito de fornecer servigos de manutencao.

Obrigaciao de desempenho satisfeita ao longo do tempo

EI66.Os exemplos 13 a 17 ilustram os requisitos dos itens 35 a 37 e B2 a B13 deste
pronunciamento sobre obriga¢des de desempenho satisfeitas ao longo do tempo. Além disso,
0s requisitos seguintes estdo ilustrados nesses exemplos:

(a) nos itens 35(a) e B3 e B4 deste pronunciamento sobre quando o cliente simultaneamente
recebe e consome os beneficios fornecidos pelo desempenho da entidade conforme a
entidade os fornece (Exemplos 13 e 14);

(b) nos itens 35(c), 36 e 37 e B6 a B13 deste pronunciamento sobre o desempenho da
entidade que ndo cria um ativo com uso alternativo e o direito exequivel da entidade a
pagamento por desempenho concluido até a presente data (Exemplos 14 a 17); e

(c) no item 38 deste pronunciamento sobre obrigacdes de desempenho satisfeitas em
momento especifico no tempo (Exemplo 17).

Exemplo 13 —Cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios

EI67. Uma entidade celebra um contrato para prestar servicos de processamento de folha de
pagamentos mensal ao cliente durante um ano.

EI68. Os servigos de processamento da folha de pagamentos prometidos sdo contabilizados como
uma Unica obrigacdo de desempenho, de acordo com o item 22(b) deste pronunciamento. A
obrigacdo de desempenho € satisfeita ao longo do tempo de acordo com o item 35(a) deste
pronunciamento porque o cliente simultaneamente recebe e consome os beneficios do
desempenho da entidade em processar cada transa¢do da folha de pagamentos conforme e
quando cada transagdo € processada. O fato de que outra entidade ndo precisaria refazer os
servigos de processamento de folha de pagamentos pelo servico que a entidade prestou até a
presente data também demonstra que o cliente simultaneamente recebe e consome o0s
beneficios do desempenho da entidade conforme esta os realiza. (A entidade desconsidera
quaisquer limitacOes préticas sobre transferir a obrigacdo de desempenho remanescente,
incluindo atividades de elaboragdo que precisariam ser realizadas por outra entidade.) A
entidade reconhece a receita ao longo do tempo mensurando seu progresso até a satisfacdo
completa dessa obrigacdo de desempenho, de acordo com os itens 39 a 45 e B14 a B19 deste
pronunciamento.

Exemplo 14 — Avaliacio de uso alternativo e direito a pagamento

EI69. Uma entidade celebra um contrato com o cliente para prestar servico de consultoria para a
entidade fornecer ao cliente um parecer profissional. O parecer profissional refere-se a fatos e
circunstancias especificos ao cliente. Se o cliente fosse rescindir o contrato de consultoria por
motivos que ndo sejam o descumprimento da promessa por parte da entidade, o contrato exige
que o cliente remunere a entidade por seus custos incorridos mais a margem de 15%. A
margem de 15% aproxima-se da margem de lucro que a entidade aufere em contratos
similares.

EI70. A entidade considera os critérios do item 35(a) deste pronunciamento e os requisitos dos itens
B3 e B4 deste pronunciamento para determinar se o cliente recebe e consome

simultaneamente os beneficios pelo desempenho da entidade. Se a entidade for incapaz de
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EI71.

EI72.

cumprir sua obrigacdo e o cliente tiver contratado outra firma de consultoria para fornecer o
parecer, a outra firma de consultoria precisaria refazer substancialmente o trabalho que a
entidade havia realizado até a presente data, pois a outra firma de consultoria ndo teria o
beneficio de qualquer trabalho em andamento realizado pela entidade. A natureza do parecer
profissional € tal que o cliente receberd os beneficios do desempenho pela entidade somente
quando receber o parecer profissional. Consequentemente, a entidade conclui que o critério do
item 35(a) deste pronunciamento ndo € atendido.

Contudo, a obrigagdo de desempenho da entidade atende ao critério do item 35(c) deste
pronunciamento e € uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo devido aos
seguintes fatores:

(a) de acordo com os itens 36 e B6 a B8 deste pronunciamento, o desenvolvimento do
parecer profissional ndo cria um ativo com uso alternativo para a entidade porque o
parecer profissional refere-se a fatos e circunstancias especificos para o cliente. Portanto,
existe uma limitacdo pratica na capacidade de a entidade direcionar prontamente o ativo a
outro cliente;

(b) de acordo com os itens 37 e B9 a B13 deste pronunciamento, a entidade tem um direito
exequivel a pagamento por seu desempenho concluido até a presente data devido a seus
custos mais uma margem razodvel, que se aproxima da margem de lucro em outros
contratos.

Consequentemente, a entidade reconhece a receita ao longo do tempo, mensurando o
progresso até a satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho, de acordo com os itens 39 a
45 e B14 a B19 deste pronunciamento.

Exemplo 15 — Ativo nao tem uso alternativo para a entidade

EI73.

EI74.

EI75.

EI76.

Uma entidade celebra um contrato com uma agéncia governamental para construir um satélite
especializado. A entidade constréi satélites para diversos clientes, tais como governos e
entidades comerciais. O projeto e a construcdo de cada satélite diferem significativamente,
com base nas necessidades de cada cliente e no tipo de tecnologia que serd incorporada ao
satélite.

No inicio do contrato, a entidade avalia se sua obrigacao de desempenho de construir o
satélite € uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo de acordo com o item
35 deste pronunciamento.

Como parte dessa avaliacdo, a entidade considera se o satélite em seu estado completo terd
uso alternativo para a entidade. Embora o contrato ndo impeca a entidade de direcionar o
satélite concluido para outro cliente, a entidade incorreria em custos significativos para
reelaborar o projeto e a funcdo do satélite para direcionar esse ativo a outro cliente.
Consequentemente, o ativo ndo tem uso alternativo para a entidade (ver itens 35(c), 36 ¢ B6 a
B8 deste pronunciamento) porque o projeto especifico para o cliente do satélite limita a
capacidade pratica da entidade de direcionar prontamente o satélite para outro cliente.

Para que a obrigacdo de desempenho da entidade seja satisfeita ao longo do tempo durante a
construcdo do satélite, o item 35(c) deste pronunciamento também exige que a entidade tenha
direito exequivel a pagamento por desempenho concluido até a presente data. Essa condi¢do
ndo esté ilustrada neste exemplo.

Exemplo 16 - Direito exequivel a pagamento por desempenho concluido até a presente data
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EI77.Uma entidade celebra um contrato com o cliente para construir um equipamento. O
cronograma de pagamento no contrato especifica que o cliente deve efetuar o adiantamento no
inicio do contrato de 10% do preco do contrato, pagamentos regulares ao longo do periodo de
construgdo (totalizando 50% do preco do contrato) e o pagamento final de 40% do preco do
contrato apds a construgdo estar concluida e o equipamento ter sido aprovado nos testes de
desempenho estabelecidos. Os pagamentos ndo sdo restituiveis, exceto se a entidade deixar de
cumprir o compromisso. Se o cliente rescinde o contrato, a entidade tem direito somente a
reter quaisquer pagamentos por progresso recebidos do cliente. A entidade nao possui outros
direitos de compensacgdo do cliente.

EI78. No inicio do contrato, a entidade avalia se sua obriga¢do de construir o equipamento ¢ uma
obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo, de acordo com o item 35 deste
pronunciamento.

EI79. Como parte dessa avaliacdo, a entidade considera se possui direito exequivel a pagamento por
desempenho concluido até a presente data de acordo com os itens 35(c), 37 e B9 a B13 deste
pronunciamento se o cliente rescindisse o contrato por motivos que nao fossem o
descumprimento da promessa por parte da entidade. Ainda que os pagamentos efetuados pelo
cliente ndo sejam restituiveis, ndo se espera que o valor acumulado desses pagamentos, em
todas as €pocas ao longo do contrato, pelo menos corresponda ao valor que seria necessirio
para remunerar a entidade pelo desempenho concluido até a presente data. Isso porque, em
diversas épocas durante a constru¢do, o valor acumulado da contraprestacao paga pelo cliente
pode ser inferior ao preco de venda do equipamento parcialmente concluido nessa época.
Consequentemente, a entidade nao tem direito a pagamento pelo desempenho concluido até a
presente data.

EI80. Devido a entidade nao ter direito a pagamento por desempenho concluido até a presente data,
a obrigacdo de desempenho da entidade ndo € satisfeita ao longo do tempo, de acordo com o
item 35(c) deste pronunciamento. Assim, a entidade ndo precisa avaliar se o equipamento
teria uso alternativo para ela. A entidade também conclui que isso ndo atende aos critérios do
item 35(a) ou (b) deste pronunciamento e, portanto, a entidade contabiliza a construcdo do
equipamento como obrigacdo de desempenho satisfeita em momento especifico no tempo, de
acordo com o item 38 deste pronunciamento.

Exemplo 17 — Avaliando se a obrigacao de desempenho ¢ satisfeita em momento especifico no
tempo ou ao longo do tempo

EI81. Uma entidade estd desenvolvendo um complexo residencial com vérias unidades. O cliente
celebra o contrato de venda vinculante com a entidade para a unidade especifica que estd em
constru¢do. Cada unidade tem planta baixa e metragem similares, mas outros atributos das
unidades sdo diferentes (por exemplo, a localizacao da unidade dentro do complexo).

Caso A — Entidade ndo tem direito exequivel a pagamento por desempenho concluido até a
presente data

EI82. O cliente paga um depdsito por ocasido da celebragdo do contrato e o depdsito € restituivel
somente se a entidade ndo concluir a construcdo da unidade de acordo com o contrato. O
remanescente do preco do contrato deve ser pago por ocasido da conclusdo do contrato
quando o cliente obtém a posse fisica da unidade. Se o cliente violar o contrato antes da
conclusdo da unidade, a entidade somente tem o direito de reter o depdsito.
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EIg3.

Caso
data

EI84.

EIRS.

EIg6.

EIg87.

EI8S.

No inicio do contrato, a entidade aplica o item 35(c) deste pronunciamento para determinar se
sua promessa de construir e transferir a unidade ao cliente é uma obrigacdo de desempenho
satisfeita ao longo do tempo. A entidade determina que ndo tem direito exequivel a
pagamento por desempenho concluido até a presente data porque, até que a constru¢do da
unidade seja concluida, a entidade somente tem direito ao depdsito pago pelo cliente. Devido
a entidade nao ter direito a pagamento pela obra concluida até a presente data, a obrigagcao de
desempenho da entidade ndo é uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo, de
acordo com o item 35(c) deste pronunciamento. Em vez disso, a entidade contabiliza a venda
da unidade como obrigacdo de desempenho satisfeita em momento especifico no tempo, de
acordo com o item 38 deste pronunciamento.

B — Entidade tem direto exequivel a pagamento por desempenho concluido até a presente

O cliente paga um depodsito ndo restituivel por ocasido da celebracdo do contrato e efetua
pagamento por progresso durante a constru¢do da unidade. O contrato possui termos
substanciais que impedem a entidade de ser capaz de direcionar a unidade a outro cliente.
Além disso, o cliente ndo tem o direito de rescindir o contrato, exceto se a entidade deixar de
cumprir o compromisso. Se o cliente ndo cumprir suas obrigacdes deixando de efetuar os
pagamentos por progresso prometidos conforme e quando forem devidos, a entidade tem
direito a totalidade da contraprestacdo prometida no contrato se concluir a construcdo da
unidade. Os tribunais mantiveram anteriormente direitos similares que dao direito as
incorporadoras de exigir o cumprimento por parte do cliente, desde que a entidade cumpra
suas obrigacdes previstas no contrato.

No inicio do contrato, a entidade aplica o item 35(c) deste pronunciamento para determinar se
sua promessa de construir e transferir a unidade ao cliente é uma obrigacdo de desempenho
satisfeita ao longo do tempo. A entidade determina que o ativo (a unidade) criada por meio do
desempenho da entidade ndo possui uso alternativo para ela porque o contrato a impede de
transferir a unidade especifica a outro cliente. A entidade nao considera a possibilidade de
rescindir o contrato ao avaliar se ela é capaz de direcionar o ativo a outro cliente.

A entidade também tem direito ao pagamento por desempenho concluido até a presente data,
de acordo com os itens 37 e B9 a B13 deste pronunciamento. Isso porque se o cliente deixar
de cumprir suas obrigagdes, a entidade tem direito exequivel a totalidade da contraprestacao
prometida de acordo com o contrato, se ela continuar a cumprir seu Compromisso.

Portanto, os termos do contrato e as praticas na jurisdicdo legal indicam que existe direito a
pagamento por desempenho concluido até a presente data. Consequentemente, os critérios do
item 35(c) deste pronunciamento sdo atendidos e a entidade tem obrigacdo de desempenho
que ela satisfaz ao longo do tempo. Para reconhecer receita por essa obrigacdo de desempenho
ao longo do tempo, a entidade mensura seu progresso até a satisfacdo completa de sua
obrigacdo de desempenho, de acordo com os itens 39 a 45 e B14 a B19 deste pronunciamento.

Na construcdo de complexo residencial com vdrias unidades, a entidade pode ter muitos
contratos com clientes individuais para a constru¢do de unidades individuais dentro do
complexo. A entidade deve contabilizar cada contrato separadamente. Entretanto, dependendo
da natureza da construgdo, o desempenho por parte da entidade de realizar as obras iniciais de
constru¢do (ou seja, a fundagcdo e a estrutura bdsica), bem como a constru¢do de dreas
comuns, pode precisar ser refletido ao mensurar seu progresso para a satisfacdo completa de
suas obrigacdes de desempenho em cada contrato.
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Caso
data

EIR9.

EI90.

C — Entidade tem direito exequivel a pagamento por desempenho concluido até a presente

Os mesmos fatos do Caso B aplicam-se ao Caso C, exceto que, em caso de inadimpléncia do
cliente, a entidade pode exigir o cumprimento por parte do cliente, conforme requerido pelo
contrato, ou a entidade pode cancelar o contrato em troca do ativo em construcao e o direito a
multa proporcional ao preco do contrato.

Nao obstante o fato de que a entidade pode cancelar o contrato (sendo que nesse caso a
obrigacdo do cliente perante a entidade estaria limitada a transferéncia do controle do ativo
parcialmente concluido a entidade e ao pagamento da multa estabelecida), a entidade tem
direito ao pagamento por desempenho concluido até a presente data porque ela também
poderia escolher executar seus direitos para o pagamento integral de acordo com o contrato. O
fato de que a entidade pode escolher cancelar o contrato no caso do cliente ndo cumprir suas
obrigagdes ndo afeta essa avaliagdo (ver item Bl deste pronunciamento), desde que os
direitos da entidade de exigir do cliente que continue a cumprir suas obriga¢des, conforme
requerido pelo contrato (ou seja, pagar a contraprestacdo prometida), sejam exequiveis.

Mensuracao do progresso para satisfacao completa de obrigacio de desempenho

EI91.

Os exemplos 18 e 19 ilustram os requisitos dos itens 39 a 45 deste pronunciamento de
mensurar o progresso para a satisfacdo completa de obrigacdo de desempenho satisfeita ao
longo do tempo. O exemplo 19 também ilustra os requisitos do item B19 deste
pronunciamento sobre materiais ndo instalados quando os custos incorridos nao sdo
proporcionais ao progresso da entidade ao satisfazer a obrigacdo de desempenho.

Exemplo 18 — Mensuracao do progresso ao disponibilizar produtos ou servicos

EI92.

EI93.

EI94.

Uma entidade, proprietdria e administradora de academias, celebra um contrato com o cliente
por um ano de acesso a quaisquer de suas academias. O cliente pode fazer uso ilimitado das
academias e compromete-se a pagar $ 100 por més.

A entidade conclui que sua promessa ao cliente € prestar o servico de disponibilizar as
academias para o cliente utilizar como e quando ele desejar. Isso porque o quanto o cliente
utiliza as academias ndo afeta a quantidade dos produtos e servicos remanescentes a qual o
cliente tem direito. A entidade conclui que o cliente simultaneamente recebe e consome 0s
beneficios do desempenho da entidade conforme ela cumpre suas obrigagdes ao disponibilizar
as academias. Consequentemente, a obrigacdo de desempenho da entidade é satisfeita ao
longo do tempo, de acordo com o item 35(a) deste pronunciamento.

A entidade também conclui que o cliente beneficia-se do servigco da entidade de disponibilizar
as academias plenamente durante todo o ano, ou seja, o cliente beneficia-se de ter as
academias disponiveis, independentemente de utilizd-las ou ndo. Consequentemente, a
entidade conclui que a melhor mensuracdo do progresso para a satisfacdo completa da
obrigacdo de desempenho ao longo do tempo é a mensuracdo com base no tempo e reconhece
a receita pelo método linear ao longo de todo o ano a $ 100 por més.

Exemplo 19 — Materiais nao instalados

EI95.

Em novembro de 20X2, uma entidade celebra um contrato com um cliente para restaurar um
edificio de trés andares e instalar novos elevadores pela contraprestacdo total de $ 5 milhoes.
O servico de restauragdo prometido, incluindo a instalacio de elevadores, € uma obrigagcao de
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desempenho tnica satisfeita ao longo do tempo. Os custos totais esperados siao de $ 4
milhdes, incluindo $ 1,5 milhdo pelos elevadores. A entidade atua como principal, de acordo
com os itens B34— B38 deste pronunciamento, pois obtém o controle dos elevadores antes que
eles sejam transferidos ao cliente.

EI96. Segue abaixo o resumo do preco da transacdo e dos custos esperados:

$
Preco da transagao 5.000.000
Custos esperados:
Elevadores 1.500.000
Outros custos 2.500.000
Total dos custos esperados 4.000.000

EI97. A entidade utiliza o método de entrada baseado em custos incorridos para mensurar seu
progresso para a satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho. A entidade avalia se os
custos incorridos para adquirir os elevadores sd@o proporcionais ao progresso da entidade em
satisfazer a obrigacdo de desempenho, de acordo com o item B19 deste pronunciamento. O
cliente obtém o controle dos elevadores quando eles sdo entregues no local em dezembro de
20X2, ainda que os elevadores ndo sejam instalados até junho de 20X3. Os custos de adquirir
os elevadores ($ 1,5 milhdo) sdo significativos em relagdo ao total dos custos esperados para
satisfazer completamente a obrigacdo de desempenho ($ 4 milhdes). A entidade ndo estd
envolvida no projeto ou fabricagcdo dos elevadores.

EI98. A entidade conclui que incluir os custos para adquirir os elevadores na mensuragdo de
progresso iria superavaliar a extensdo do desempenho da entidade. Consequentemente, de
acordo com o item B19 deste pronunciamento, a entidade ajusta sua mensuracgio de progresso
de modo a excluir os custos da aquisi¢do dos elevadores da mensuracdo dos custos incorridos
e do preco da transacdo. A entidade reconhece receita pela transferéncia dos elevadores no
valor equivalente aos custos de aquisicao (ou seja, margem zero).

EI99. Em 31 de dezembro de 20X2, a entidade observa que:
(a) outros custos incorridos (excluindo os elevadores) sdo de $ 500.000; e
(b) o desempenho esta 20% concluido (ou seja, $ 500.000 + $ 2.500.000).

EI100. Consequentemente, em 31 de dezembro de 20X2, a entidade reconhece o seguinte:

$
Receita 2.200.000(a)
Custo dos produtos vendidos 2.000.000(b)
Lucro 200.000

(a) A receita reconhecida é calculada como (20% x $ 3.500.000) + $ 1.500.000. ($ 3.500.000 corresponde ao
preco da transagdo de $ 5.000.000 — $ 1.500.000 de custos dos elevadores.)
(b) O custo dos produtos vendidos é de $ 500.000 de custos incorridos + $ 1.500.000 de custos dos elevadores.

Contraprestacao variavel

EI101. Os exemplos 20 e 21 ilustram os requisitos dos itens 50 a 54 deste pronunciamento sobre
identificacdo de contraprestacdo varidvel.
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Exemplo 20 — Multa da origem a contraprestacao variavel

EI102.

EI103.

EI104.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente para construir um ativo por $ 1 milhdo.
Além disso, os termos do contrato incluem a multa de $ 100.000 se a construcéo nao estiver
concluida dentro de trés meses a contar da data especificada no contrato.

A entidade conclui que a contraprestagdo prometida no contrato inclui o valor fixo de $
900.000 e o valor variavel de $ 100.000 (resultante da multa).

A entidade estima a contraprestacdo varidvel de acordo com os itens 50 a 54 deste
pronunciamento e considera os requisitos dos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre
estimativas limitadoras de contraprestagcdo varidvel.

Exemplo 21 — Estimativa de contraprestacao variavel

EI105.

EI106.

EI107.

EI108.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente para construir um ativo customizado. O
compromisso de transferir o ativo ¢ uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do
tempo. A contraprestacdo prometida é de $ 2,5 milhdes, mas esse valor serd reduzido ou
aumentado dependendo do tempo de conclusdo do ativo. Especificamente, para cada dia
ap6s 31 de marco de 20X7 que o ativo ndo estiver concluido, a contraprestacdo prometida é
reduzida em $ 10.000. Para cada dia antes de 31 de margo de 20X7 que o ativo estiver
concluido, a contraprestagdo prometida é aumentada em $ 10.000.

Além disso, por ocasido da conclusao do ativo, um terceiro deve inspecionar o ativo e
atribuir uma classificacdo com base nas métricas definidas no contrato. Se o ativo receber a
classificagao especificada, a entidade tem direito ao bonus de incentivo de $ 150.000.

Ao determinar o preco da transacdo, a entidade elabora uma estimativa separada para cada
elemento da contraprestacdo varidvel a qual a entidade tem direito, utilizando os métodos de
estimativa descritos no item 53 deste pronunciamento:

(a) a entidade decide utilizar o método do valor esperado para estimar a contraprestacao
varidvel associada a multa ou incentivo didrio (ou seja, $ 2,5 milhdes, mais ou menos $
10.000 ao dia). Isso porque esse é o método que a entidade espera que forneca a melhor
previsdo do valor da contraprestacdo ao qual ela terd direito;

(b) a entidade decide utilizar o valor mais provdvel para estimar a contraprestacdo varidvel
associada ao bonus de incentivo. Isso porque existem apenas dois resultados possiveis
($ 150.000 ou $ 0) e esse é o método que a entidade espera que forneca a melhor
previsdo do valor da contraprestacdo ao qual ela tera direito.

A entidade considera os requisitos dos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre estimativas
limitadoras de contraprestacdo varidvel para determinar se a entidade deve incluir parte ou a
totalidade de sua estimativa de contraprestagao varidvel no preco da transacao.

Estimativas limitadoras de contraprestacao variavel

EI109.

Os exemplos 22 a 25 ilustram os requisitos dos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre
estimativas limitadoras da contraprestacdo varidvel. Além disso, os requisitos seguintes
estdo ilustrados nesses exemplos:

(a) noitem 15 deste pronunciamento sobre obrigacdes de restituicao (Exemplo 22);

(b) nos itens B20 a B27 deste pronunciamento sobre vendas com direito de devolugao
(Exemplo 22); e
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(c) nos itens 84 a 86 deste pronunciamento sobre alocacdo da contraprestacdo varidvel a
obrigacdes de desempenho (Exemplo 25).

Exemplo 22 — Direito de devolucao

EIN10.

EIl11.

EIl12.

EIl13.

Ell14.

EIN15.

Uma entidade celebra 100 contratos com clientes. Cada contrato inclui a venda de um
produto por $ 100 (total de 100 produtos x $ 100 = $ 10.000 de contraprestagdo total). O
dinheiro € recebido quando o controle do produto € transferido. A prética usual de negdcios
da entidade é permitir que o cliente devolva qualquer produto ndo utilizado dentro de 30 dias
e receba restituicdo integral. O custo de cada produto para a entidade € de $ 60.

A entidade aplica os requisitos deste pronunciamento a carteira de 100 contratos porque ela
razoavelmente espera que, de acordo com o item 4, os efeitos sobre as demonstragdes
contdbeis resultantes da aplicacdo desses requisitos a carteira nao difiram significativamente
da aplicacdo dos requisitos aos contratos individuais dentro da carteira.

Devido ao contrato permitir ao cliente devolver os produtos, a contraprestacdo recebida do
cliente € varidvel. Para estimar a contraprestacdo varidvel a qual a entidade tem direito, ela
decide utilizar o método do valor esperado (ver item 53(a) deste pronunciamento) porque
esse € o método que a entidade espera que forneca a melhor previsio do valor da
contraprestagdo ao qual ela terd direito. Utilizando o método do valor esperado, a entidade
estima que 97 produtos ndo serdo devolvidos.

A entidade também considera os requisitos dos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre
estimativas limitadoras da contraprestacdo varidvel para determinar se o valor estimado da
contraprestacdo varidvel de $ 9.700 ($ 100 x 97 produtos que ndo se espera que sejam
devolvidos) pode ser incluido no preco da transa¢@o. A entidade considera os fatores no item
57 deste pronunciamento e determina que, embora as devolucdes estejam fora da influéncia
da entidade, ela possui experiéncia significativa em estimar devolugdes para esse produto e
categoria de cliente. Além disso, a incerteza serd solucionada dentro de um prazo curto (ou
seja, o periodo de devolugdo de 30 dias). Assim, a entidade conclui que € altamente provével
que uma reversao significativa no valor acumulado da receita reconhecida (ou seja, $ 9.700)
nao ocorra conforme a incerteza € resolvida (isto €, ao longo do periodo de devolucao).

A entidade estima que os custos para recuperar os produtos ndo sejam relevantes e espera
que os produtos devolvidos possam ser revendidos com lucro.

Por ocasiao da transferéncia de controle dos 100 produtos, a entidade ndo reconhece a
receita de trés produtos que ela espera que sejam devolvidos. Consequentemente, de acordo
com os itens 55 e B21 deste pronunciamento, a entidade deve reconhecer o seguinte:

(a) receitade $9.700 ($ 100 x 97 produtos que nao se espera que sejam devolvidos);

(b) obrigacdo de restitui¢ao de $ 300 ($ 100 restituigdo x 3 produtos que se espera que
sejam devolvidos); e

(c) ativo de $ 180 ($ 60 x 3 produtos por seu direito de recuperar produtos de clientes ao
liquidar a obrigacao de restitui¢do).

Exemplo 23 — Concessao de preco

EIl16.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente, distribuidor, em 1° de dezembro de
20X7. A entidade transfere 1.000 produtos no inicio do contrato pelo prego estabelecido no
contrato de $ 100 por produto (a contraprestacdo total € de $ 100.000). O pagamento do
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EIl17.

cliente € devido quando este vende os produtos aos clientes finais. Geralmente, o cliente da
entidade vende os produtos dentro de 90 dias a partir de sua aquisi¢do. O controle dos
produtos € transferido ao cliente em 1° de dezembro de 20X7.

Com base em suas priticas passadas e para manter seu relacionamento com o cliente, a
entidade antecipa a oferta de concessao de preco a seu cliente, pois isso possibilita ao cliente
descontar o produto e, dessa forma, movimentar o produto por meio da cadeia de
distribuicao. Consequentemente, a contraprestacao no contrato € variavel.

Caso A — Estimativa de contraprestacdo varidvel ndo é restrita

EIN18.

EI119.

EI120.

A entidade tem experiéncia significativa na venda desse produto e produtos similares. Os
dados observdveis indicam que historicamente a entidade oferece a concessdo de preco de
aproximadamente 20% do preco de venda desses produtos. As informacgdes correntes de
mercado sugerem que a reducdo de 20% no preco € suficiente para movimentar os produtos
por meio da cadeia de distribuicdo. A entidade ndo oferece a concessdo de preco
significativamente maior do que 20% ha varios anos.

Para estimar a contraprestacdo varidvel a qual a entidade tem direito, ela decide utilizar o
método do valor esperado (ver item 53(a) deste pronunciamento) porque esse € o método
que a entidade espera que forneca a melhor previsao do valor da contraprestacio ao qual ela
terd direito. Utilizando o método do valor esperado, a entidade estima o preco da transac¢ao
como sendo de $ 80.000 ($ 80 x 1.000 produtos).

A entidade também considera os requisitos dos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre
estimativas limitadoras da contrapresta¢do varidvel para determinar se o valor estimado de
contraprestacdo variavel de $ 80.000 pode ser incluido no preco da transacdo. A entidade
considera os fatores no item 57 deste pronunciamento e conclui que possui experiéncia
anterior significativa com esse produto e informagdes de mercado correntes que apoiam sua
estimativa. Além disso, apesar de alguma incerteza decorrente de fatores fora de sua
influéncia, com base em suas estimativas correntes de mercado, a entidade espera que o
preco seja solucionado dentro de um prazo curto. Assim, a entidade conclui que € altamente
provdvel que uma reversao significativa no valor acumulado da receita reconhecida (ou seja,
$ 80.000) nao ocorra quando a incerteza for resolvida (isto é, quando for determinado o
valor total de concessdes de prego). Consequentemente, a entidade reconhece $ 80.000 como
receita quando os produtos s@o transferidos em 1° de dezembro de 20X7.

Caso B — Estimativa de contraprestacdo varidvel é restrita

EIl21.

EI122.

A entidade tem experiéncia na venda de produtos similares. Contudo, os produtos da
entidade possuem risco elevado de obsolescéncia e a entidade estd sofrendo alta volatilidade
no preco de seus produtos. Os dados observaveis indicam que, historicamente, a entidade
oferece ampla gama de concessdes de precos na faixa de 20% a 60% do preco de venda de
produtos similares. As informacdes correntes de mercado também sugerem que a reducao de
15% a 50% no preco pode ser necessdria para movimentar os produtos por meio da cadeia
de distribuicao.

Para estimar a contraprestacdo varidvel a qual a entidade tem direito, ela decide utilizar o
método do valor esperado (ver item 53(a) deste pronunciamento) porque esse ¢ o método
que a entidade espera que forneca a melhor previsao do valor da contraprestacio ao qual ela
terd direito. Utilizando o método do valor esperado, a entidade estima que serd concedido
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EI123.

um desconto de 40% e, portanto, a estimativa da contraprestacdo variavel é de $ 60.000 ($
60 x 1.000 produtos).

A entidade também considera os requisitos dos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre
estimativas limitadoras da contraprestacio varidvel para determinar se a totalidade ou parte
do valor estimado da contraprestacdo variavel de $ 60.000 pode ser incluido no prego da
transa¢do. A entidade considera os fatores no item 57 deste pronunciamento e observa que o
valor da contraprestacdo € altamente suscetivel a fatores fora da influéncia da entidade (ou
seja, risco de obsolescéncia) e € provavel que a entidade possa ser obrigada a fornecer ampla
gama de concessdes de preco para movimentar os produtos por meio da cadeia de
distribui¢do. Consequentemente, a entidade ndo pode incluir sua estimativa de $ 60.000 (ou
seja, um desconto de 40%) no preco da transagdo porque nao pode concluir que € altamente
provdvel que ndo ocorrerd uma reversdo significativa no valor de receita acumulada
reconhecida. Embora as concessdes de precos histdricas da entidade variem de 20% a 60%,
informacdes de mercado atualmente sugerem que € necessdria a concessao de preco de 15%
a 50%. Os resultados reais da entidade tém sido consistentes com as informagdes de
mercado entdo vigentes em transacOes anteriores e similares. Consequentemente, a entidade
conclui que é altamente provdvel que ndo ocorrerd uma reversdo significativa no valor
acumulado de receita reconhecida se a entidade incluir $ 50.000 no preco da transacdo
(preco de venda de $ 100 e a concessdo de preco de 50%) e, dessa forma, reconhece receita
nesse valor. Portanto, a entidade reconhece a receita de $ 50.000 quando os produtos sdo
transferidos e reavalia as estimativas do preco da transacdo em cada data de relatério até que
a incerteza seja solucionada, de acordo com o item 59 deste pronunciamento.

Exemplo 24 — Incentivo de desconto por volume

El124.

EI125.

EI126.

EIl127.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente em 1° de janeiro de 20X8 para vender o
Produto A por $ 100 para cada unidade. Se o cliente compra mais de 1.000 unidades do
Produto A no ano civil, o contrato especifica que o preco unitidrio € reduzido
retrospectivamente a $ 90 por unidade. Consequentemente, a contraprestacdo no contrato €

variavel.

Para o primeiro trimestre encerrado em 31 de margo de 20X8, a entidade vende 75 unidades
do Produto A ao cliente. A entidade estima que as compras do cliente ndo superem o limite
de 1.000 unidades requeridas para o desconto por volume no ano civil.

A entidade considera os requisitos dos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre estimativas
limitadoras da contraprestacdo varidvel, inclusive os fatores no item 57 deste
pronunciamento. A entidade conclui que tem experiéncia significativa com esse produto e
com o padrdao de compra da entidade. Assim, a entidade conclui que € altamente provavel
que uma reversdo significativa no valor acumulado da receita reconhecida (ou seja, $ 100
por unidade) ndo ocorra quando a incerteza for resolvida (isto é, quando for conhecido o
valor total das compras). Consequentemente, a entidade reconhece a receita de $ 7.500 (75
unidades x $ 100 por unidade) para o trimestre encerrado em 31 de margo de 20X8.

Em maio de 20X8, o cliente da entidade adquire outra empresa e no segundo trimestre
encerrado em 30 de junho de 20X8 a entidade vende o adicional de 500 unidades do Produto
A ao cliente. Em vista do novo fato, a entidade estima que as compras do cliente excedam o
limite de 1.000 unidades para o ano civil e, portanto, € obrigada a reduzir retrospectivamente
o preco por unidade para $ 90.
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EI128.

Consequentemente, a entidade reconhece a receita de $ 44.250 para o trimestre encerrado
em 30 de junho de 20X8. Esse valor é calculado a partir de $ 45.000 para a venda de 500
unidades (500 unidades x $ 90 por unidade) menos a altera¢do no preco da transacdo de $
750 (75 unidades x reducdo de preco de $ 10) para a reducdo de receita referente as unidades
vendidas para o trimestre encerrado em 31 de margo de 20X8 (ver itens 87 e 88 deste
pronunciamento).

Exemplo 25 — Honorario de gestao sujeito a restricao

EI129.

EI130.

EIl31.

EI132.

EI133.

Em 1° de janeiro de 20X8, uma entidade celebra um contrato com um cliente para prestar
servigos de gestdo de ativos por cinco anos. A entidade recebe trimestralmente honoréario de
gestdo de 2% com base nos ativos do cliente sob administracdo ao fim de cada trimestre.
Além disso, a entidade recebe honorario de incentivo com base em desempenho de 20% do
retorno do fundo superior ao retorno de indice de mercado observavel ao longo do periodo
de cinco anos. Consequentemente, tanto o honordrio de gestdo quanto o honorério de
desempenho no contrato sao contrapresta¢ao varidvel.

A entidade contabiliza os servicos como uma tnica obriga¢do de desempenho, de acordo
com o item 22(b) deste pronunciamento, pois estd prestando uma série de servicos diferentes
que sdo praticamente os mesmos e possuem o mesmo padrdo de transferéncia (os servigos
sdo transferidos ao cliente ao longo do tempo e utilizam o mesmo método para mensurar o
progresso, isto €, a mensuracao do progresso com base no tempo).

No inicio do contrato, a entidade considera os requisitos dos itens 50 a 54 deste
pronunciamento sobre estimativas da contraprestacdo varidvel e os requisitos dos itens 56 a
58 deste pronunciamento sobre estimativas limitadoras da contraprestagdo varidvel,
inclusive os fatores no item 57 deste pronunciamento. A entidade observa que a
contraprestacao prometida depende do mercado e, dessa forma, é altamente suscetivel a
fatores fora da influéncia da entidade. Além disso, o honordrio de incentivo tem grande
quantidade e ampla gama de valores de contraprestacdo possiveis. A entidade também
observa que embora tenha experiéncia com contratos similares, essa experiéncia € de pouco
valor preditivo ao determinar o desempenho futuro do mercado. Portanto, no inicio do
contrato, a entidade ndo pode concluir que é altamente provdavel que ndo ocorrerd uma
reversao significativa no valor de receita acumulada reconhecida, se a entidade incluiu sua
estimativa do honorario de gestdo ou do honorério de incentivo no preco da transacgao.

Em cada data de relatério, a entidade atualiza sua estimativa do preco da transacdo.
Consequentemente, no fim de cada trimestre, a entidade conclui que pode incluir no preco
da transacdo o valor real do honordrio de gestdo trimestral devido a incerteza ter sido
resolvida. Entretanto, a entidade conclui que nao pode incluir sua estimativa do honorério de
incentivo no prego da transac@o nessas datas. Isso porque ndo ocorreu uma alteragdo em sua
avaliacdo desde o inicio do contrato — a variabilidade do honorario com base no indice de
mercado indica que a entidade ndo pode concluir que € altamente provdvel que ndo ocorreria
uma reversao significativa no valor acumulado da receita reconhecida se a entidade incluisse
sua estimativa do honorario de incentivo no preco da transacdo. Em 31 de marco de 20X8,
os ativos geridos do cliente sdao $ 100 milhdes. Portanto, o honorario de gestdo trimestral
resultante e o preco da transacdo sdao $ 2 milhdes.

No fim de cada trimestre, a entidade aloca o honordrio de gestdo trimestral aos diferentes
servicos prestados durante o trimestre de acordo com os itens 84(b) e 85 deste
pronunciamento. Isso porque o honorario refere-se especificamente aos esforcos da entidade
para transferir os servi¢os daquele trimestre, que sao diferentes dos servigos prestados em
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outros trimestres, e a alocacdo resultante serd consistente com o objetivo de aloca¢do no
item 73 deste pronunciamento. Consequentemente, a entidade reconhece $ 2 milhdes como
receita para o trimestre encerrado em 31 de margo de 20X8.

Existéncia de componente de financiamento significativo no contrato

EI134.

Os exemplos 26 a 30 ilustram os requisitos dos itens 60 a 65 deste pronunciamento sobre a
existéncia de componente de financiamento significativo no contrato. Além disso, os
requisitos seguintes estdo ilustrados no Exemplo 26:

(a) nos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre estimativas limitadoras de contraprestagao
variavel; e

(b) nos itens B20 a B27 deste pronunciamento sobre vendas com direito de devolugao.

Exemplo 26 — Componente de financiamento significativo e direito de devolucao

EI135.

EI136.

EIl137.

EI138.

EI139.

Uma entidade vende um produto a um cliente por $ 121 que pode ser pago 24 meses apds a
entrega. O cliente obtém o controle do produto no inicio do contrato. O contrato permite ao
cliente a devolucdo do produto dentro de 90 dias. O produto é novo e a entidade ndo tem
evidéncia histdrica relevante de devolugdes de produtos ou outra evidéncia de mercado
disponivel.

O prego de venda a vista do produto é $ 100, que representa o valor que o cliente pagaria
mediante a entrega para 0 mesmo produto vendido sob termos e condi¢des de outro modo
idénticos no inicio do contrato. O custo do produto para a entidade é $ 80.

A entidade nao reconhece a receita quando o controle do produto é transferido ao cliente.
Isso porque a existéncia do direito de devolucdo e a falta de evidéncia histdrica relevante
significa que a entidade ndo pode concluir que € altamente provavel que nao ocorra uma
reversao significativa no valor da receita acumulada reconhecida de acordo com os itens 56
a 58 deste pronunciamento. Consequentemente, a receita € reconhecida apds trés meses
quando o direito de devolucdo expira.

O contrato inclui componente de financiamento significativo, de acordo com os itens 60 a 62
deste pronunciamento. Isso € evidente a partir da diferenca entre o valor da contraprestacio
prometida de $ 121 e o prego de venda a vista de $ 100 na data em que as mercadorias sdo
transferidas ao cliente.

O contrato inclui a taxa de juros implicita de 10% (ou seja, a taxa de juros que ao longo de
24 meses desconta a contraprestacdo prometida de $ 121 para o preco de venda a vista de $
100). A entidade avalia a taxa e conclui que ela € compativel com a taxa que seria refletida
em transacdo financeira separada entre a entidade e seu cliente no inicio do contrato. Os
seguintes lancamentos contdbeis ilustram como a entidade contabiliza esse contrato de
acordo com os itens B20 a B27 deste pronunciamento.

(a) Quando o produto € transferido ao cliente, de acordo com o item B21 deste
pronunciamento:

Ativo para o direito de recuperar o produto a ser devolvido  $ 80(a)
Estoque $ 80

(a) Este exemplo ndo considera custos esperados para recuperar o ativo.
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(b) Durante o periodo de direito de devolugdo de trés meses, ndo se reconhece nenhum juro,
de acordo com o item 65 deste pronunciamento, porque nenhum recebivel ou ativo
contratual foi reconhecido.

(¢) Quando o direito de devolugao expira (o produto nao € devolvido):

Recebivel $ 100(a)
Receita $ 100
Custo de venda $ 80

Ativo para o produto a ser devolvido $ 80

(a) O recebivel reconhecido é mensurado de acordo com a /FRS 9. Este exemplo presume que ndo existe
diferenca significativa entre o valor justo do recebivel no inicio do contrato e o valor justo do recebivel
quando ele é reconhecido na época em que o direito de devolucio expira. Além disso, este exemplo ndo
considera a contabiliza¢@o da reducdo ao valor recuperdvel para o recebivel.

EI140. Até que a entidade receba o pagamento a vista do cliente, a receita de juros deve ser
reconhecida de acordo com o CPC 38 - Instrumentos Financeiros: Reconhecimento e
Mensuracao. Ao determinar a taxa de juros efetiva, de acordo com o CPC 38, a entidade
deve considerar o prazo contratual remanescente.

Exemplo 27 — Pagamentos retidos em contrato de longo prazo

El141. Uma entidade celebra um contrato para a constru¢do de edificio que inclui pagamentos por
metas programadas para o desempenho da entidade durante todo o prazo contratual de trés
anos. A obrigacao de desempenho € satisfeita ao longo do tempo e os pagamentos por metas
sdo programados para coincidir com o desempenho esperado da entidade. O contrato
estabelece que uma porcentagem especifica de cada pagamento por metas deve ser retida
pelo cliente durante todo o acordo e paga a entidade somente quando o edificio estiver
concluido.

El142. A entidade conclui que o contrato nao inclui componente de financiamento significativo. Os
pagamentos por metas coincidem com o desempenho da entidade e o contrato exige que
sejam retidos valores por motivos que ndo sejam o fornecimento de financiamento, de
acordo com o item 62(c) deste pronunciamento. A reten¢do da porcentagem especifica de
cada pagamento por metas destina-se a proteger o cliente do descumprimento pela
empreiteira de concluir adequadamente suas obrigagdes previstas no contrato.

Exemplo 28 — Determinacio da taxa de desconto

El143. Uma entidade celebra um contrato com um cliente para vender equipamentos. O controle
dos equipamentos € transferido ao cliente quando o contrato é assinado. O preco declarado
no contrato € de $ 1 milhdo mais uma taxa de juros contratual de 5%, pagaveis em 60
parcelas mensais de $ 18.871.

Caso A — Taxa de desconto contratual reflete a taxa em transacdo de financiamento separada

El144. Ao avaliar a taxa de desconto no contrato que contém componente de financiamento
significativo, a entidade observa que a taxa de juros contratual de 5% reflete a taxa que seria
utilizada em transacdo de financiamento separada entre a entidade e seu cliente no inicio do
contrato (ou seja, a taxa de juros contratual de 5% reflete as caracteristicas de crédito do
cliente).

El145. Os termos de financiamento do mercado significam que o preco de venda a vista dos
equipamentos é de $ 1 milhdo. Esse valor é reconhecido como receita e como empréstimo a
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receber quando o controle dos equipamentos € transferido ao cliente. A entidade contabiliza
o recebivel de acordo com o CPC 38.

Caso B — Taxa de desconto contratual ndo reflete a taxa em transacdo de financiamento separada

El146.

El147.

Ao avaliar a taxa de desconto no contrato que contém componente de financiamento
significativo, a entidade observa que a taxa de juros contratual de 5% ¢é significativamente
inferior a taxa de juros de 12% que seria utilizada em transac¢do de financiamento separada
entre a entidade e seu cliente no inicio do contrato (ou seja, a taxa de juros contratual de 5%
ndo reflete as caracteristicas de crédito do cliente). Isso sugere que o preco de venda a vista é
inferior a $ 1 milhdo.

De acordo com o item 64 deste pronunciamento, a entidade determina o preco da transacao
ajustando o valor da contraprestacio prometido de modo a refletir os pagamentos
contratuais, utilizando a taxa de juros de 12% que reflete as caracteristicas de crédito do
cliente. Consequentemente, a entidade determina que o preco da transagdo é de $ 848.357
(60 parcelas mensais de $ 18.871 descontadas a 12%). A entidade reconhece a receita e o
empréstimo a receber para esse valor. A entidade contabiliza o empréstimo a receber de
acordo com o CPC 38.

Exemplo 29 — Pagamento antecipado e avaliacao da taxa de desconto

EI148.

EI149.

EI150.

EIl51.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente para vender um ativo. O controle do ativo
serd transferido ao cliente em dois anos (ou seja, a obrigacdo de desempenho serd satisfeita
em momento especifico no tempo). O contrato inclui duas opcdes de pagamento
alternativas: pagamento de $ 5.000 em dois anos, quando o cliente obtém o controle do
ativo, ou pagamento de $ 4.000, quando o contrato é assinado. O cliente escolhe pagar $
4.000 quando o contrato € assinado.

A entidade conclui que o contrato contém componente de financiamento significativo
devido ao periodo de tempo entre 0 momento quando o cliente paga pelo ativo e quando a
entidade transfere o ativo ao cliente, bem como as taxas de juros de mercado em vigor.

A taxa de juros implicita na transacdo € de 11,8%, que € a taxa de juros necessdria para
tornar as duas opcdes de pagamento alternativas economicamente equivalentes. Contudo, a
entidade determina que, de acordo com o item 64 deste pronunciamento, a taxa que deve ser
utilizada ao ajustar a contraprestacdo prometida ¢ 6%, que € a taxa incremental sobre
empréstimo da entidade.

Os seguintes lancamentos contdbeis ilustram como a entidade contabiliza o componente de
financiamento significativo:

(a) reconhece o passivo contratual para o pagamento de $ 4.000 recebido no inicio do
contrato:

Caixa $4.000
Passivo contratual $4.000

(b) durante os dois anos a partir do inicio do contrato até a transferéncia do ativo, a entidade
ajusta o valor da contraprestacdo prometida (de acordo com o item 65 deste
pronunciamento) e acrescenta o passivo contratual reconhecendo juros sobre $ 4.000 a
6% durante dois anos:

Despesa de juros $ 494(a)
Passivo contratual $ 494
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(a) $ 494 = $ 4.000 passivo contratual x (juros de 6% ao ano durante dois anos).
(c) reconhece a receita para a transferéncia do ativo:

Passivo contratual $ 4.494
Receita $ 4.494

Exemplo 30 — Pagamento antecipado

EI152.

EIN153.

EIl154.

Um fabricante de produtos tecnolégicos celebra um contrato com cliente para fornecer
suporte global de tecnologia por telefone e cobertura de reparo durante trés anos juntamente
com seu produto tecnoldgico. O cliente adquire esse servico de suporte no momento em que
compra o produto. A contraprestacdo pelo servico é um adicional de $ 300. Os clientes que
escolhem adquirir esse servico devem pagar por ele antecipadamente (ou seja, ndo estd
disponivel a opcao de pagamento mensal).

Para determinar se existe componente de financiamento significativo no contrato, a entidade
considera a natureza do servico que estd sendo oferecido e a finalidade dos termos de
pagamento. A entidade cobra um unico valor inicial, ndo com a finalidade principal de obter
financiamento do cliente, mas, em vez disso, de maximizar a lucratividade, levando em
consideragdo os riscos associados a prestacdo do servi¢o. Especificamente, se os clientes
pudessem pagar mensalmente, ¢ menos provavel que eles renovassem e a populacdo de
clientes que continuaria a utilizar o servico de suporte nos anos seguintes pode se tornar
menor e menos diversificada ao longo do tempo (ou seja, clientes que escolhem renovar sao,
historicamente, aqueles que fazem maior uso do servi¢o, aumentando, assim, os custos da
entidade). Além disso, os clientes tendem a usar mais os servicos se eles pagam
mensalmente em vez de efetuar um Unico pagamento inicial. Finalmente, a entidade
incorreria em custos de administracdo mais elevados, tais como os custos referentes a
administrar renovagdes e recebimento de pagamentos mensais.

Ao avaliar os requisitos do item 62(c) deste pronunciamento, a entidade conclui que os
termos de pagamento foram estruturados fundamentalmente por motivos que ndo sido o
fornecimento de financiamento para a entidade. A entidade cobra um tnico valor inicial
pelos servicos porque outros termos de pagamento (tais como plano de pagamentos mensais)
afetariam a natureza dos riscos assumidos pela entidade para prestar o servico e pode torna-
lo economicamente invidvel. Como resultado de sua andlise, a entidade conclui que nao
existe componente de financiamento significativo.

Contraprestacao nao monetaria

EI155.

O Exemplo 31 ilustra os requisitos dos itens 66 a 69 deste pronunciamento sobre
contraprestacdo ndo monetaria. Além disso, os requisitos seguintes estdo ilustrados neste
exemplo:

(a) noitem 22 deste pronunciamento sobre identificacio das obrigacdes de desempenho; e

(b) nos itens 56 a 58 deste pronunciamento sobre estimativas limitadoras da contraprestagao
varidvel.

Exemplo 31 - Direito a contraprestacio nao monetaria

EI156.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente para prestar um servico semanal durante
um ano. O contrato é assinado em 1° de janeiro de 20X1 e o trabalho comeca imediatamente.
A entidade conclui que o servico € uma tnica obrigacdo de desempenho de acordo com o
item 22(b) deste pronunciamento. Isso porque a entidade estd prestando uma série de
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EI157.

EI158.

servicos diferentes que sdo praticamente os mesmos € possuem o mesmo padrido de
transferéncia (os servicos sao transferidos ao cliente ao longo do tempo e utilizam o mesmo
método para mensurar o progresso, isto €, a mensuragdo do progresso baseada no tempo).

Em troca pelo servigo, o cliente promete 100 a¢cdes ordindrias por semana de servico (um
total de 5.200 acdes pelo contrato). Os termos no contrato exigem que as agdes devam ser
pagas mediante a conclusdo bem sucedida de cada semana de servigo.

A entidade mensura seu progresso para a satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho a
medida que cada semana de servico é concluida. Para determinar o preco da transacdo (e o
valor da receita a ser reconhecido), a entidade mensura o valor justo de 100 a¢des que sdo
recebidas mediante a conclusdo de cada servico semanal. A entidade nao reflete quaisquer
alteracdes subsequentes no valor justo das acdes recebidas (ou a receber) na receita.

Contraprestacao a pagar a um cliente

EI159.

O Exemplo 32 ilustra os requisitos dos itens 70 a 72 deste pronunciamento sobre
contraprestagdo a pagar ao cliente.

Exemplo 32 — Contraprestacao a pagar a cliente

EI160.

Ell61.

EI162.

Uma entidade que fabrica produtos de consumo celebra um contrato de um ano para vender
produtos ao cliente que € uma grande cadeia mundial de varejistas. O cliente compromete-se
a comprar pelo menos $ 15 milhdes de produtos durante o ano. O contrato também exige
que a entidade efetue o pagamento ndo restituivel de $ 1,5 milhdo ao cliente no inicio do
contrato. O pagamento de $ 1,5 milhdo compensard o cliente pelas alteracdes que precisa
fazer em suas prateleiras para acomodar os produtos da entidade.

A entidade considera os requisitos dos itens 70 a 72 deste pronunciamento e conclui que o
pagamento ao cliente ndo é em troca de servico ou bem distinto que se transfere a entidade.
Isso porque a entidade ndo obtém o controle de quaisquer direitos as prateleiras do cliente.
Consequentemente, a entidade determina que, de acordo com o item 70 deste
pronunciamento, o pagamento de $ 1,5 milhdo é uma reducgio do preco da transagéo.

A entidade aplica os requisitos do item 72 deste pronunciamento e conclui que a
contraprestacao a pagar é contabilizada como redug¢do no preco da transacdo quando a
entidade reconhecer a receita pela transferéncia dos produtos. Consequentemente, conforme
a entidade transfere produtos ao cliente, a entidade reduz o prego da transagao para cada bem
em 10% ($ 1,5 milhdo + $ 15 milhdes). Portanto, no primeiro més em que a entidade
transfere produtos ao cliente, a entidade reconhece a receita de $ 1,8 milhdo (valor cobrado

de $ 2,0 milhdes menos $ 0,2 milhdo da contraprestacdo a pagar ao cliente).

Alocacao do preco da transacao as obrigacoes de desempenho

EI163.

Os Exemplos 33 a 35 ilustram os requisitos dos itens 73 a 86 deste pronunciamento sobre
alocacdo do preco da transacdo as obrigacdes de desempenho. Além disso, os requisitos
seguintes estdo ilustrados no Exemplo 35:

(a) noitem 53 deste pronunciamento sobre contraprestacdo varidvel; e

(b) o item B63 deste pronunciamento sobre contraprestacdo na forma de royalties sobre
vendas ou sobre uso em licencas de propriedade intelectual.
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Exemplo 33 — Metodologia de alocacao

Ell164.

EI165.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente para vender os Produtos A, B e C por $
100. A entidade cumpre as obrigacdes de desempenho para cada um dos produtos em
diferentes momentos no tempo. A entidade regularmente vende o Produto A separadamente
e, portanto, o preco de venda individual é diretamente observavel. Os precos de venda
individuais dos Produtos B e C ndo sdo diretamente observaveis.

Devido aos precos de venda individuais dos Produtos B e C ndo serem diretamente
observaveis, a entidade deve estima-los. Para estimar os precos de venda individuais, a
entidade utiliza a abordagem de avaliagdes de mercado ajustadas para o Produto B e a
abordagem de custo esperado mais margem para o Produto C. Ao realizar essas estimativas,
a entidade maximiza o uso de dados observaveis (de acordo com o item 78 deste
pronunciamento). A entidade estima os precos de venda individuais conforme abaixo:

Produto Preco de venda | Método
individual
$

Produto A 50 Diretamente  observavel (ver item 77  deste
pronunciamento)

Produto B 25 Abordagem de avaliagdo de mercado ajustada (ver item
79(a) deste pronunciamento)

Produto C 75 Abordagem de custo esperado mais margem (ver item
79(b) deste pronunciamento)

Total 150

EI166.

O cliente recebe um desconto por adquirir o pacote de produtos devido a soma dos pregos de
venda individuais ($ 150) superar a contraprestacdo prometida ($ 100). A entidade considera
se possui evidéncia observdvel sobre a obrigacdo de desempenho a qual pertence a
totalidade do desconto (de acordo com o item 82 deste pronunciamento) e conclui que nao
possui. Consequentemente, de acordo com os itens 76 e 81 deste pronunciamento, o
desconto € alocado proporcionalmente aos Produtos A, B e C. O desconto e, portanto, o
preco da transacao, € alocado conforme abaixo:

Produto Preco da transacao
alocado
$
Produto A 33 ($50+$%150x $ 100)
Produto B 17 ($25+%$150x$100)
Produto C 50 ($75+$150x $ 100)
Total 100

Exemplo 34 — Alocacao de desconto

EI167.

Uma entidade vende regularmente os Produtos A, B e C individualmente, estabelecendo
assim os seguintes precos de venda individuais:

Produto Preco de venda individual
$

Produto A 40

Produto B 55

Produto C 45
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EI168.

| Total | 140 |

Além disso, a entidade regularmente vende os Produtos B e C juntos por $ 60.

Caso A — Alocagdo de desconto a uma ou mais obrigacoes de desempenho

EI1609.

EI170.

EIl71.

EIl72.

A entidade celebra um contrato com um cliente para vender os Produtos A, B e C por $ 100.
A entidade cumpre as obrigacdes de desempenho para cada um dos produtos em diferentes
momentos no tempo.

O contrato inclui um desconto de $ 40 sobre a transacdo geral, que ¢ alocada
proporcionalmente a todas as trés obrigacdes de desempenho ao alocar o preco da transacao,
utilizando o método de preco de venda individual relativo (de acordo com o item 81 deste
pronunciamento). Contudo, devido a entidade vender regularmente os Produtos B e C juntos
por $ 60 e o Produto A por $ 40, ela possui uma evidéncia de que todo o desconto seria
alocado aos compromissos de transferir os Produtos B e C de acordo com o item 82 deste
pronunciamento.

Se a entidade transfere o controle dos Produtos B e C a0 mesmo tempo, entdo a entidade,
por questdo pratica, deve contabilizar a transferéncia desses produtos como uma unica
obrigacdo de desempenho. Ou seja, a entidade pode alocar $ 60 do preco da transagdo a
tunica obrigagdo de desempenho e reconhecer a receita de $ 60 quando os Produtos B e C
forem simultaneamente transferidos ao cliente.

Se o contrato exige que a entidade transfira o controle dos Produtos B e C em diferentes
momentos no tempo, entdo o valor alocado de $ 60 é individualmente alocado as promessas
de transferir o Produto B (preco de venda individual de $ 55) e o Produto C (prego de venda
individual de $ 45) conforme abaixo:

Produto Preco da transacao
alocado
$

Produto B 33 ($ 55 + preco de venda individual total de
$ 100 x $ 60)

Produto C 27 ($ 45 + preco de venda individual total de
$ 100 x $ 60)

Total 60

Caso B — Abordagem residual é apropriada

EIl73.

EIl74.

A entidade celebra um contrato com um cliente para vender os Produtos A, B e C conforme
descrito no Caso A. O contrato também inclui a promessa de transferir o Produto D. A
contraprestagdo total do contrato é de $ 130. O preco de venda individual do Produto D é
altamente varidvel (ver item 79(c) deste pronunciamento) porque a entidade vende o Produto
D a diferentes clientes por ampla faixa de pregos ($ 15 a $ 45). Consequentemente, a
entidade decide estimar o preco de venda individual do Produto D, utilizando a abordagem
residual.

Antes de estimar o pre¢o de venda individual do Produto D, utilizando a abordagem

residual, a entidade determina se qualquer desconto € alocado a outras obrigacdes de
desempenho no contrato, de acordo com os itens 82 e 83 deste pronunciamento.
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EI175. Como no Caso A, devido a entidade vender regularmente os Produtos B e C juntos por $ 60
e o Produto A por $ 40, ela possui uma evidéncia de que $ 100 devem ser alocadas aos trés
produtos e o desconto de $ 40 deve ser alocado as promessas de transferir os Produtos B e C,
de acordo com o item 82 deste pronunciamento. Utilizando a abordagem residual, a entidade
estima o preco de venda individual do Produto D como sendo $ 30 conforme abaixo:

Produto Preco de venda | Método

individual

$
Produto A 40 Diretamente  observavel (ver item 77  deste
pronunciamento)

Produto B 60 Diretamente observavel com desconto (ver item 82 deste
e C pronunciamento)
Produto D 30 Abordagem residual (ver item 79(c) deste pronunciamento)
Total 130

EI176. A entidade observa que as $ 30 resultantes alocadas ao Produto D estdo dentro da faixa de
seus precos de venda observaveis ($ 15 a $ 45). Portanto, a alocagdo resultante (ver tabela
acima) € consistente com o objetivo da alocacdo no item 73 deste pronunciamento e 0s
requisitos do item 78 deste pronunciamento.

Caso C — Abordagem residual é inapropriada

EI177. Os mesmos fatos do Caso B aplicam-se ao Caso C, exceto que o prego da transacdo é $ 105
em vez de $ 130. Consequentemente, a aplicagdo da abordagem residual resultaria no pre¢o
de venda individual de $ 5 para o Produto D (preco da transacdo de $ 105 menos $ 100
alocadas aos Produtos A, B e C). A entidade conclui que $ 5 nao descreveria ficlmente o
valor da contraprestacdo ao qual a entidade espera ter direito pela satisfacio de sua
obrigacdo de desempenho de transferir o Produto D, porque $ 5 ndo se aproxima do prego de
venda individual do Produto D, que varia de $ 15 a $ 45. Consequentemente, a entidade
revisa seus dados observaveis, incluindo relatérios de venda e margens, para estimar o preco
de venda individual do Produto D, utilizando outro método adequado. A entidade aloca o
preco da transa¢ao de $ 105 aos Produtos A, B, C e D, utilizando os pre¢os de venda
individuais relativos desses produtos, de acordo com os itens 73 a 80 deste pronunciamento.

Exemplo 35 — Alocacao da contraprestacio variavel

EI178. Uma entidade celebra um contrato com um cliente por duas licencas de propriedade
intelectual (Licencas X e Y), que a entidade determina que representa duas obrigacdes de
desempenho, cada uma satisfeita em momento especifico no tempo. Os precos de venda
individuais das Licengas X e Y sdo $ 800 e $ 1.000, respectivamente.

Caso A — Contraprestacdo varidvel alocada integralmente a obrigacdo de desempenho

EI179. O preco estabelecido no contrato pela Licenca X € o valor fixo de $ 800 e pela Licenca Y a
contraprestacdo € de 3% das vendas futuras do cliente de produtos que utilizam a Licenca Y.
Para fins de alocacdo, a entidade estima que seus royalties sobre vendas (ou seja, a

contraprestagdo variavel) sdo de $ 1.000, de acordo com o item 53 deste pronunciamento.

EI180. Para alocar o preco da transacdo, a entidade considera os critérios do item 85 deste
pronunciamento e conclui que a contraprestagdo varidvel (ou seja, os royalties sobre vendas)
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EIl81.

EI182.

deve ser integralmente alocada a Licenga Y. A entidade conclui que os critérios no item 85
deste pronunciamento sao atendidos pelos seguintes motivos:

(a) o pagamento varidvel refere-se especificamente ao resultado proveniente da obrigacao
de desempenho de transferir a Licenca Y (ou seja, as vendas subsequentes do cliente de
produtos que utilizam a Licenga Y).

(b) alocar os valores de royalties esperados de $ 1.000 inteiramente a Licenca Y €
consistente com o objetivo de alocag@o no item 73 deste pronunciamento. Isso porque a
estimativa da entidade do valor de royalties sobre vendas ($ 1.000) aproxima-se do
preco de venda individual da Licenca Y e o valor fixo de $ 800 aproxima-se do preco de
venda individual da Licen¢a X. A entidade aloca $ 800 a Licenca X de acordo com o
item 86 deste pronunciamento. Isso porque, com base na avaliacdo dos fatos e
circunstancias referentes a ambas as licengas, alocar a Licenca Y parte da
contraprestacdo fixa, além da totalidade da contraprestacdo varidvel, ndo atenderia ao
objetivo de alocagdo do item 73 deste pronunciamento.

A entidade transfere a Liceng¢a Y no inicio do contrato e transfere a Licenca X um més
depois. Por ocasido da transferéncia da Licenca Y, a entidade ndo reconhece a receita porque
a contraprestacdo alocada a Licenga Y estd na forma de royalty sobre vendas. Portanto, de
acordo com o item B63 deste pronunciamento, a entidade reconhece a receita para o royalty
sobre vendas quando ocorrerem essas vendas subsequentes.

Quando a Licenga X € transferida, a entidade reconhece como receita $ 800 alocada a
Licenca X.

Caso B — Contraprestacdo varidvel alocada com base nos precos de venda individuais

EI183.

EI184.

EI185.

O preco estabelecido no contrato pela Licenga X é o valor fixo de $ 300 e pela Licenga Y a
contraprestacao € de 5% das vendas futuras do cliente de produtos que utilizam a Licenca Y.
A estimativa da entidade dos royalties sobre vendas (ou seja, a contraprestacdo varidvel) é
de $ 1.500, de acordo com o item 53 deste pronunciamento.

Para alocar o preco da transacdo, a entidade aplica os critérios do item 85 deste
pronunciamento e para determinar se aloca a contraprestacdo varidvel (ou seja, os royalties
sobre vendas) integralmente a Licenca Y. Ao aplicar os critérios, a entidade conclui que
ainda que os pagamentos varidveis refiram-se especificamente ao resultado proveniente da
obrigacdo de desempenho de transferir a Licenca Y (ou seja, as vendas subsequentes do
cliente de produtos que utilizam a Licenca Y), alocar a contraprestacdo varidvel
integralmente a Licenca Y seria inconsistente com o principio para alocacao do preco da
transa¢do. Alocar $ 300 a Licenga X e $ 1.500 a Licenca Y ndo reflete uma alocacgdo
razoavel do preco da transa¢do com base nos precos de venda individuais das Licencas X e
Y de $ 800 e $ 1.000 respectivamente. Consequentemente, a entidade aplica os requisitos de
alocacao gerais dos itens 76 a 80 deste pronunciamento.

A entidade aloca o preco da transacdo de $ 300 as Licencas X e Y com base nos precos de
venda individuais relativos de $ 800 e $ 1.000, respectivamente. A entidade também aloca a
contraprestacao referente ao royalty sobre vendas na base do preco de venda individual
relativo. Entretanto, de acordo com o item B63 deste pronunciamento, quando a entidade
licencia propriedade intelectual em que a contraprestacdo estd na forma de royalty sobre
vendas, a entidade ndo pode reconhecer a receita até o que ocorrer posteriormente entre 0s
seguintes eventos: a ocorréncia das vendas subsequentes ou a satisfacdo (ou satisfagcdo
parcial) da obrigacdo de desempenho.
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EI186.

EI187.

A Licenca Y € transferida ao cliente no inicio do contrato e a Licenca X € transferida trés
meses depois. Quando a Licenga Y é transferida, a entidade reconhece como receita $ 167 ($
1.000 + $ 1.800 x $ 300) alocada a Licenga Y. Quando a Licenca X é transferida, a entidade
reconhece como receita $ 133 ($ 800 = $ 1.800 x $ 300) alocada a Licenga X.

No primeiro més, o royalty devido do primeiro més de vendas do cliente é $ 200.
Consequentemente, de acordo com o item B63 deste pronunciamento, a entidade reconhece
como receita $ 111 ($ 1.000 + $ 1.800 x $ 200) alocada a Licenca Y (que foi transferida ao
cliente e €, portanto, uma obrigacdo de desempenho satisfeita). A entidade reconhece um
passivo contratual pelas $ 89 ($ 800 + $ 1.800 x $ 200) alocadas a Licenga X. Isso porque
ainda que tenha ocorrido a venda subsequente pelo cliente da entidade, a obrigacdo de
desempenho a qual o royalty foi alocado nao foi satisfeita.

Custos do contrato

EI188.

Os Exemplos 36 e 37 ilustram os requisitos dos itens 91 a 94 deste pronunciamento sobre
custos incrementais de obten¢@o de contrato, dos itens 95 a 98 deste pronunciamento sobre
custos para cumprir o contrato e dos itens 99 a 104 deste pronunciamento sobre amortiza¢ao
e reducao ao valor recuperdvel de custos do contrato.

Exemplo 36 — Custos incrementais de obtencao de contrato

EI189.

EI190.

EIN91.

Uma prestadora de servigos de consultoria vence uma concorréncia para prestar servigos de
consultoria a novo cliente. A entidade incorreu nos seguintes custos para obter o contrato:

$
Honordrios legais externos para devida diligéncia (due diligence) 15.000
Custos de viagem para entrega da proposta 25.000
Comissoes para empregados de vendas 10.000
Total dos custos incorridos 50.000

De acordo com o item 91 deste pronunciamento, a entidade reconhece um ativo para os
custos incrementais de $ 10.000 pela obtengdo do contrato resultante das comissdes a
empregados de vendas, pois a entidade espera recuperar esses custos por meio de honorarios
futuros pelos servicos de consultoria. A entidade também paga bonus anuais discricionarios
a supervisores de vendas com base nas metas de vendas anuais, lucratividade geral da
entidade e avaliagdes individuais de desempenho. De acordo com o item 91 deste
pronunciamento, a entidade nao reconhece um ativo para os bonus pagos a supervisores de
vendas porque os bonus nao sdo custos incrementais para a obtencao de contrato. Os valores
sdo discricionarios e baseiam-se em outros fatores, incluindo a lucratividade da entidade € o
desempenho dos individuos. Os bonus ndo sdo diretamente atribuiveis a contratos
identificaveis.

A entidade observa que os honorarios legais externos e os custos de viagem teriam sido
incorridos independentemente da obtencdo do contrato. Portanto, de acordo com o item 93
deste pronunciamento, esses custos sao reconhecidos como despesas conforme incorridos,
exceto se estiverem dentro do alcance de outro pronunciamento, sendo que, nesse caso,
aplicam-se as disposi¢des pertinentes desse pronunciamento.

Exemplo 37 — Custos que dao origem a ativo

89



EI192.

Uma entidade celebra um contrato de prestacdo de servicos para gerenciar um centro de
dados de TI de cliente durante cinco anos. O contrato € renovavel por periodos subsequentes
de um ano. O prazo médio de cliente é de sete anos. A entidade paga ao empregado a
comissdo de vendas de $ 10.000 mediante a assinatura do contrato pelo cliente. Antes de
prestar os servigos, a entidade projeta e constréi uma plataforma tecnoldgica para seu uso
interno que faz interface com os sistemas do cliente. Essa plataforma nao € transferida ao
cliente, mas serd utilizada para prestar servicos ao cliente.

Custos incrementais de obtencao de contrato

EI193.

De acordo com o item 91 deste pronunciamento, a entidade reconhece um ativo para os
custos incrementais para o contrato da comissdo de vendas no montante de $ 10.000, pois a
entidade espera recuperar esses custos por meio de honorarios futuros pelos servigos a serem
prestados. A entidade amortiza o ativo ao longo de sete anos de acordo com o item 99 deste
pronunciamento, pois o ativo refere-se aos servigos transferidos ao cliente durante a vigéncia
do contrato de cinco anos e a entidade antecipa que o contrato serd renovado por dois
periodos subsequentes de um ano.

Custos para cumprir o contrato

EI194.

EI195.

EI196.

Os custos iniciais incorridos para estabelecer a plataforma tecnoldgica sdo os seguintes:

$
Servicos de projeto 40.000
Hardware 120.000
Software 90.000
Migracao e teste de centro de dados 100.000
Total dos custos 350.000

Os custos iniciais de preparag¢do referem-se fundamentalmente a atividades para cumprir o
contrato, mas nao transferem produtos ou servicos ao cliente. A entidade contabiliza os
custos iniciais de preparacdo conforme segue:

(a) custos de hardware — contabilizados de acordo com a IAS 16 Imobilizado.
(b) custos de software — contabilizados de acordo com a IAS 38 — Ativos Intangiveis.

(c) custos do projeto, migragdo e teste do centro de dados — avaliados de acordo com o item
95 deste pronunciamento para determinar se um ativo pode ser reconhecido para os
custos de cumprir o contrato. Qualquer ativo resultante deve ser amortizado
sistematicamente ao longo do periodo de sete anos (ou seja, a vigéncia do contrato de
cinco anos e dois periodos de renovacdo de um ano antecipados) durante os quais a
entidade espera prestar servigos referentes ao centro de dados.

Além dos custos iniciais para estabelecer a plataforma tecnoldgica, a entidade também
designa dois empregados que sdo os principais responsdveis por prestar o servi¢o ao cliente.
Embora os custos desses dois empregados sejam incorridos como parte da prestacao do
servico ao cliente, a entidade conclui que os custos ndo geram ou melhoram os recursos da
entidade (ver item 95(b) deste pronunciamento). Portanto, os custos ndo atendem aos
critérios do item 95 deste pronunciamento e ndo podem ser reconhecidos como ativo
utilizando este pronunciamento. De acordo com o item 98, a entidade reconhece as despesas
de folha de pagamentos desses dois empregados quando incorridas.
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Apresentacao

EI197. Os Exemplos 38 a 40 ilustram os requisitos dos itens 105 a 109 deste pronunciamento sobre
a apresentacdo de saldos contratuais.

Exemplo 38 — Passivo contratual e a receber
Caso A — Contrato canceldvel

EI198. Em 1° de janeiro de 20X9, uma entidade celebra um contrato canceldvel para transferir o
produto ao cliente em 31 de marco de 20X9. O contrato exige que o cliente pague a
contraprestacdo de $ 1.000 antecipadamente em 31 de janeiro de 20X9. O cliente paga a
contraprestacdao em 1° de marco de 20X9. A entidade transfere o produto em 31 de marco de
20X9. Os seguintes lancamentos contdbeis ilustram como a entidade contabiliza o contrato:

(a) A entidade recebe pagamento a vista de $ 1.000 em 1° de marco de 20X9 (o pagamento
a vista € recebido antes do desempenho):

Caixa $1.000
Passivo contratual $ 1.000

(b) A entidade satisfaz a obriga¢do de desempenho em 31 de marco de 20X9:

Passivo contratual $ 1.000
Receita $1.000

Caso B — Contrato ndo canceldvel

EI199. Os mesmos fatos do Caso A aplicam-se ao Caso B, exceto que o contrato ndo € cancelédvel.
Os seguintes lancamentos contédbeis ilustram como a entidade contabiliza o contrato:

(a) O valor da contraprestacdo é devido em 31 de janeiro de 20X9 (quando a entidade
reconhece um recebivel porque possui direito incondicional a contraprestac¢do):

Recebivel $1.000
Passivo contratual $ 1.000

(b) A entidade recebe o pagamento a vista em 1° de margo de 20X9.

Caixa $ 1.000
Recebivel $ 1.000
(c) A entidade satisfaz a obrigacdo de desempenho em 31 de margo de 20X9:
Passivo contratual $ 1.000
Receita $ 1.000

EI200. Se a entidade emite a fatura antes de 31 de janeiro de 20X9 (a data de vencimento da
contraprestagdo), a entidade ndo deve apresentar o recebivel e o passivo contratual em base
bruta balango patrimonial porque a entidade ainda ndo possui o direito a contraprestacao,
que € incondicional.

Exemplo 39 — Ativo contratual reconhecido para o desempenho da entidade

EI201. Em 1° de janeiro de 20X8, uma entidade celebra um contrato para transferir os Produtos A e
B a cliente por $ 1.000. O contrato exige que o Produto A seja entregue primeiro e
estabelece que o pagamento por sua entrega esteja condicionado a entrega do Produto B. Em

outras palavras, a contraprestacio de $ 1.000 é devida somente apés a entidade ter
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EI202.

EI203.

EI204.

transferido os Produtos A e B ao cliente. Consequentemente, a entidade ndo tem direito a
contraprestacdo, que € incondicional ( recebivel), até que os Produtos A e B sejam
transferidos ao cliente.

A entidade identifica as promessas de transferir os Produtos A e B como obrigacdes de
desempenho ¢ aloca $ 400 a obrigacdo de desempenho de transferir o Produto A ¢ $ 600 a
obrigacdo de desempenho de transferir o Produto B com base em seus precos de venda
individuais relativos. A entidade reconhece receita para cada obrigacdo de desempenho
respectiva quando o controle do produto € transferido ao cliente.

A entidade satisfaz a obrigacdo de desempenho de transferir o Produto A:

Ativo contratual $ 400
Receita $ 400

A entidade satisfaz a obrigacdo de desempenho de transferir o Produto B e de reconhecer o
direito incondicional a contraprestacao:

Recebivel $1.000
Ativo contratual $ 400
Receita $ 600

Exemplo 40 — Recebivel reconhecido para o desempenho da entidade

EI205.

EI206.

EI207.

EI208.

Uma entidade celebra um contrato com um cliente em 1° de janeiro de 20X9 para transferir
produtos ao cliente por $ 150 cada produto. Se o cliente compra mais de 1 milhdo de
produtos no ano civil, o contrato indica que o preco unitario € reduzido retrospectivamente a
$ 125 por produto.

A contraprestacdo € devida quando o controle dos produtos € transferido ao cliente.
Portanto, a entidade tem direito incondicional a contraprestacdo (ou seja, recebivel) de $ 150
por produto até que se aplique a reducdo de prego retrospectiva (ou seja, apds serem
enviados 1 milhdo de produtos).

Ao determinar o preco da transacdo, a entidade conclui no inicio do contrato que o cliente
deve atingir o limite de 1 milhdo de produtos e, portanto, estima que o preco da transacao
seja de $ 125 por produto. Consequentemente, por ocasiao do primeiro envio ao cliente de
100 produtos, a entidade reconhece o seguinte:

Recebivel $ 15.000(a)
Receita $ 12.500(b)
Obrigagdo de restitui¢ao (passivo contratual) $ 2.500

(a) $ 150 por produto x 100 produtos.
(b) preco da transagdo por produto de $ 125 x 100 produtos.

A obrigagdo de restituicdo (ver item 55 deste pronunciamento) representa a restituicdo de $
25 por produto, que se espera que seja oferecido ao cliente para o desconto por volume (ou
seja, a diferenca entre o preco de $ 150 estabelecido no contrato que a entidade tem direito
incondicional de receber ¢ o pre¢o da transac¢do estimado de $ 125).

Divulgacao

EI209.

O Exemplo 41 ilustra os requisitos dos itens 114 e 115 e B87 a B89 deste pronunciamento
sobre a divulgacdo de desagregacdo da receita. Os Exemplos 42 e 43 ilustram os requisitos
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dos itens 120 a 122 deste pronunciamento para a divulgacdo do preco da transacao alocado
as demais obrigacdes de desempenho. Além disso, os requisitos seguintes estao ilustrados no
Exemplo 42:

(a) no item 57 deste pronunciamento sobre estimativas limitadoras da contraprestacao
variavel; e

(b) no item B16 deste pronunciamento sobre métodos para mensurar o progresso para
satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho.

Exemplo 41 — Desagregacao da receita — divulgacao quantitativa

EI210. Uma entidade apresenta informacgdes dos seguintes segmentos: produtos de consumo,
transporte e energia, de acordo com o CPC 22 — Informagdes por Segmento. Quando a
entidade elabora suas apresentacOes a investidores, ela desagrega a receita em mercados
geograficos primdrios, principais linhas de produtos e época do reconhecimento das receitas
(ou seja, produtos transferidos em momento especifico no tempo ou servigos transferidos ao
longo do tempo).

EI211. A entidade determina que as categorias utilizadas nas apresentagcdes aos investidores podem
ser utilizadas para atender ao objetivo do requisito de divulgacdo de desagregacdo do item
114 deste pronunciamento, que € desagregar a receita de contratos com cliente em categorias
que descrevem como a natureza, o valor, a época e a incerteza da receita e os fluxos de caixa
sao afetados por fatores econdmicos. A tabela a seguir ilustra a divulgacdo da desagregagao
por mercado geografico primdrio, principal linha de produtos e época do reconhecimento
das receitas, incluindo a conciliagdo de como as receitas desagregadas relacionam-se com 0s
segmentos de produtos de consumo, transporte e energia, de acordo com o item 115 deste
pronunciamento.

Segmentos Produtos de | Transporte | Energia Total

consumo
$ $ $ $

Mercados geograficos primarios

América do Norte 990 2.250 5.250 8.490

Europa 300 750 1.000 2.050

Asia 700 260 — 960

1.990 3.260 6.250 11.500

Principais linhas de produtos/servicos

Materiais de escritério 600 — — 600

Eletrodomésticos 990 — — 990

Vestudrio 400 — — 400

Motocicletas — 500 — 500

Automoveis — 2.760 — 2.760

Paineis solares — — 1.000 1.000

Usina de energia — — 5.250 5.250

1.990 3.260 6.250 11.500

Epoca do reconhecimento das receitas

Produtos transferidos em  momento 1.990 3.260 1.000 6.250

especifico no tempo

Servicos transferidos ao longo do tempo — — 5.250 5.250

1.990 3.260 6.250 11.500
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Exemplo 42 - Divulgacio do preco da transacio alocado a obrigacio de desempenho
remanescente

EI212.

Em 30 de junho de 20X7, uma entidade celebra trés contratos (Contratos A, B e C) com
clientes separados para prestar servigos. Cada contrato possui o prazo nao canceldvel de dois
anos. A entidade considera as exigéncias dos itens 120 a 122 deste pronunciamento ao
determinar que as informacdes em cada contrato sejam incluidas na divulgacao do preco da
transacdo alocado as obrigacdes de desempenho remanescentes em 31 de dezembro de
20X7.

Contrato A

EI213.

EI214.

Os servicos de limpeza devem ser prestados ao longo dos proximos dois anos normalmente
uma vez por més, no minimo. Pelos servicos prestados, o cliente paga o honorario de $ 25
por hora.

Devido a entidade cobrar um valor fixo por hora pelo servico prestado, a entidade tem
direito de faturar do cliente o valor que corresponde diretamente ao valor do desempenho
concluido por ela até a presente data de acordo com o item B16 deste pronunciamento.
Consequentemente, ndo € necessdria nenhuma divulgacdo se a entidade decidir aplicar o
expediente pratico do item 121(b) deste pronunciamento.

Contrato B

EI215.

EI216.

Os servigos de limpeza e os servicos de manutenc¢ao de gramados devem ser prestados como
e quando necessdrios, com quatro visitas, no maximo, ao més ao longo dos préximos dois
anos. O cliente paga o pre¢o fixo de $ 400 ao més por ambos os servicos. A entidade
mensura seu progresso para a satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho utilizando a
mensuracao baseada no tempo.

A entidade divulga o valor do preco da transa¢do que ainda nao foi reconhecido como
receita natabela com faixas de tempo quantitativas que ilustram quando a entidade espera
reconhecer o valor como receita. As informag¢des do Contrato B incluidas na divulgacao
geral sdo as seguintes:

20X8 20X9 Total
$ $ $
Receita que se espera que seja reconhecida 4.800(a) 2.400(b) 7.200
neste contrato em 31 de dezembro de 20X7

(a) $4.800 = $ 400 x 12 meses.
(b) $2.400 = $ 400 x 6 meses.

Contrato C

EI217.

Os servicos de limpeza devem ser prestados como e quando necessarios ao longo dos
proximos dois anos. O cliente paga a contraprestacdo fixa de $ 100 ao més mais um tnico
pagamento de contraprestagdo varidvel que varia de $ 0 a $ 1.000 correspondente a uma
Unica revisdao regulatéria e certificacdo das instalacdes do cliente (ou seja, bonus de
desempenho). A entidade estima que tera direito a $ 750 da contrapresta¢ao variavel. Com
base na avaliacido da entidade dos fatores no item 57 deste pronunciamento, a entidade inclui
sua estimativa de $ 750 de contraprestagdo varidvel no pre¢o da transagdo porque €
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EI218.

altamente provdvel que ndo ocorra uma reversao significativa no valor da receita acumulada
reconhecida. A entidade mensura seu progresso para a satisfacdo completa da obrigacao de
desempenho utilizando a mensuracio baseada no tempo.

A entidade divulga o valor do preco da transacdo que ainda ndo foi reconhecido como
receita na tabela com faixas de tempo quantitativas que ilustram quando a entidade espera
reconhecer o valor como receita. A entidade também inclui uma discussao qualitativa sobre
qualquer contraprestacdo varidvel significativa que nao esteja incluida na divulgagdo. As
informacdes do Contrato C incluidas na divulgacdo geral sdo as seguintes:

20X8 20X9 Total
$ $ $
Receita que se espera que seja reconhecida 1.575(a) 788(b) 2.363
neste contrato em 31 de dezembro de 20X7

EI219.

(a) Preco da transa¢do = $ 3.150 ($ 100 x 24 meses + $ 750 contrapresta¢do varidvel) reconhecidas linearmente
ao longo de 24 meses a $ 1.575 ao ano.
(b) $ 1.575 + 2 =$ 788 (ou seja, durante 6 meses do ano).

Além disso, de acordo com o item 122 deste pronunciamento, a entidade divulga
qualitativamente que parte do bonus de desempenho foi excluida da divulgacdo porque nao
estava incluida no preco da transacdo. Essa parte do bonus de desempenho foi excluida do
preco da transacdo de acordo com o0s requisitos para estimativas limitadoras da
contraprestagao variavel.

Exemplo 43 - Divulgacio do preco da transacio alocado a obrigacdo de desempenho
remanescente — divulgacao qualitativa

EI220.

EI221.

Em 1° de janeiro de 20X2, uma entidade celebra um contrato com um cliente para construir
um edificio comercial pela contraprestagdo fixa de $ 10 milhdes. A construgao do edificio é
uma obrigacdo de desempenho unica que a entidade satisfaz ao longo do tempo. Em 31 de
dezembro de 20X2, a entidade reconheceu $ 3,2 milhdes de receita. A entidade estima que a
constru¢do esteja concluida em 20X3, mas € possivel que o projeto seja concluido no
primeiro semestre de 20X4.

Em 31 de dezembro de 20X2, a entidade divulga o valor do preco da transacdo que ainda
nao foi reconhecido como receita em sua divulgacdo do preco da transacdo alocado as
obrigacdes de desempenho remanescentes. A entidade também divulga uma explicacio
sobre quando espera reconhecer esse valor como receita. A explicagdo pode ser divulgada
em base quantitativa, utilizando as faixas de tempo mais adequadas para a duragdo da
obrigacdo de desempenho remanescente ou por meio do fornecimento de explicagdo
qualitativa. Devido a incerteza da entidade sobre a época do reconhecimento das receitas, ela
divulga essas informacdes qualitativamente conforme abaixo:

“Em 31 de dezembro de 20X2, o valor agregado do preco da transacdo alocado a
obrigacdo de desempenho remanescente € de $ 6,8 milhdes e a entidade deve reconhecer
essa receita a medida que o edificio estiver concluido, o que se espera que ocorra durante
os proximos 12 a 18 meses.”

Garantias
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EI222. O Exemplo 44 ilustra os requisitos dos itens B28 a B33 deste pronunciamento sobre
garantias. Além disso, o Exemplo 44 ilustra os requisitos dos itens 27 a 29 deste
pronunciamento sobre identificacio das obrigacdes de desempenho.

Exemplo 44 — Garantias

EI223. Um fabricante fornece a seu cliente garantia juntamente com a compra do produto. A
garantia atesta que o produto cumpre as especificagdes pactuadas e que deve funcionar
conforme prometido durante um ano a contar da data da compra. O contrato também d4 ao
cliente o direito de receber até 20 horas de servicos de treinamento sobre como operar o
produto sem custo adicional.

EI224. A entidade avalia os produtos e servicos no contrato para determinar se sdo distintos e,
portanto, resultam em obrigacdes de desempenho separadas.

EI225. O produto e servigos de treinamento sdo cada um capaz de ser distinto, de acordo com os
itens 27(a) e 28 deste pronunciamento, porque o cliente pode beneficiar-se do produto por si
mesmo sem os servicos de treinamento e pode se beneficiar dos servicos de treinamento em
conjunto com o produto que j4 foi transferido pela entidade. A entidade vende regularmente
o produto separadamente sem os servigos de treinamento.

EI226. A entidade em seguida avalia se seus compromissos de transferir o produto e fornecer os
servicos de treinamento sdo separadamente identificdveis, de acordo com os itens 27(b) e 29
deste pronunciamento. A entidade ndo fornece servico significativo de integrar os servicos de
treinamento com o produto (ver item 29(a) deste pronunciamento). Os servicos de
treinamento e o produto ndo sdo significativamente modificados ou customizados um pelo
outro (ver item 29(b) deste pronunciamento). O produto e os servi¢os de treinamento ndo sao
altamente interdependentes do produto ou altamente inter-relacionados (ver item 29(c) deste
pronunciamento). A entidade pode cumprir seu compromisso de transferir o produto de forma
independente de seus esforcos para fornecer posteriormente os servicos de trinamento, ¢ pode
prestar servigcos de treinamento para qualquer cliente que tenha adquirido anteriormente o seu
produto. Por conseguinte, a entidade conclui que o seu compromisso para transferir o produto
e seu compromisso de fornecer servicos de treinamento nio sdo entradas para o produto
combinado, e, por conseguinte, sdo cada um separadamente identificaveis.

EI227. O produto e os servigos de treinamento sdo distintos de acordo com o item 27 e, portanto,
resultam em duas obrigacdes de desempenho separadas.

EI228. Finalmente, a entidade avalia a promessa de fornecer garantia e observa que esta garante ao
cliente que o produto deve funcionar conforme previsto durante um ano. A entidade conclui,
de acordo com os itens B28 a B33 deste pronunciamento, que a garantia ndo fornece ao
cliente um bem ou servico além dessa garantia e, portanto, a entidade ndo a contabiliza
como obrigacdo de desempenho. A entidade contabiliza a garantia de acordo com os
requisitos da IAS 37.

EI229. Como resultado, a entidade aloca o preco da transac@o as duas obrigacdes de desempenho (o
produto e os servicos de treinamento) e reconhece a receita quando (ou conforme) essas

obrigacoes de desempenho sao satisfeitas.

Contraprestacao do principal versus agente
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EI230. Os Exemplos 45 a 48A ilustram os requisitos dos itens B34 a B38 deste pronunciamento
sobre contraprestagdes do principal versus agente.

Exemplo 45 — Providenciando o fornecimento de produtos ou servicos (a entidade é agente)

EI231. A entidade opera um site que permite aos clientes comprarem mercadorias de uma série de
fornecedores que entregam as mercadorias diretamente aos clientes. Sob os termos do
contrato da entidade com os fornecedores, quando a mercadoria € comprada por meio do
site, a entidade tem direito a comissdao equivalente a 10% do preco da venda. O site da
entidade facilita o pagamento entre o fornecedor e o cliente a precos que sdo estabelecidos
pelo fornecedor. A entidade requer o pagamento dos clientes antes que os pedidos sejam
processados. Todos os pedidos sdo nao restituiveis. A entidade nao tem outras obrigagdes
perante o cliente apds providenciar que os produtos sejam fornecidos a ele.

EI232. Para determinar se a obrigacdo de desempenho da entidade é fornecer ela propria o produto
especificado (ou seja, a entidade é principal) ou para que essas mercadorias sejam entregues
pelo fornecedor (ou seja, a entidade € agente), a entidade identifica o bem ou servico
especifico a ser fornecido ao cliente e avalia se ela controla o bem ou o servico antes do bem

ou servico ser transferido para o cliente.

EI232A. O site operado pela entidade € um mercado em que os fornecedores oferecem seus
produtos e clientes compram os produtos que sdo oferecidos pelos fornecedores. Assim, a
entidade observa que as mercadorias especificadas devem ser fornecidas aos clientes, que
usam o site, pelos fornecedores, € nenhum outro bem ou servico € prometido aos clientes pela
entidade.

EI232B. A entidade conclui que ndo controla as mercadorias especificadas antes de serem
transferidas aos clientes que encomendam bens usando o site. A entidade, em nenhum
momento, tem a capacidade de dirigir a utilizacdo dos bens transferidos aos clientes. Por
exemplo, ela ndo pode dirigir os bens para outras partes que ndo os clientes ou evitar que os
fornecedores transfiram os bens aos clientes. A entidade ndo controla os estoques dos bens
dos fornecedores utilizados para cumprir as encomendas feitas pelos clientes que utilizam o
site.

EI232C. Como parte para se chegar a essa conclusdo, a entidade deve considerar os seguintes
indicadores no item B37. A entidade conclui que esses indicadores fornecem mais uma
evidéncia de que ele ndo controla as mercadorias especificadas antes de serem transferidas

para os clientes:
(a) o fornecedor € o representante responsdvel para o cumprimento da promessa de fornecer

a mercadoria ao cliente. A entidade ndo € obrigada a fornecer as mercadorias, se o
fornecedor ndo as transferir ao cliente, nem responsavel pela aceitacido dos produtos;

(b) a entidade ndo tem risco de estoque em qualquer momento antes ou apds os produtos
serem transferidos ao cliente. A entidade ndo se compromete para obtencdo das
mercadorias do fornecedor antes das mercadorias serem compradas pelo cliente, e nao
tem responsabilidade por qualquer dano ou mercadorias devolvidas;

(c) a entidade ndo tem liberdade para estabelecer o preco dos produtos do fornecedor. O
preco de venda € definido pelo fornecedor.

EI233. Consequentemente, a entidade conclui que é agente e sua obrigacio de desempenho é
providenciar a entrega das mercadorias pelo fornecedor. Quando a entidade cumpre seu
compromisso de providenciar que as mercadorias sejam entregues pelo fornecedor ao cliente
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(que, neste exemplo, é quando as mercadorias sdao compradas pelo cliente), a entidade
reconhece a receita no valor da comissao a qual tem direito.

Exemplo 46 — Promessa de fornecer produtos ou servicos (a entidade é principal)

EI234. Uma entidade celebra um contrato com um cliente para equipamentos com especificacdes
exclusivas. A entidade e o cliente desenvolvem as especificacdes do equipamento, que a
entidade comunica ao fornecedor com o qual a entidade estabelece um contrato para fabricar
o equipamento. A entidade também providencia para que o fornecedor entregue o
equipamento diretamente ao cliente. Por ocasido da entrega do equipamento ao cliente, os
termos do contrato exigem que a entidade pague ao fornecedor o preco pactuado pela
entidade e o fornecedor para a fabricacao do equipamento.

EI235. A entidade e o cliente negociam o preco de venda e a entidade cobra do cliente o preco
pactuado com condicdes de pagamento de 30 dias. O lucro da entidade baseia-se na
diferenca entre o preco de venda negociado com o cliente e o preco cobrado pelo fornecedor.

EI236. O contrato entre a entidade e o cliente exige que este busque recursos legais por defeitos no
equipamento do fornecedor de acordo com a garantia do fornecedor. Entretanto, a entidade é
responsavel por quaisquer reparos no equipamento requeridos em decorréncia de erros nas
especificacoes.

EI237. Para determinar se a obrigacdo de desempenho da entidade € fornecer ela prépria os
produtos ou servigos (ou seja, a entidade é principal) ou para organizar que esses produtos
ou servicos sejam fornecidos por outra parte (ou seja, a entidade € agente), a entidade
identifica bem ou servigo especificado a ser prestado ao cliente e avalia se controla esse bem
ou servi¢o antes do bem ou do servigo ser transferido ao cliente.

EI237A. A entidade conclui que se comprometeu a fornecer ao cliente equipamento especializado
concebido pela entidade. Embora a entidade tenha subcontratado a fabrica¢do do equipamento
para o fornecedor, a entidade concluiu que a concepg¢do e a fabricagdo dos equipamentos nao
sdo distintas, porque elas ndo sdo identificdveis separadamente (ou seja, hd uma tunica
obrigacdo de desempenho). A entidade € responsdvel pela gestdo global do contrato (por
exemplo, assegurando que o servico de fabricacdo estd de acordo com as especificacdes) e,
portanto, oferece servico significativo de integracdo desses itens para entrega combinada —
equipamentos especializados — para a qual o cliente contratou. Além disso, essas atividades
sdo altamente inter-relacionadas. Se s@o identificadas alteragdes necessdrias nas
especificagdes do equipamento que estd sendo fabricado, a entidade € responsavel pelo
desenvolvimento e comunicagdo de revisdes ao fornecedor e pela garantia que qualquer
retrabalho associado exigido esteja em conformidade com as especificagdes revistas. Por
conseguinte, a entidade identifica o bem especificado para ser fornecido ao cliente como
equipamento especializado.

EI237B. A entidade conclui que controla o equipamento especializado antes do equipamento ser
transferido ao cliente (ver item B35A(c)). A entidade fornece servico de integracdo
significativo necessdrio para produzir o equipamento especializado e, por isso, controla o
equipamento especializado, antes que seja transferido ao cliente. A entidade dirige o uso do
servi¢o de fabricagcdo do fornecedor como insumo na criagdo do produto combinado, que é o
equipamento especializado. Para se chegar a conclusdo de que ela controla o equipamento
especializado antes que o equipamento seja transferido ao cliente, a entidade também observa
que, mesmo que o fornecedor entregue o equipamento especializado ao cliente, o fornecedor
nao tem capacidade de dirigir a sua utilizagao (ou seja, os termos do contrato entre a entidade
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e o fornecedor impedem o fornecedor de usar o equipamento especializado para outra
finalidade ou direcionar o equipamento para outro cliente). A entidade também obtém os
beneficios remanescentes do equipamento especializado por ter direito a contraprestacao no
contrato com cliente.

EI238. Dessa forma, a entidade conclui que € o representante. A entidade ndo considera os
indicadores no item B37 porque a avaliacdo acima € conclusiva sem levar em conta esses
indicadores. A entidade reconhece a receita pelo valor bruto da contraprestacdo a qual tem
direito paga pelo cliente em troca do equipamento especializado.

Exemplo 46A — Compromisso de fornecer bens ou servicos (entidade € o representante)

EI238A. A entidade contrata com cliente fornecimento de servicos de manutencao do escritério. A
entidade e o cliente definem e concordam sobre o alcance dos servicos e negociam o preco. A
entidade € responsavel por assegurar que os servigos sejam realizados em conformidade com
os termos e condi¢cdes do contrato. A entidade fatura o preco acordado com o cliente,
mensalmente, com prazo de pagamento de 10 dias.

EI238B. A entidade regularmente se envolve com terceiros prestadores de servigcos para fornecer
servicos de manutencdo de escritério para seus clientes. Quando a entidade obtém um
contrato com o cliente, a entidade subcontrata um desses prestadores de servicos, orientando o
prestador de servigos para executar os servicos de manutencao de escritério para o cliente. Os
termos de pagamento nos contratos com os prestadores de servigos sdo geralmente alinhados
com as condicdes de pagamento em contratos da entidade com os clientes. No entanto, a
entidade € obrigada a pagar ao fornecedor de servigos, mesmo que o cliente ndo pague.

EI238C. Para determinar se a entidade é representante ou agente, a entidade identifica o bem ou
servigo especificado a ser prestado ao cliente e avalia se controla esse bem ou servigco antes do
bem ou servigo ser transferido ao cliente.

EI238D. A entidade observa que os servicos especificados a serem fornecidos ao cliente sdao
servicos de manutengdo para os quais o cliente contratou, e que nenhum outro bem ou servico
¢ prometido para o cliente. Enquanto que a entidade obtém direito de servigos de manutengdo
do escritério do prestador de servico apds a contratacdo com o cliente, esse direito ndo €
transferido para o cliente. Ou seja, a entidade retém a capacidade para dirigir a utilizacio e
obter substancialmente todos os beneficios restantes provenientes daquele direito. Por
exemplo, a entidade pode decidir dirigir os servigos prestados pelo fornecedor dos servigos de
manutencdo de escritério para esse cliente, ou para outro cliente, ou em suas proprias
instalacdes. O cliente ndo tem o direito de dirigir o prestador de servigos para executar
servigos que a entidade ndo concordou em fornecer. Portanto, o direito sobre os servicos de
manutenc¢do do escritério obtidos pela entidade a partir do fornecedor de servigos nao € bem
ou servigo especificado em seu contrato com o cliente.

EI238E. A entidade conclui que controla os servigos especificados, antes de serem fornecidos ao
cliente. A entidade obtém controle do direito dos servicos de manutencdo do escritério apds a
celebracdo do contrato com o cliente, mas antes que esses servicos sejam prestados ao cliente.
Os termos do contrato da entidade com o prestador de servigos concedem a entidade a
capacidade de dirigir o servi¢co do provedor para fornecer os servicos especificados em nome
da entidade (ver item B35A(b)). Além disso, a entidade conclui que os seguintes indicadores
no item B37 fornecem mais evidéncias de que a entidade controla os servicos de manutengao
do escritdrio antes de serem fornecidos ao cliente:

99



(a) a entidade € o principal responsdvel para o cumprimento do compromisso de fornecer os
servicos de manutencao do escritério. Embora a entidade tenha contratado os servigos de
fornecedor para executar os servicos prometidos ao cliente, é a propria entidade que €
responsavel por garantir que os servi¢os sejam realizados e sejam aceitdveis para o cliente
(ou seja, a entidade € responsavel pelo cumprimento do compromisso no contrato,
independentemente se a entidade executa ela propria os servi¢os ou contrate um terceiro

prestador de servicos para execugdo dos servigos).

(b) aentidade tem poder discriciondrio para fixar o preco dos servicos ao cliente.

E238F. A entidade observa que ndo se compromete em obter os servigos do fornecedor de servigos

antes de obter o contrato com o cliente. Assim, a entidade mitigou o risco de estoque no que
diz respeito aos servicos de manutencdo do escritério. No entanto, a entidade conclui que
controla os servicos de manuten¢do de escritério antes que eles sejam fornecidos ao cliente,
com base em evidéncia no item EI238E.

EI238G. Assim, a entidade € o representante na transagdo e deve reconhecer receita no valor da

contraprestacdo a que tem direito a partir do cliente em troca dos servicos de manutengdo do
escritdrio.

Exemplo 47 — Promessa de fornecer produtos ou servicos (a entidade é principal)

EI239. Uma entidade negocia com importantes companhias aéreas para adquirir passagens por

tarifas reduzidas em comparagdo com o preco das passagens vendidas diretamente pelas
companhias aéreas ao publico. A entidade concorda em comprar uma quantidade especifica
de passagens e deve pagar por elas independentemente de conseguir revendé-las. A tarifa
reduzida paga pela entidade para cada passagem adquirida é negociada e pactuada
antecipadamente.

EI240. A entidade determina os precos pelos quais as passagens aéreas serdo vendidas a seus

clientes. A entidade vende as passagens e cobra a contraprestacdo dos clientes quando as
passagens sao adquiridas.

EI241. A entidade também auxilia os clientes na solucdo das reclamagdes pelos servigos prestados

pelas companhias aéreas. Contudo, cada companhia aérea é responsdvel por cumprir as
obrigacdes referentes as passagens, incluindo solugdes para o cliente por insatisfacdo com o
Servigo.

EI242. Para determinar se a obrigacdo de desempenho da entidade € fornecer ela prépria os

produtos ou servicos (ou seja, a entidade € principal) ou providenciar para que esses
produtos ou servigos sejam fornecidos por outra parte (ou seja, a entidade € agente), a
entidade deve identificar o bem ou o servico especificado a ser fornecido ao cliente e avaliar

se controla esse bem ou servico antes do bem ou servigo ser transferido para o cliente.

EI242A. A entidade conclui que, para cada bilhete que se compromete a comprar da companhia

aérea, obtém o controle do direito de voar em v6o especifico (sob a forma de bilhete) que a
entidade, em seguida, transfere para um de seus clientes (ver item B35A (a)).
Consequentemente, a entidade determina que o bem ou o servigo especificado a ser prestado
ao seu cliente € aquele direito (para um assento em especifico voo) que a entidade controla. A
entidade observa que ndo hé outros bens ou servigos prometidos para o cliente.

EI242B. A entidade controla o direito de cada voo antes de transferir esse especifico direito para um

dos seus clientes, uma vez que a entidade tem a capacidade de direcionar a utilizagao daquele
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direito ao decidir se deseja usar o bilhete para cumprir o contrato com o cliente e, em caso
afirmativo, cujo contrato vai cumprir. A entidade também tem a capacidade de obter os
beneficios remanescentes a partir desse direito por qualquer revenda do bilhete e a obtencao
de todas as receitas provenientes da venda ou, alternativamente, utilizando ela mesmo o
bilhete.

EI242C. Os indicadores do item B37(b) e (c) também fornecem evidéncias relevantes que a
entidade controla cada direito (bilhete) especificado antes de ser transferido para o cliente. A
entidade tem risco de estoque no que diz respeito ao bilhete, porque a entidade comprometeu-
se a obter o bilhete da companhia aérea antes de obter o contrato com o cliente para revender
o bilhete. Isto € porque a entidade € obrigada a pagar a companhia aérea por esse direito,
independentemente de saber se é capaz de obter cliente para revender o bilhete ou se ela pode
obter preco favordvel para o bilhete. A entidade também estabelece o preco que o cliente vai
pagar para o bilhete especificado.

El243. Dessa forma, a entidade conclui que € principal nas transagdes com os clientes. A entidade
reconhece a receita pelo valor bruto da contraprestagdo a qual tem direito em troca das
passagens transferidas aos clientes.

Exemplo 48 — Providenciando o fornecimento de produtos ou servicos (a entidade é agente)

El244. A entidade vende vouchers que ddo aos clientes o direito a futuras refeicdes em restaurantes
especificos. O preco de venda do voucher oferece ao cliente desconto significativo em
comparagao com os precos de venda normais das refei¢does (por exemplo, o cliente paga $
100 pelo voucher que da ao cliente o direito a uma refeicdo em restaurante que de outra
forma custaria $ 200). A entidade ndo compra ou compromete-se a comprar vouchers
antecipadamente da sua venda ao cliente; em vez disso, ela compra vouchers somente
conforme sdo solicitados pelos clientes. A entidade vende os vouchers por meio de seu site e
eles ndo sdo restituiveis.

El245. A entidade e os restaurantes determinam conjuntamente os prec¢os pelos quais os vouchers
serdao vendidos aos clientes. Sob os termos de seus contratos com os restaurantes, a entidade
tem direito a 30% do pre¢o do voucher quando o vende.

El246. A entidade também auxilia os clientes na solucdo de reclamacdes sobre as refeicdes e possui
um programa de satisfagcdo do comprador. Contudo, o restaurante é responsdvel por cumprir
as obrigacdes referentes ao voucher, incluindo solucdes para o cliente por insatisfacdo com o
Servigo.

EI247. Para determinar se a entidade € principal ou agente, a entidade deve identificar o bem ou o
servico especificado a ser fornecido ao cliente e avaliar se ela controla o bem ou o servigo
especificado antes de o transferir ao cliente.

EI247A. O cliente obtém um voucher para o restaurante que ele escolhe. A entidade ndo envolve o
restaurante para fornecer refeicoes para os clientes em nome da entidade, tal como descrito no
indicador no item B37(a). Por conseguinte, a entidade observa que o bem ou o servico
especificado a ser prestado ao cliente é o direito a refeicdo (na forma do voucher) em
restaurante especificado, para o qual o cliente compra e, em seguida, pode usar ou transferir
para outra pessoa. A entidade também observa que nao ha outros bens ou servicos, além dos
vouchers, prometidos aos clientes.
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EI247B. A entidade conclui que ndo controla o voucher (direito a refei¢do), em qualquer tempo.
Para se chegar a essa conclusdo, a entidade considera, principalmente, o seguinte:

(a) os vouchers sdo criados somente no momento em que eles sdo transferidos para os
clientes e, assim, ndo existem antes dessa transferéncia. Portanto, a entidade, em nenhum
momento, tem a capacidade de direcionar a utilizacdo dos vouchers, ou obter
substancialmente todos os beneficios restantes dos vouchers, antes de serem transferidos
aos clientes;

(b) aentidade nao compra, nem se compromete a comprar, vouchers antes de serem vendidos
aos clientes. A entidade também ndo tem nenhuma responsabilidade de aceitar quaisquer
vouchers devolvidos. Por conseguinte, a entidade ndo tem risco de estoque no que diz
respeito aos vouchers como descrito no indicador no item B37(b).

EI248. Assim, a entidade conclui que € agente com relagdo aos vouchers. A entidade deve
reconhecer a receita no valor liquido da contraprestacdo a qual a entidade tem direito em
troca do acordo com os restaurantes para fornecer vouchers aos clientes para realizarem
refeicdoes nos restaurantes cuja comissdo a que tem direito por ocasido da venda de cada
voucher é de 30%.

Exemplo 48A — A entidade € principal e agente no mesmo contrato

EI248A. A entidade vende servigos para auxiliar seus clientes na identificacdo de forma mais eficaz
de potenciais candidatos para vagas abertas. A entidade executa varios servicos em si, Como
entrevistar candidatos e executar verificagdes de antecedentes. Como parte do contrato, o
cliente concorda em obter licenca para acessar informagdes em banco de dados de terceiro de
potenciais candidatos. A entidade organiza para essa licenga com o terceiro, mas o contrato do
cliente € diretamente com o fornecedor do banco de dados para a licenga. A entidade recebe o
pagamento em nome do fornecedor do banco de dados de terceiros como parte do faturamento
da entidade para o cliente. O fornecedor do banco de dados define o preco cobrado ao cliente
para a licenca, e € responsdvel por prestar apoio técnico e conceder créditos para que o cliente
possa ter direito por tempo de inatividade do servigo ou por outros problemas técnicos.

EI248B. Para determinar se a entidade € pricipal ou agente, a entidade identifica os bens ou servicos
especificados a serem prestados ao cliente, e avalia se ela controla esses bens ou servigos
antes de serem transferidos para o cliente.

EI248C. Para o propdsito deste exemplo, admite-se que a entidade concluiu que os seus servigos de
recrutamento e de licencga de acesso ao banco de dados sdo cada um distintos com base em sua
avaliacao dos requisitos dos itens 27 a 30. Por conseguinte, existem dois produtos ou servi¢os
especificados para serem fornecidos ao cliente (acesso ao banco de dados de terceiro e
servigos de recrutamento).

EI248D. A entidade conclui que ndo controla o acesso ao banco de dados antes que ele seja
fornecido ao cliente. A entidade, em nenhum momento, tem a capacidade de direcionar o uso
da licenga porque os contratos com clientes para a licenca sdo diretamente com o fornecedor
do banco de dados. A entidade ndo controla o acesso ao banco de dados do fornecedor, ndo
pode, por exemplo, conceder acesso ao banco de dados para outra parte que nao o cliente, ou
impedir que o fornecedor do banco de dados fornega acesso ao cliente.

EI248E. Como parte para se chegar a essa conclusdo, a entidade também considerou os indicadores

no item B37. A entidade concluiu que esses indicadores fornecem mais uma evidéncia de que
ela ndo controla o acesso ao banco de dados antes que o acesso seja fornecido para o cliente:
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(a) aentidade ndo € responsavel pelo cumprimento do compromisso de fornecer o servico de
acesso ao banco de dados. Os contratos com clientes para a licenga sao diretamente com
o fornecedor do banco de dados e o fornecedor do banco de dados € responsavel pela
aceitacdo do acesso ao banco de dados (por exemplo, fornecendo suporte técnico ou
servigo de crédito);

(b) a entidade nao tem risco de estoque porque ndo compra ou compromete-se a comprar, o
acesso ao banco de dados antes que o cliente contrate o acesso de banco de dados
diretamente com o fornecedor do banco de dados;

(c) aentidade ndo tem poder discriciondrio para fixar o pre¢o para acesso ao banco de dados
com o cliente, porque o fornecedor do banco de dados define esse prego.

EI248F. Assim, a entidade conclui que é agente em relacdo ao servi¢o de base de dados de terceiro.
Em contraste, a entidade conclui que € principal em relacdo aos servigos de recrutamento
porque a entidade executa esses servicos e nenhuma outra parte estd envolvida no
fornecimento desses servicos ao cliente.

Opcoes de clientes para produtos ou servicos adicionais

EI249. Os Exemplos 49 a 52 ilustram os requisitos dos itens B39 a B43 deste pronunciamento sobre
opg¢oes de clientes para produtos ou servigos adicionais. O Exemplo 50 ilustra os requisitos
dos itens 27 a 29 deste pronunciamento sobre identificacdo das obrigacdes de desempenho.
O Exemplo 52 ilustra um programa de fidelidade do cliente. Esse exemplo pode nao se
aplicar a todos os acordos de fidelidade do cliente porque os termos e condi¢cdes podem
diferir. Particularmente, quando existem mais de duas partes no acordo, a entidade deve
considerar todos os fatos e circunstancias para determinar o cliente na transacdo que da
origem aos créditos de prémio.

Exemplo 49 — Opc¢ao que da ao cliente direito material (voucher de desconto)

EI250. Uma entidade celebra um contrato para a venda do Produto A por $ 100. Como parte do
contrato, a entidade da ao cliente um voucher de desconto de 40% para quaisquer compras
futuras de até $ 100 nos proximos 30 dias. A entidade pretende oferecer o desconto de 10%
sobre todas as vendas durante os proximos 30 dias como parte de promog¢do sazonal. O
desconto de 10% nao pode ser utilizado em conjunto com o voucher de desconto de 40%.

EI251. Devido ao fato que todos os clientes receberdo o desconto de 10% sobre as compras durante
os proximos 30 dias, o tinico desconto que d4 ao cliente direito material € o desconto que €
incremental ao desconto de 10% (ou seja, o desconto adicional de 30%). A entidade deve
contabilizar o compromisso de conceder o desconto adicional como obrigacdo de
desempenho no contrato pela venda do Produto A.

EI252. Para estimar o preco de venda individual do voucher de desconto de acordo com o item B42
deste pronunciamento, a entidade estima a probabilidade de 80% que o cliente resgatard o
voucher ¢ que o cliente comprard, em média, $ 50 de produtos adicionais.
Consequentemente, o pre¢co de venda individual estimado da entidade do voucher de
desconto é de $ 12 ($ 50 de pre¢o de compra médio de produtos adicionais x 30% do
desconto incremental x 80% de probabilidade de exercer a opg¢do). Os precos de venda
individuais do Produto A e do voucher de desconto e a alocagdo resultante do preco da
transac@o de $ 100 sdo os seguintes:

| Obrigaciio de desempenho | Preco de venda |
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individual

$
Produto A 100
Voucher de desconto 12
Total 112

Preco da transacao

alocado
Produto A 89 ($100+$112x$100)
Voucher de desconto 11 ($12+$112x$100)
Total 100

EI253.

A entidade aloca $ 89 ao Produto A e reconhece receita para o Produto quando o controle é
transferido. A entidade aloca $ 11 ao voucher de desconto e reconhece receita para o
voucher quando o cliente o resgata por produtos ou servicos ou quando ele expira.

Exemplo 50 — Opc¢ao que nao da ao cliente direito material (produtos ou servicos adicionais)

EI254.

EI255.

EI256.

Uma entidade do setor de telecomunicagdes celebra um contrato com cliente para fornecer
um celular e um servi¢o de rede mensal durante dois anos. O servigo de rede inclui até 1.000
minutos de ligacdes e 1.500 mensagens de texto ao més por tarifa mensal fixa. O contrato
especifica o preco para quaisquer mensagens de texto ou minutos de ligacao adicionais que o
cliente pode decidir adquirir em qualquer més. Os precos para esses Servigos sao
equivalentes a seus precos de venda individuais.

A entidade conclui que a promessa de fornecer o celular e o servi¢o de rede sao obrigagdes
de desempenho separadas. Isso porque o cliente pode beneficiar-se do celular e do servigo
de rede por si s0s ou juntamente com outros recursos que estdo disponiveis imediatamente
ao cliente de acordo com o critério do item 27(a) deste pronunciamento. Além disso, o
celular e o servico de rede sdo separadamente identificdveis de acordo com o critério do item
27(b) deste pronunciamento (com base nos fatores do item 29 deste pronunciamento).

A entidade conclui que a op¢do de comprar as mensagens de texto e minutos de ligacio
adicionais ndo da direito material que o cliente ndo receberia sem celebrar o contrato (ver
item B41 deste pronunciamento). Isso porque os precos das mensagens de texto e minutos
de ligacdo adicionais refletem os precos de venda individuais para esses servicos. Devido a
op¢do por mensagens de texto e minutos de ligacdo adicionais ndo dar direito material ao
cliente, a entidade conclui que isso ndo é uma obrigacdo de desempenho no contrato.
Consequentemente, a entidade ndo aloca qualquer parte do precoda transacdo a op¢do para
mensagens de texto ou minutos de ligacdo adicionais. A entidade deve reconhecer receita
para as mensagens de texto ou minutos de ligacdo adicionais se e quando a entidade prestar
€SSes Servicos.

Exemplo 51 — Opc¢ao que da ao cliente direito material (op¢ao de renovacao)

EI257.

Uma entidade celebra 100 contratos separados com clientes para prestar servicos de
manutencdo durante um ano por $ 1.000 cada contrato. Os termos dos contratos especificam
que ao final do ano, cada cliente tem a op¢do de renovar o contrato de manutenc¢io para o
segundo ano pagando o adicional de $ 1.000. Os clientes que renovam pelo segundo ano
também tém a opcdo de renovar para o terceiro ano por $ 1.000. A entidade cobra pregos
significativamente mais elevados por servigcos de manutencao a clientes que ndo contratam
os servigos de manutengao inicialmente (ou seja, quando os produtos sao novos). Ou seja, a
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EI258.

EI259.

EI260.

EI261.

EI262.

entidade cobra $ 3.000 no ano 2 e $ 5.000 no ano 3 por servicos de manuten¢do anuais se o
cliente ndo comprar inicialmente o servico ou permitir que a prestacao de servigos expire.

A entidade conclui que a op¢do de renovagdo da ao cliente direito material que ndo seria
recebido sem celebrar o contrato, pois os precos por servicos de manutencdo sdo
significativamente mais elevados se o cliente decidir adquirir os servi¢os somente nos anos 2
ou 3. Parte do pagamento de cada cliente de $ 1.000 no primeiro ano €, na pratica, um pré-
pagamento ndo restituivel dos servicos a serem prestados no ano subsequente.
Consequentemente, a entidade conclui que o compromisso de oferecer a op¢do € uma
obrigacao de desempenho.

A opg¢do de renovacdo € para a continuidade dos servicos de manutencdo e esses Servigos
sdo prestados de acordo com os termos do contrato existente. Em vez de determinar os
precos de venda individuais para as op¢des de renovacao diretamente, a entidade aloca o
preco da transacdo determinando a contraprestacdo que espera receber por todos 0s servigos
que espera prestar, de acordo com o item B43 deste pronunciamento.

A entidade espera que 90 clientes renovem no final do ano 1 (90% dos contratos vendidos) e
81 clientes renovem no final do ano 2 (90% dos 90 clientes que renovaram no final do ano 1
também renovardo no final do ano 2, ou seja, 81% dos contratos vendidos).

No inicio do contrato, a entidade conclui que a contraprestacdo esperada para cada contrato
¢ de $ 2.710 ($ 1.000 + (90% x $ 1.000) + (81% x $ 1.000)). A entidade também conclui
que reconhecer a receita com base nos custos incorridos referentes ao total dos custos
esperados representa a transferéncia dos servigos ao cliente. Os custos estimados para um
contrato de trés anos sdo os seguintes:

$

Ano 1

600

Ano 2

750

Ano 3

1.000

Assim, o padrdo de reconhecimento de receitas esperado no inicio do contrato para cada
contrato € o seguinte:

Custos esperados ajustados
para a probabilidade de
renovacao de contrato

Alocacao de contraprestacao esperada

$ $

Ano 1

600 | ($ 600 x 100%) 780 (($ 600 +$2.085) x $2.710)

Ano 2

675 ($ 750 x 90%) 877 (($675+52.085) x$2.710)

Ano 3

810 ($ 1.000 x 81%) 1.053 | (($810+$2.085)x$2.710)

Total

2.085 2.710

EI263.

EI264.

Consequentemente, no inicio do contrato, a entidade aloca para a opcdo de renovacido no
final do ano 1 $ 22.000 da contraprestacdo recebida até a presente data (caixa de $ 100.000 —
receita a ser reconhecida no ano 1 de $ 78.000 ($ 780 x 100)).

Supondo que ndo existe alteracdo nas expectativas da entidade e os 90 clientes renovam
conforme esperado, no final do primeiro ano, a entidade cobra o pagamento a vista de $
190.000 ((100 x $ 1.000) + (90 x $ 1.000)), reconhece a receita de $ 78.000 ($ 780 x 100) e
reconhece o passivo contratual de $ 112.000.
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EI265. Consequentemente, por ocasido da renovagdo no final do primeiro ano, a entidade aloca $
24.300 a opg¢ao de renovar no final do ano 2 (pagamento a vista acumulado de $ 190.000
menos receita acumulada reconhecida no ano 1 e a ser reconhecida no ano 2 de $ 165.700 ($
78.000 + $ 877 x 100)).

EI266. Se o numero real de renovacdes de contratos for diferente do que a entidade esperava, a
entidade deve atualizar o preco da transagao e a receita reconhecida de acordo com esse fato.

Exemplo 52 — Programa de fidelidade do cliente

EI267. Uma entidade tem um programa de fidelidade do cliente que premia o cliente com um ponto
de fidelidade do cliente a cada $ 10 em compras. Cada ponto € resgatavel para um desconto
de $ 1 em quaisquer compras futuras dos produtos da entidade. Durante o periodo de
relatério, os clientes compraram produtos por $ 100.000 e ganharam 10.000 pontos
resgatdveis para compras futuras. A contraprestacao € fixa e o preco de venda individual dos
produtos comprados é de $ 100.000. A entidade espera que 9.500 pontos sejam resgatados.
A entidade estima o prego de venda individual de $ 0,95 por ponto (totalizando $ 9.500) com
base na probabilidade de resgate de acordo com o item B42 deste pronunciamento.

EI268. Os pontos conferem aos clientes direito material que eles ndo receberiam sem celebrar o
contrato. Consequentemente, a entidade conclui que o compromisso de oferecer pontos aos
clientes € uma obrigac¢do de desempenho. A entidade aloca o prego da transacdo ($ 100.000)
ao produto e os pontos na base do preco de venda individual relativo, conforme abaixo:

$
Produto 91.324 | ($ 100.000 x ($ 100.000 preco de venda individual + $ 109.500))
Pontos 8.676 | ($ 100.000 x ($ 9.500 preco de venda individual + $ 109.500))

EI269. No final do primeiro periodo de relatério, foram resgatados 4.500 pontos e a entidade
continua esperando que 9.500 pontos sejam resgatados no total. A entidade reconhece a
receita para os pontos de fidelidade de $ 4.110 ((4.500 pontos + 9.500 pontos) x 8.676) e
reconhece o passivo contratual de $ 4.566 ($ 8.676 — $ 4.110) para os pontos nio resgatados
no final do primeiro periodo de relatorio.

EI270. No final do segundo periodo de relatério, foram resgatados cumulativamente 8.500 pontos.
A entidade atualiza sua estimativa dos pontos que serdo resgatados e agora espera que 9.700
pontos sejam resgatados. A entidade reconhece a receita para os pontos de fidelidade de $
3.493 {((8.500 total de pontos resgatados + 9.700 total de pontos que se espera resgatar) x $
8.676 alocacio inicial) — $ 4.110 reconhecidas no primeiro periodo de relatério}. O saldo do
passivo contratual ¢ de $ 1.073 ($ 8.676 alocacgdo inicial — $ 7.603 de receita acumulada
reconhecida).

Honorario inicial ndo restituivel

EI271. O Exemplo 53 ilustra os requisitos dos itens B48 a B51 deste pronunciamento sobre
honordrios iniciais ndo restituiveis.

Exemplo 53 — Honorario inicial nao restituivel

EI272. Uma entidade celebra um contrato com um cliente para um ano de prestacdo de servigos de
processamento de transagdes. Os contratos da entidade possuem termos-padrao que siao 0s
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EI273.

EI274.

mesmos para todos os clientes. O contrato exige que o cliente pague honordrio inicial para
preparar o cliente nos processos e sistemas da entidade. O honoréario ¢ um valor nominal e
nao restituivel. O cliente pode renovar o contrato a cada ano sem pagar honorério adicional.

As atividades de preparacdo da entidade ndo transferem um bem ou servigo ao cliente e,
portanto, nao resultam em obrigacao de desempenho.

A entidade conclui que a opcdo de renovacdo nao da ao cliente direito material que ele nao
receberia sem celebrar esse contrato (ver item B40 deste pronunciamento). O honorario
inicial €, na prética, o pagamento antecipado pelos servicos de processamento de transagdes
futuros. Consequentemente, a entidade determina o preco da transacdo, que inclui o
honorario inicial nao restituivel, e reconhece a receita para os servicos de processamento de
transagdes conforme esses servigos sdo prestados, de acordo com o item B49 deste
pronunciamento.

Licenciamento

EI275.

Os Exemplos 54 a 61 ilustram os requisitos dos itens 22 a 30 deste pronunciamento sobre
identificacdo das obrigacdes de desempenho e dos itens B52 a B63 deste pronunciamento
sobre licenciamento. Esses exemplos também ilustram outros requisitos, conforme abaixo:

(a) nos itens 39 a 45 deste pronunciamento sobre mensuragdo do progresso para satisfacao
completa de obrigacdo de desempenho (Exemplo 58);

(b) nos itens 84 a 86 deste pronunciamento sobre alocacdo da contraprestacdo varidvel a
obrigacdes de desempenho (Exemplo 57); e

(c) no item B63 a B63B deste pronunciamento sobre contraprestacdo na forma de royalties
sobre vendas ou sobre uso em licencas de propriedade intelectual (Exemplo 57 e 61).

Exemplo 54 — Direito de utilizar propriedade intelectual

EI276.

EI277.

Utilizando os mesmos fatos do Caso A no Exemplo 11 (ver itens EI49 a EI53), a entidade
identifica quatro obrigacdes de desempenho no contrato:

(a) licenca de software;
(b) servicos de instalacao;
(c) atualizagdes de software; e

(d) suporte técnico.

A entidade avalia a natureza de sua promessa de transferir a licenca de software de acordo
com o item B58 deste pronunciamento. A entidade ndo considera em sua avaliacdo dos
critérios do item B58 deste pronunciamento o compromisso de fornecer atualizagcdes de
software, pois elas resultam na transferéncia de bem ou servig¢o adicional para o cliente (ver
item B58(c)). A entidade também observa que ela ndo tem quaisquer obrigacdes contratuais
ou implicitas (independente das atualizacdes e suporte técnico) para realizar atividades que
alterem a funcionalidade do software durante o periodo de licenca. A entidade observa que o
software permanece funcional sem as atualiza¢des e o suporte técnico e, por conseguinte, a
capacidade do cliente para obter os beneficios do software nao € substancialmente derivada,
ou dependente, das atividades em curso da entidade. A entidade determina, portanto, que o
contrato nio exige e o cliente ndo espera razoavelmente, que a entidade realize atividades
que afetem significativamente o software (independente das atualizacdes e do suporte
técnico). A entidade conclui que o software ao qual a licenca se refere tem sozinho
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funcionalidade significativa ¢ nenhum dos critérios do item B58 deste pronunciamento é
atendido. A entidade conclui ainda que a natureza da promessa da entidade de transferir a
licenga é fornecer o direito de usar a propriedade intelectual da entidade, tal como ela exista
em momento especifico. Consequentemente, a entidade contabiliza a licenca como
obrigacdo de desempenho satisfeita em momento especifico no tempo.

Exemplo 55 - Licenca de propriedade intelectual

EI278.

EI279.

A entidade celebra um contrato com o cliente para licenciar (pelo periodo de trés anos)
propriedade intelectual referente aos processos de produgdo e projeto de mercadoria. O
contrato também especifica que o cliente obterd quaisquer atualizacdes dessa propriedade
intelectual para novos processos de produgdo e projetos que possam ser desenvolvidos pela
entidade. As atualizagOes sdo integrantes para a capacidade do cliente obter beneficios da
licenca durante o periodo da licenga, pois a propriedade intelectual € usada em setor no qual
a tecnologia muda rapidamente.

A entidade avalia os produtos e servigcos prometidos ao cliente para determinar quais
produtos e servicos sao distintos de acordo com o item 27 deste pronunciamento. A entidade
determina que o cliente pode se beneficiar (a) da licenca por conta prépria sem as
atualizagdes, e (b) das atualizagdes juntamente com a licenca inicial. Embora o beneficio
que o cliente possa obter da licenca por conta propria (isto é, sem as atualizagdes), seja
limitado, porque as atualizagdes sdo integrantes para usar a propriedade intelectual em
indudstria em que tecnologias mudam rapidamente, a licenca pode ser usada de maneira que
gere alguns beneficios econdmicos. Assim, o critério no item 27(a) € cumprido para a
licenga e para as atualizacdes.

EI279A. O fato de que o beneficio que o cliente possa obter da licenga por conta prépria (isto €,

EI280.

sem as atualizacdes) € limitada (porque as atualizagdes s@o essenciais para a capacidade do
cliente continuar a utilizar a licenca no ambiente tecnolégico que muda rapidamente)
também € considerado para avaliar se o critério previsto no item 27(b) € cumprida. Porque o
beneficio que o cliente pode obter da licenca durante o prazo de trés anos sem as
atualizagdes € limitado de forma significativa, os compromissos da entidade de conceder a
licenga e para fornecer as atualizagOes esperadas sdo, com efeito, as entradas que, juntas,
cumprem um Unico compromisso de entrega do produto combinado para o cliente. Ou seja, a
natureza do compromisso da entidade no contrato € fornecer acesso continuo a propriedade
intelectual da entidade relacionada com os processos de concepg¢ao e producdao do bem pelo
prazo do contrato de trés anos. Os compromissos nesse item combinado (ou seja, para
conceder licenga e fornecer atualizacdes quando e se disponivel no mercado) ndo sio,
portanto, identificdveis separadamente, de acordo com o critério previsto no item 27(b).

A natureza do bem ou servico combinado que a entidade prometeu transferir para o cliente é
0 acesso continuo a propriedade intelectual da entidade relacionada com os processos de
concepcdo e producdo do bem para o prazo de trés anos do contrato. Com base nessa
conclusdo, a entidade aplica os itens 31 a 38 deste pronunciamento para determinar se a
simples obrigacdo de desempenho € satisfeita em momento especifico no tempo ou ao longo
do tempo. A entidade conclui que devido ao cliente simultaneamente receber e consumir os
beneficios do desempenho da entidade conforme eles ocorrem, a obrigacao de desempenho é
satisfeita ao longo do tempo de acordo com o item 35(a) deste pronunciamento.

Exemplo 56 — Identificacido de licenca distinta
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EI281.

Uma empresa farmacéutica licencia a cliente seus direitos de patente de composto medicinal
aprovado por 10 anos e também promete fabricar o medicamento para o cliente. O
medicamento € um produto plenamente desenvolvido; portanto, a entidade ndo realizard
quaisquer atividades para dar suporte ao medicamento, que € consistente com suas praticas
comerciais usuais.

Caso A — Licenga ndo é distinta

EI282.

EI283.

EI284.

Nesse caso, nenhuma outra entidade pode fabricar esse medicamento devido a natureza
altamente especializada do processo de fabricacdo. Como resultado, a licenga ndo pode ser
adquirida separadamente dos servigos de fabricacao.

A entidade avalia os produtos e servigcos prometidos ao cliente para determinar quais
produtos e servicos sao distintos, de acordo com o item 27 deste pronunciamento. A
entidade conclui que o cliente ndo pode beneficiar-se da licenga sem o servico de fabricagdo;
portanto, o critério do item 27(a) deste pronunciamento nao € cumprido. Consequentemente,
a licenga e o servico de fabrica¢do ndo s@o distintos e a entidade contabiliza a licenga e o
servico de fabricagdo como uma tnica obrigacao de desempenho.

A entidade aplica os itens 31 a 38 deste pronunciamento para determinar se a obrigacao de
desempenho (ou seja, o pacote da licenca e dos servicos de fabricacdo) ¢ uma obrigacdo de
desempenho satisfeita em momento especifico no tempo ou ao longo do tempo.

Caso B — Licenga é distinta

EI285.

EI286.

Nesse caso, o processo de fabricacao utilizado para produzir o medicamento nao € exclusivo
ou especializado e diversas outras entidades também podem fabricar o medicamento para o
cliente.

A entidade avalia os produtos e servicos prometidos ao cliente para determinar quais
produtos e servigos sdo distintos e conclui que os critérios do item 27 deste pronunciamento
foram cumpridos para a licenca e para o servico de fabricagdo. A entidade conclui que o
critério no item 27(a) foi cumprido, porque cliente pode beneficiar-se da licenca juntamente
com outros recursos facilmente disponiveis de servigos de fabrica¢do da entidade (porque ha
outras entidades que podem fornecer o servico de fabricacdo), e pode se beneficiar do
servico de fabricacdo juntamente com a licenga transferida para o cliente no inicio do
contrato.

EI286A. A entidade também conclui que seus compromissos de conceder a licenga e para fornecer

o servico de fabricacdo sdo identificaveis separadamente (ou seja, o critério do item 27(b) é
cumprido). A entidade conclui que a licenga e o servico de fabricacdo ndo sdo entradas para
um item combinado no presente contrato com base nos principios e nos fatores do item 29.
Para se chegar a essa conclusdo, a entidade considera que o cliente pode adquirir em
separado a licenca sem afetar significativamente a sua capacidade para se beneficiar da
licenca. Nem a licenca, nem o servigo de fabricacdo, € significativamente modificado ou
personalizado pelo outro e a entidade nao estd fornecendo um servigo significativo de
integracdo desses itens para a produ¢ao combinada. A entidade considera ainda que a licenga
e o servico de fabricacdo ndo sao altamente interdependentes ou altamente relacionados
porque a entidade pode cumprir seu compromisso de transferir a licenga independentemente
de cumprir seu compromisso de, subsequentemente, fabricar medicamento para o cliente. Da
mesma forma, a entidade pode fabricar medicamento para o cliente, mesmo que o cliente
tenha anteriormente obtido a licenca e inicialmente utilizado outro fabricante. Assim,
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EI287.

EI288.

embora o servigo de fabricacdo dependa necessariamente da licenca nesse contrato (ou seja,
a entidade ndo vai fornecer o servico de fabricacdo sem o cliente ter obtido a licenga), a
licenca e o servico de fabricagdo ndo afetam significativamente um ao outro. Por
conseguinte, a entidade conclui que seus compromissos de conceder a licenga e para
fornecer o servico de fabricacdo sdo distintas e que existem duas obrigacdes de desempenho:

(a) licenca de direitos de patente; e

(b) servico de fabricacdo.

A entidade avalia, de acordo com o item B58 deste pronunciamento, a natureza da promessa
da entidade de conceder a licenca. O medicamento € um produto plenamente desenvolvido
(ou seja, ele foi aprovado, estd sendo atualmente fabricado e tem sido vendido
comercialmente nos ultimos anos). Para esses tipos de produtos plenamente desenvolvidos,
as praticas comerciais usuais da entidade sdo ndo realizar quaisquer atividades para dar
suporte ao medicamento. O composto do medicamento tem funcionalidade significativa
sozinho (ou seja, a sua capacidade para produzir medicamento que trata uma doenca ou
condi¢do). Consequentemente, o cliente obtém parte substancial dos beneficios do composto
do medicamento a partir dessa funcionalidade, e nao de atividades em curso da entidade. A
entidade conclui que os critérios no item B58 deste pronunciamento ndo sdo atendidos
porque o contrato ndo exige, e o cliente ndo espera de modo razodvel, que a entidade realize
atividades que afetem significativamente a propriedade intelectual a qual o cliente tem
direito. Em sua avaliagdo dos critérios no item B58 deste pronunciamento, a entidade nao
leva em considerag@o a obrigacdo de desempenho separada de comprometer-se a prestar o
servico de manutencdo. Consequentemente, a natureza da promessa da entidade de transferir
a licencga € oferecer o direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade na forma e
funcionalidade com a qual ela existe em momento especifico no tempo em que ela é
concedida ao cliente. Consequentemente, a entidade contabiliza a licenca como uma
obrigacdo de desempenho satisfeita em momento especifico no tempo.

A entidade aplica os itens 31 a 38 deste pronunciamento para determinar se o servigo de
fabricacdo € uma obrigacdo de desempenho satisfeita em momento especifico no tempo ou
ao longo do tempo.

Exemplo 57 — Direito de franquia

EI289.

Uma entidade celebra um contrato com cliente e promete conceder a licenca de franquia que
d4 a ele o direito de utilizar o nome comercial da entidade e vender seus produtos durante 10
anos. Além da licenca, a entidade também se compromete a fornecer os equipamentos
necessarios para operar a loja de franquia. Em troca da concessdo da licenca, a entidade
recebe um royalty sobre vendas de 5% das vendas mensais do cliente. A contraprestacao
fixa pelo equipamento é de $ 150.000 a pagar quando o equipamento € entregue.

Identificacido de obrigacoes de desempenho

EI290.

A entidade avalia os produtos e servigcos prometidos ao cliente para determinar quais
produtos e servicos sao distintos de acordo com o item 27 deste pronunciamento. A entidade
observa que ela, como franqueador, desenvolveu uma pratica comercial usual para realizar
atividades, tais como analisar as preferéncias em continua mudanca do cliente e implementar
melhorias de produtos, estratégias de precificacdo, campanhas de marketing e eficiéncias
operacionais para dar suporte ao nome da franquia. Contudo, a entidade conclui que essas
atividades ndo transferem diretamente produtos ou servicos ao cliente porque fazem parte da
promessa da entidade de conceder a licenga.
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EI291.

A entidade conclui que tem duas promessas de transferir produtos ou servigos: a promessa
de conceder uma licenca e a promessa de transferir equipamentos. Além disso, a entidade
conclui que o compromisso de conceder a licenca e o compromisso de transferir os
equipamentos sdo cada um distintos. Isso porque o cliente pode beneficiar-se de cada
produto ou servigo (ou seja, a licenga e o equipamento) por si s ou juntamente com outros
recursos que estdo imediatamente disponiveis (ver item 27(a) deste pronunciamento). (O
cliente pode beneficiar-se da licenca juntamente com 0s equipamentos que sao entregues
antes da abertura da franquia e os equipamentos podem ser utilizados na franquia ou
vendidos por valor que ndo seja o valor de sucata). A entidade também determina que o
compromisso de conceder a licenga de franquia e de transferir os equipamentos sao
separadamente identificaveis, de acordo com o critério do item 27(b) deste pronunciamento.
A entidade conclui que a licenga e os equipamentos ndo sdo entradas para um item
combinado (ou seja, eles ndo estdo cumprindo o que €, na verdade, um tinico compromisso
para o cliente). Para se chegar a essa conclusdo, a entidade considera que ela ndo estd
prestando um servico importante de integracdo da licenca e dos equipamentos em item
combinado (ou seja, a propriedade intelectual licenciada ndo é um componente, € nao
modifica significativamente, dos equipamentos). Além disso, a licenga e os equipamentos
ndo sdo altamente interdependentes ou altamente interrelacionados, porque a entidade pode
cumprir cada compromisso (ou seja, para licenciar da franquia ou para transferir os
equipamentos) independentemente um do outro. Consequentemente, a entidade tem duas
obrigacdes de desempenho:

(a) alicenca da franquia; e

(b) os equipamentos.

Alocacio do preco da transacao

EI292.

EI293.

A entidade determina que o prego da transagdo inclui a contraprestagao fixa de $ 150.000 e a
contraprestacdo varidvel (5% sobre as vendas do cliente). O preco de venda individual do
equipamento é R$ 150.000 e a entidade regularmente licencia franquias em troca de 5% das
vendas do cliente.

A entidade aplica o item 85 deste pronunciamento para determinar se a contraprestacao
varidvel seria alocada integralmente a obrigacao de desempenho de transferir a licenga de
franquia. A entidade conclui que a contraprestacdo varidvel (ou seja, o royalty sobre vendas)
seria alocada integralmente a licenga de franquia porque a contraprestacao varidavel refere-se
inteiramente a promessa da entidade de conceder a licenca de franquia. Além disso, a
entidade observa que alocar $ 150.000 ao equipamento e o royalty sobre vendas a licenca de
franquia seria consistente com a alocacdo com base nos precos de venda individuais
relativos da entidade em contratos similares. Consequentemente, a entidade conclui que a
contraprestacdo varidvel (ou seja, o royalty sobre vendas) seria alocada integralmente a

obrigacdo de desempenho de conceder a licenga de franquia.

Orientacao de aplicacao: licenciamento

EI294.

A entidade avalia, de acordo com o item B58 deste pronunciamento, a natureza da sua
promessa de conceder a licenga. A entidade conclui que os critérios do item B58 deste
pronunciamento sido atendidos e que a natureza da sua promessa € fornecer acesso a sua
propriedade intelectual na forma atual durante todo o periodo da licenga. Isso porque:

(a) a entidade conclui que o cliente razoavelmente espera que a entidade realize atividades
que afetardo significativamente a propriedade intelectual a qual o cliente tem direito. A
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EI295.

EI296.

capacidade do cliente para obter beneficios a partir da propriedade intelectual, para a
qual o cliente tem direito, é substancialmente derivada, ou dependente, das atividades
esperadas da entidade. Isso se baseia na pratica comercial usual da entidade de realizar
atividades, tais como analisar as preferéncias em continua mudanca do cliente e
implementar melhorias de produtos, estratégias de precificacio, campanhas de
marketing e eficiéncias operacionais. Além disso, a entidade observa que devido a parte
de sua remuneracdo depender do sucesso da franqueada (conforme comprovado por
meio do royalty sobre vendas), a entidade tem interesse econdmico compartilhado com
o cliente que indica que este espera que ela realize essas atividades para maximizar os
lucros;

(b) a entidade também observa que a licenga de franquia exige que o cliente implemente
quaisquer alteragdes que resultem dessas atividades e, dessa forma, expde o cliente a
quaisquer efeitos positivos ou negativos dessas atividades;

(c) a entidade também observa que ainda que o cliente possa beneficiar-se das atividades
por meio dos direitos concedidos pela licenca, elas ndo transferem um bem ou servico
ao cliente conforme essas atividades ocorrem.

Como os critérios do item B58 deste pronunciamento sao atendidos, a entidade conclui que a
promessa de transferir a licenca € uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do
tempo, de acordo com o item 35(a) deste pronunciamento.

A entidade também conclui que devido a contraprestacdo ser na forma de royalty sobre
vendas, relativas especificamente a licenca de franquia (ver item B63A), a entidade aplica o
item B63 deste pronunciamento. Apds a transferéncia da licenca de franquia, ela deve
reconhecer a receita conforme e quando as vendas aos clientes ocorrerem, porque a entidade
concluiu que isso representa razoavelmente o progresso da entidade para a satisfacdo
completa da obrigacdo de desempenho da licenca de franquia.

Exemplo 58 — Acesso a propriedade intelectual

EI297.

EI298.

EI299.

EI300.

Uma entidade, criadora de histérias em quadrinhos, licencia o uso das imagens e nomes de
personagens de trés historias em quadrinhos a cliente para o periodo de quatro anos. Existem
personagens principais envolvidos em cada uma das histérias em quadrinhos. Contudo,
personagens recentemente criados aparecem regularmente e as suas imagens evoluem ao
longo do tempo. O cliente, operador de navios de cruzeiro, pode utilizar os personagens da
entidade de varias formas, tais como em shows ou desfiles, dentro de diretrizes razoaveis. O
contrato exige que o cliente utilize as imagens mais recentes dos personagens.

Em troca da concessdo da licenga, a entidade recebe o pagamento fixo de $ 1 milhdo em
cada ano do periodo de quatro anos.

De acordo com o item 27 deste pronunciamento, a entidade avalia os produtos e servigos
prometidos ao cliente para determinar quais produtos e servicos sdo distintos. A entidade
conclui que ndo tem outras obrigacdes de desempenho que ndo seja o compromisso de
conceder a licenca. Isto é, as atividades adicionais associadas a licenca ndo transferem
diretamente um bem ou servigco ao cliente porque fazem parte da promessa da entidade de
conceder a licenga.

A entidade avalia a natureza da sua promessa de transferir a licenca de acordo com o item
B58 deste pronunciamento. Ao avaliar os critérios, a entidade considera o seguinte:
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(a) o cliente razoavelmente espera (em decorréncia das praticas comerciais usuais da
entidade) que a entidade realize atividades que afetardo significativamente a
propriedade intelectual a qual o cliente tem direito (ou seja, os personagens). Isso ocorre
porque as atividades da entidade (no desenvolvimento dos personagens) altera a forma
da propriedade intelectual para a qual o cliente tem direitos. Além disso, a capacidade
do cliente para se beneficiar da propriedade intelectual a que tem direito é
substancialmente derivada, ou dependente, do curso das atividades da entidade (ou seja,
a publicacdo das histérias dos personagens);

(b) os direitos concedidos pela licenca expdem diretamente o cliente a quaisquer efeitos
positivos ou negativos das atividades da entidade porque o contrato exige que o cliente
utilize os personagens mais recentes;

(c) ainda que o cliente possa beneficiar-se dessas atividades por meio dos direitos
concedidos pela licenga, elas ndo transferem um bem ou servigo ao cliente conforme
essas atividades ocorrem.

EI301. Consequentemente, a entidade conclui que os critérios do item B58 deste pronunciamento
sdo atendidos e que a natureza da promessa da entidade de transferir a licenca € fornecer ao
cliente acesso a propriedade intelectual da entidade conforme ela exista durante todo o
periodo de licenca. Consequentemente, a entidade contabiliza a licenga prometida como uma
obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo (ou seja, o critério do item 35(a)
deste pronunciamento é atendido).

EI302. A entidade aplica os itens 39 a 45 deste pronunciamento para identificar o método que
melhor retrata seu desempenho na licenca. Como o contrato proporciona ao cliente o uso
ilimitado dos personagens licenciados por prazo fixo, a entidade determina que o método
baseado no tempo seria a mensuragdo do progresso mais apropriada para a satisfacio
completa da obrigaciao de desempenho.

Exemplo 59 - Direito de utilizar propriedade intelectual

EI303. Uma gravadora musical licencia a cliente uma gravagdo de 1975 de sinfonia cldssica de
orquestra famosa. O cliente, empresa de produtos de consumo, tem o direito de utilizar a
sinfonia gravada em todos os comerciais, incluindo propagandas na televisdo, rddio e
internet durante dois anos no pais A. Pelo fornecimento da licenca, a entidade recebe a
contraprestacgdo fixa de $ 10.000 ao més. O contrato nao inclui quaisquer outros produtos ou
servicos a serem fornecidos pela entidade. O contrato nao € cancelavel.

EI304. A entidade avalia os produtos e servicos prometidos ao cliente para determinar quais
produtos e servigcos s@o distintos de acordo com o item 27 deste pronunciamento. A entidade
conclui que sua unica obrigacdo de desempenho € conceder a licenca. A entidade determina
que o prazo da licenca (dois anos), o seu ambito geografico (o direito do cliente de usar a
gravacao apenas no Pais A), e o uso permitido definido para a gravagdo (em comerciais) sao
todos atributos da licenga prometida no contrato.

EI305. De acordo com o item B58 deste pronunciamento, a entidade avalia a natureza da sua
promessa de conceder a licenga. A entidade ndo possui quaisquer obrigagdes contratuais ou
implicitas de alterar a gravacdo licenciada. A gravacdo licenciada tem ela mesma
funcionalidade significativa (ou seja, capacidade de ser reproduzida) e, portanto, a
capacidade do cliente para obter os beneficios da gravacido ndo é substancialmente derivada
de atividades em curso na entidade. A entidade, portanto, determina que o contrato nao
exige, € o cliente ndo espera razoavelmente, que a entidade realize atividades que afetem
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EI306.

significativamente a gravacdo licenciada (ou seja, o critério no item B58(a) ndo é cumprido).
Consequentemente, a entidade conclui que a natureza de sua promessa de transferir a licenca
€ oferecer o direito de utilizar a sua propriedade intelectual conforme ela existe em momento
especifico no tempo em que ela € concedida. Portanto, o compromisso de conceder a licenca
€ uma obrigacdo de desempenho satisfeita em momento especifico no tempo. A entidade
reconhece a totalidade da receita no momento especifico no tempo em que o cliente pode
orientar o uso da propriedade intelectual licenciada, e obter praticamente a totalidade dos
seus beneficios remanescentes.

Devido ao periodo de tempo entre o desempenho da entidade (no inicio do periodo) e os
pagamentos mensais do cliente ao longo de dois anos (que ndo sdo canceldveis), a entidade
considera os requisitos dos itens 60 a 65 deste pronunciamento para determinar se existe
componente de financiamento significativo.

Exemplo 60 — Royalty sobre vendas em troca de licenca de propriedade intelectual

EI307.

EI308.

Uma distribuidora de filmes licencia o Filme XYZ a cliente. O cliente, um operador de
cinemas, tem o direito de exibir o filme em seus cinemas durante seis semanas. Além disso,
a entidade concordou em (a) fornecer informativos a partir da filmagem para o cliente exibir
nos cinemas do cliente antes do inicio do periodo de seis semanas; e (b) divulgar antncios
para o filme XYZ nas estagdes de rddio populares nas drea geogrificas onde se concentram
os cinemas do cliente durante o periodo de seis semanas. Pelo fornecimento da licenga e dos
bens e servigos promocionais adicionais, a entidade recebe uma parte das vendas de
bilheteria do operador para o Filme XYZ (ou seja, contraprestacao varidvel na forma de
royalty sobre vendas).

A entidade conclui que a licenga para a exibi¢do do filme XYZ € o item predominante em
que o royalty baseado em vendas se relaciona, porque a entidade tem expectativa razodvel
de que o cliente vai atribuir significativamente mais valor a licenca do que aos produtos
promocionais relacionados ou servigos. A entidade deve reconhecer a receita do royalty
baseada nas vendas como unica remuneracdo que a entidade tem direito nos termos do
contrato, em total acordo com o item B63. Se a licenca, os informativos e as atividades de
publicidade sdo obrigacdes de desempenho separadas, a entidade aloca os royalties baseados
nas vendas para cada obrigacdo de desempenho.

Exemplo 61 — Acesso a propriedade intelectual

EI309.

EI310.

Uma equipe esportiva famosa licencia o uso de seu nome e logotipo a cliente. O cliente, um
designer de moda, tem o direito de utilizar o nome e o logotipo da equipe esportiva em itens
que incluem camisetas, bonés, canecas e toalhas durante um ano. Pelo fornecimento da
licenga, a entidade recebe a contraprestacdo fixa de $ 2 milhdes e royalties de 5% do preco
de venda de quaisquer itens que utilizem o nome ou o logotipo da equipe. O cliente espera
que a entidade continue a jogar partidas e providencie uma equipe competitiva.

A entidade avalia os produtos e servicos prometidos ao cliente para determinar quais
produtos e servicos sao distintos de acordo com o item 27 deste pronunciamento. A entidade
conclui que sua unica obrigacdo de desempenho € transferir a licenca. As atividades
adicionais associadas a licencga (isto €, continuar a jogar jogos e fornecer equipe competitiva)
ndo transferem diretamente um bem ou servigo ao cliente porque fazem parte da promessa
da entidade de conceder a licenga.
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EI311.

EI312.

EI313.

A entidade avalia a natureza da sua promessa de transferir a licenca de acordo com o item
B58 deste pronunciamento. Ao avaliar os critérios, a entidade considera o seguinte:

(a) a entidade conclui que o cliente razoavelmente espera que ela realize atividades que
afetardo significativamente a propriedade intelectual (ou seja, o nome e o logotipo da
equipe) a qual o cliente tem direito. Isso se baseia na pratica comercial usual da entidade
de realizar atividades que suportam e mantém o valor do nome e do logotipo, tais como
continuar a jogar e providenciar uma equipe competitiva. A entidade determina que a
capacidade do cliente para obter beneficios do nome e do logotipo é substancialmente
derivada, ou dependente, das atividades esperadas da entidade. Além disso, a entidade
observa que devido a parte de sua contraprestacdo depender do sucesso do cliente
(conforme comprovado por meio do royalty sobre vendas), a entidade tem interesse
econdmico compartilhado com o cliente, o que indica que este espera que a entidade
realize essas atividades para maximizar os lucros;

(b) a entidade observa que os direitos concedidos pela licenca (ou seja, o uso do nome e do
logotipo da equipe) expOem diretamente o cliente a quaisquer efeitos positivos ou
negativos das atividades da entidade;

(c) a entidade também observa que ainda que o cliente possa beneficiar-se das atividades
por meio dos direitos concedidos pela licenca, elas ndo transferem um bem ou servico
ao cliente conforme essas atividades ocorrem.

A entidade conclui que os critérios do item B58 deste pronunciamento sdo atendidos e a
natureza da promessa da entidade de conceder a licenga € fornecer ao cliente acesso a
propriedade intelectual da entidade conforme ela exista durante todo o periodo de licenca.
Consequentemente, a entidade contabiliza a licenca prometida como obrigacdo de
desempenho satisfeita ao longo do tempo (ou seja, o critério do item 35(a) deste
pronunciamento € atendido).

A entidade, entdo, aplica os itens 39 a 45 deste pronunciamento para determinar a
mensuracdo do progresso que retrate o desempenho da entidade. Para a contraprestacdao na
forma de royalty sobre vendas, aplica-se o item B63 deste pronunciamento porque o0s
royalties baseados nas vendas se relacionam apenas com a licenga, que € a tnica obrigacao
de desempenho no contrato. A entidade conclui que deve reconher os $ 2 milhdes de
remuneracdo fixa como receita proporcionalmente ao tempo de reconhecimento da receita
de royalties, conforme e quando ocorrerem as vendas aos clientes de itens que utilizam o
nome e o logotipo da equipe que, razoavelmente, retratam o progresso da entidade para a
satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho da licenca.

Acordos de recompra

EI314.

O Exemplo 62 ilustra os requisitos dos itens B64 a B76 deste pronunciamento sobre acordos
de recompra.

Exemplo 62 — Acordos de recompra

EI315.

Uma entidade celebra um contrato com cliente para a venda de ativo tangivel em 1° de
janeiro de 20X7 por $ 1 milhzo.

Caso A — Opc¢do de compra: financiamento

EI316.

O contrato inclui uma opg¢ao de compra que dé a entidade o direito de recomprar o ativo por
$ 1,1 milhdo até 31 de dezembro de 20X7.
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EI317.

EI318.

O controle do ativo nao € transferido ao cliente em 1° de janeiro de 20X7 porque a entidade
tem o direito de recomprar o ativo e, portanto, o cliente estd limitado em sua capacidade de
orientar a utilizacdo do ativo, e de obter praticamente a totalidade dos beneficios dele
remanescentes. Consequentemente, de acordo com o item B66(b) deste pronunciamento, a
entidade contabiliza a transagao como acordo de financiamento, porque o prego de exercicio
€ superior ao preco de venda original. De acordo com o item B68 deste pronunciamento, a
entidade ndo baixa o ativo, mas, em vez disso, reconhece o caixa recebido como passivo
financeiro. A entidade também reconhece despesa de juros para a diferenca entre o preco de
exercicio ($ 1,1 milhdo) e o caixa recebido ($ 1 milhdao), o que aumenta o passivo.

Em 31 de dezembro de 20X7, a op¢ao expira sem ter sido exercida; portanto, a entidade
baixa o passivo e reconhece a receita de $ 1,1 milhdo.

Caso B — Opg¢do de venda: arrendamento

EI319.

EI320.

EI321.

Em vez de ter a op¢ao de compra, o contrato inclui a opcao de venda que obriga a entidade a
recomprar o ativo mediante solicitacdo do cliente por $ 900.000 até 31 de dezembro de
20X7. Espera-se que o valor de mercado seja de $ 750.000 em 31 de dezembro de 20X7.

No inicio do contrato, a entidade avalia se o cliente tem um incentivo econdmico
significativo para exercer a opcdo de venda, para determinar a contabilizacdo da
transferéncia do ativo (ver itens B70 a B76 deste pronunciamento). A entidade conclui que o
cliente tem incentivo econdmico significativo para exercer a opcao de venda porque o preco
de recompra supera significativamente o valor de mercado esperado do ativo na data de
recompra. A entidade determina que ndo existem outros fatores relevantes a serem
considerados ao avaliar se o cliente tem incentivo econdmico significativo para exercer a
op¢ao de venda. Consequentemente, a entidade conclui que o controle do ativo ndo ¢é
transferido ao cliente, pois o cliente estd limitado em sua capacidade de orientar a utilizacdo
do ativo, e de obter praticamente a totalidade dos beneficios dele remanescentes.

De acordo com os itens B70 e B71 deste pronunciamento, a entidade contabiliza a transac¢ao
como arrendamento, de acordo com o CPC 06 — Operagdes de Arrendamento Mercantil.

Acordos do tipo faturar e manter (acordos onde ha o faturamento, mas nao ha a entrega)

EI322.

O Exemplo 63 ilustra os requisitos dos itens B79 a B82 deste pronunciamento sobre acordos
do tipo faturar e manter.

Exemplo 63 — Acordo do tipo faturar e manter (acordo onde ha o faturamento mas nao ha a
entrega)

EI323.

EI324.

Uma entidade celebra um contrato com cliente em 1° de janeiro de 20X8 para a venda de
uma maquina e de pecas de reposi¢cdo. O prazo de fabricagdo para a maquina e as pecas de
reposi¢do € de dois anos.

Por ocasido da conclusdo da fabricacdo, a entidade demonstra que a mdquina e as pegas de
reposicao atendem as especificacdes pactuadas no contrato. Os compromissos de transferir a
maquina e as pegas de reposicao sdo distintos e resultam em duas obrigagcdes de desempenho
que serdo satisfeitas em momento especifico no tempo. Em 31 de dezembro de 20X9, o
cliente paga pela miquina e as pecas de reposicdo, mas somente toma posse fisica da
mdquina. Embora o cliente inspecione e aceite as pegas de reposi¢do, ele solicita que as
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EI325.

EI326.

EI327.

pecas de reposicdo sejam armazenadas no depdsito da entidade devido a sua proximidade
com a fébrica do cliente. O cliente tem a titularidade legal das pecas de reposi¢do e estas
podem ser identificadas como pertencentes ao cliente. Além do mais, a entidade armazena as
pecas de reposi¢do em se¢do separada de seu depdsito e as pegas estdo prontas para envio
imediato mediante solicitacdo do cliente. A entidade espera manter as pecas de reposicao por
dois a quatro anos e ela ndo tem capacidade de utilizar as pecas de reposicdo ou de
direciond-las a outro cliente.

A entidade identifica a promessa de prestar servicos de custdédia como obrigacdo de
desempenho porque é um servigo prestado ao cliente e € distinto da maquina e das pecas de
reposicao. Consequentemente, a entidade contabiliza trés obrigacdes de desempenho no
contrato (os compromissos de fornecer a maquina, as pecas de reposicao e os servigos de
custédia). O prego da transacdo € alocado as trés obrigacdes de desempenho e a receita é
reconhecida, quando (ou conforme) o controle € transferido ao cliente.

O controle da maquina é transferido ao cliente em 31 de dezembro de 20X9 quando o cliente
toma a posse fisica. A entidade avalia os indicadores no item 38 deste pronunciamento para
determinar o momento especifico no tempo em que o controle das pecas de reposicao €
transferido ao cliente, observando que a entidade recebeu pagamento, o cliente possui
titularidade legal das pecas de reposicdo e o cliente inspecionou e aceitou as pecas de
reposicdo. Além disso, a entidade conclui que todos os critérios do item B81 deste
pronunciamento sdo atendidos, o que € necessdrio para a entidade reconhecer a receita em
acordo do tipo faturar e manter. A entidade reconhece a receita para as pecas de reposi¢ao
em 31 de dezembro de 20X9, quando o controle € transferido ao cliente.

A obrigacdo de desempenho de prestar servicos de custddia € satisfeita ao longo do tempo
conforme os servicos sdo prestados. A entidade considera se as condi¢des de pagamento
incluem componente de financiamento significativo, de acordo com os itens 60 a 65 deste
pronunciamento.
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